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“3+1”核心产
业格局，打造具有
国际竞争力的企业
品牌

业界人士分析，通过对金丰
集团的资产重组和对新通商房
产交易投融资超市的出售整合，
新通商将最终确立“3+1”的核心
产业格局，3 即为新通商现有的
三大事业部：房产事业部、珠宝
事业部和汽车事业部，这三大事
业部是新通商最坚实的发展基
础，1 就是重组金丰集团、优化
双方资产配置，完成新通商在国
内市场体系的战略布局。

至于为何选择在香港联交
所登陆，一位长期关注和研究
海内外资本市场的专家告诉记
者，新通商的主体业务是要成
为 一 家 成 功 的 资 本 投 资 型 企
业，而香港毫无疑问是亚太地
区的金融和投资中心，同时也
是海外资金进入国内的汇集之
地，这对于新通商而言，应该是
一个很正确的选择。而且还有
一点也是很重要的，那就是香
港的上市公司比境内上市公司
更具有融资灵活性和持续融资
能力。

在新通商采访时，办公区墙上
的一块标语格外吸引人，也许很能
说明点些东西：敢想敢说，说到做
到。是的，很朴实很普通的话，但
他们确实想到了，说到了，也做到
了。本土企业固有的渠道网络与
港资上市企业强大的资金支持，不
仅将持续为新通商带来更多的关
注度，也更加让新通商的蓝图描绘
的更高更远。然而，毕竟股道征
程，如何彰显价值优势？避高就
低，湛清若水，故能厚德载物以致
远。世事如棋，千古无同局，安之
若素者，万人杰也。 倪子

新通商欲重组中国金丰集团 豫企将实现赴港借壳上市

新通商 缔造上市新传奇

这几天，香港联交
所网站发布的一则上
市公司公告，引起了众
多财经爱好者的紧密
关注：中国金丰集团现
任执行董事季鹤群已
提出辞任董事会主席
职务，现任非执行董事
刘昕获任为董事会主
席，委任即日生效。

刘昕的另一个身
份，是河南新通商控股
集团总裁。作为活跃
在中原大地的新通商，
毫无疑问，新通商集团
将再次迎来发展机遇。

新通商步入上市的快速轨道，绝非偶
然，记者在采访中发现，成功实现在海内外
资本市场上市，其实是新通商在集团组建之
初就树立的一个战略目标。这一点，在新通
商独特企业文化润泽下的 1200 多名员工都
深信不疑。

然而，能在如此短的时间里完成这一目
标，确实出乎很多人的预料。因为，新通商
发展的速度的确太快了。

2009年 8 月份，新通商控股集团的前
身——新通商投资集团正式组建成立，并在

全国首创了以房产交易服务为先导，整合
集团其他业务同步终端化运营的“新通
商房产交易投融资超市”，高举发展大
旗；2010 年 5 月，新通商组建成立汽车事
业部，迅速完成郑州市场国内自主品牌
汽车 4S 店的收购工作，并在省内多地市
开设二级店面，正式进军汽车销售市场；
今年上半年，新通商珠宝事业部挂牌成
立，意图踏入铂金、黄金、钻石、宝石等高
端珠宝产品服务领域。

今年8月份，新通商引入港资合作机构——

中国国际财富管理公司入股企业，并正式更
名成为台港澳与境内合资企业——新通商
控股集团，开始迈出了跨向国际资本市场的
坚实的第一步。随后，紧锣密鼓的资本运作
全面展开……

在常人看来，用两年时间构建这样一
个多层次、立体化的业务发展格局已经是
其他企业所忘不能及的，但在新通商，他
们显然还不太满足，因为他们还有更大诉
求：要实现成功上市，要完成企业的华丽
蜕变。

中国金丰集团是一家拥有自主美容护
理品牌及水疗会所的香港上市企业，旗下的

“富丽花.谱”（英文名称BLUSPA）品牌护理产
品及水疗美容会所是香港著名的美容连锁
品牌。

据了解，金丰集团目前在香港及北京、
上海、天津、深圳等地拥有 16 家美容养生
会所和护理产品专营店，虽然从数量上来
看，16 家会所也许在行业内并不能称雄，
但其盈利能力却远非一般上市企业所能比
肩，根据其网站披露的去年年度财务报告
显示，其去年年度营业额为 9966 万港元，
其“BLU SPA”品牌的价值更是高达 15 亿港
元，重组这样一个大块头，新通商对之又将

有怎么样的规划呢？
“BLU SPA 是上市公司拥有的世界级

美容品牌。研发及生产全部在加拿大完
成，是加拿大美容化妆品第一品牌，并在香
港、东南亚各地享有盛誉。一年内，我们将
快速在国内开设 100 家 BLU SPA 国际美容
会所，并计划在三年内将国内营业机构达
到 300 家以上，全力打造中国最大规模的
生物技术纯天然美容连锁企业第一品牌。”
新通商相关负责人告诉记者，“首批在北
京、内蒙古及郑州开设的 30 家店面，已经
进入装修阶段。”

在短短的时间内，如何快速实现规划目
标？新通商给出了令人信服的答案。集团

负责市场规划的刘博涛总监告诉记者：“首批
的100家营业网点将通过对新通商旗下现有
部分网点进行剥离改造的方式完成；第二批
的200家，我们将用新的投资模式——发行国
内首支美容会所产业投资基金来建设。”

对于广大中小投资者来说，在当前国
家持续收紧货币政策形势下；在当今国内
股市震荡起伏不定、投资风险极高的情况
下；依托实体产业基础的投资基金投资越
来越受到广大中小投资者的青睐。而新
通商独有的产业投资基金，将依托自身独
特资源优势和客户渠道，成为广大客户量
身订制的优质投资产品，并为客户带来持
续、稳定、安全的投资回报。

新通商的起家，依靠的正是其旗下的
“新通商房产交易投融资超市”。2009年底，
首批15家新通商房产交易投融资超市开业，
至今年上半年，不到一年半的时间，新通商
便在郑州开始了 70 余家店面，平均一周一
店，借此，新通商成功地在省内房产交易服
务领域实现了扩张速度第一、店面数量第
一、有效客户资源数量第一、市场品牌价值
第一等多项指标第一。

同时在稳固省内市场的基础上，新通商
还大胆深入挖掘北京、海南、内蒙古、重庆等

地市场，在四地开设了60余家店面。
记者获悉，新通商拟作价 5亿港币将分

布在郑州、北京、内蒙、重庆的现有 100家营
业网店从新通商剥离，用于BLU SPA国际美
容会所建设，注入上市公司。一位长期关注
新通商发展的投资界人士给记者算了这样
一笔账：在店面开设阶段，如店均投入投资
成本按 50万元计算，100家店面的投资成本
就是 5000万元，本次交易完成后，新通商获
得的该项目账面投资收益将超过3亿元人民
币，在不到两年的时间内获得 6倍的溢价收

益，不得不说，新通商此举，确实是在资本市
场下了一招一步登天的好棋。

“这是一次双赢的交易”，新通商集团
监事长李书望告诉记者：“上市公司通过
收购这部分资产，将会快速实现国内市场
的布局。而新通商这部分资产的剥离和
投资资金的回收，将会对原有房产交易体
系进行全面的完善提升，并计划利用当前
房地产市场调控的时机，低成本收购更多
的优质门店资源，做好业务转型，提升盈
利能力。”

创新理念、快速发展，缔造上市奇迹

15亿元的品牌价值，基金实体结合的战略规划

作价5亿港币出售100家门店，注入上市公司

借壳上市，新通商发展提速。借壳上市，新通商发展提速。


