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砍价大会年终特别场

精心回馈
你买车我补贴

目前，汽车团购已经成为汽车
市场一种消费者、车商双赢的销售
模式，车商需要最有效的准客户资
源，而消费者则需要最实惠的购车
优惠。为了打造“全城最低价格”，
在您砍到最低价的基础上，本报还
将给予额外贴补，参加活动时，您
只需持本报“特别购车券”即可享
受优惠。

本报将推出购车券，您在买车
时，可用获得额外优惠。“推出优惠
券，目的就是为了让消费者感受到
真实的实惠，而不是噱头或者炒
作。”砍价大会相关负责人特别提
醒，本次活动推出的优惠券，实效
只有一天。因此，希望消费者购车
时不要错过这个机会。

超值收益
一睹国际车展风采
在本次砍价大会期间，恰逢

2011 第四届郑州国际汽车展开
幕，由于郑州国际车展组委会与
郑州晚报敲定了“平面战略合作
媒体战略伙伴”。国际车展组委
会特别赠送了晚报 200张参观票，
前来参加砍价大会的朋友，将有
机会获得参观国际车展的门票，
一睹国际豪车的风采。

谁是真正的王者？谁将代表
河南参评“2011全国十佳经销商”？

风云对决 谁与争锋
“2011中国汽车风云榜河南

分榜”11月3日将在国际会展中
心举行盛大颁奖典礼

11月3日，“2011中国汽车风云榜河南
分榜”将在第四届郑州国际车展期间隆重
揭榜，谁是真正的王者？谁将问鼎中原？
谁将代表河南参评“2011 全国十佳经销
商”？届时，作为中国车市评比最强音的

“2011中国汽车风云榜河南分榜”将会为大
家逐一揭晓。

郑州国际车展期间公布榜单
作为国内车市的大型专业顶级评比

活动，“2011中国汽车风云榜”从启动之日
起就显现出卓尔不凡的王者气度。从奖
项设置的精而全，再到报名车商的广而
众，无不烙下中国车市最强音的印记。

11月3日，被视为“2011中国汽车风云
榜”总榜公布前的预热颁奖典礼，“2011中
国汽车风云榜河南分榜”将在第四届郑州
国际车展期间隆重揭榜，到时，中原车商将
齐聚一堂，见证问鼎中原的辉煌一刻。

组委会特设河南分榜“荣誉墙”
为了使河南分榜的社会效应达到最

大化，“2011中国汽车风云榜”组委会特别
设立河南分榜“荣誉墙”，各奖项的最终评
比结果将会第一时间展现在“荣誉墙”上。

除此之外，伴随着5天（11月3日~7日）的
郑州国际车展，“2011中国汽车风云榜河南分
榜”“荣誉墙”会最大限度的起到宣传作用，让
前来逛展的中原消费者一领获奖者的风采。

谁是真正的王者？谁将问鼎中原？谁
将代表河南参评“2011全国十佳经销商”？
11 月 3 日，“2011 中国汽车风云榜河南分
榜”为大家逐一揭晓。 晚报记者 白贺

“2011郑州砍价大会”年终场11月4日登陆郑州国际会展中心

今年最后一场购车狂欢 等你来
本报独家免费回馈读者郑州国际车展门票，数量有限，先到先得

砍价热线：0371-67897715 抢票热线：0371-67897753

亮点一：老总面对面 现场签售
为了能让消费者实实在在得到优

惠，本次砍价大会特设“老总签售”环
节。只要看准车型，便可当场与 4S 店
总经理面对面砍价，现场获得老总签售
的低价汽车。这种销售模式打破了传
统意义上的总经理签售单店营销方式，
建立了郑州车商总经理签售大联盟，也
扩大了“总经理签售”营销模式的规模
效应。

亮点二：推出特价车 独有让利
如果您对砍过的价格仍然不满意，

没关系，我们还将为您准备另外一套方
案——特价车型。为了这次活动，本报
工作人员争取到多款特价车，而车型基
本是市场上热销的主流车型，其优惠价
格也将逼近汽车出厂价的底线。

亮点三：分时段、分价位 面对面砍价
据悉，本次砍价大会参与车商将不

再展示砍价车辆，消费者之前看好车
型，直接在会场内与 4S 店相关负责人
分时段、分价位面对面砍价。主办方负
责人表示，这样做更能深化砍价大会活
动的目的，要的就是实惠。

另外，砍价会上，我们将邀请“老
K”作为金牌砍价师，把一些品牌的价
格水分通通砍掉，预计部分品牌优惠幅
度将达10%。

精心准备
特色活动亮点多

自 本 报 推 出
“郑州首届砍价大
会”以来，让不少消

费者买车得到了实惠。为
了更大范围满足消费者以
实惠的价格购买到心仪爱
车的意愿，郑州晚报再次整
合各方资源，将于11月4日
在 2011 郑州国际车展现场
举办“2011郑州砍价大会年
终特别场”。此外，本报还准
备了 200 张国际车展的门
票，如果您感兴趣，抓紧时间
抢票吧。

晚报记者 谢宽

郑州首届砍价大会现场（资料图片）郑州首届砍价大会现场（资料图片）


