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再挖掘
双管齐下郑州领跑中原

记者：助力中原城市旅游联盟
和中原经济区，您认为郑州旅游应
该挖掘哪些新的亮点？

龙同胜：一是要尽快补齐缺陷
的旅游要素，将旅游元素全方位导
入城市规划，把城市作为一个大景
区进行开发建设。在城市建筑、地
铁、公路、铁路、航空、街道、河渠、
公厕，以及公共服务等方面引入旅
游元素，切实强化城市旅游功能。
要对市区的餐饮、酒吧、商场、咖啡
厅等休闲产业进行统一规划，要学
习上海田子坊、成都宽窄巷子等的
成功经验，将德化街、书院街、老厂
区等有条件的区域建设包装开发
成郑州都市区高端中心休憩区。
要加快嵩山集聚区、郑州新区绿博
组团集聚区、黄河滨河公园集聚区
等四大旅游产业集聚区和“两带八
区”建设，不断提升旅游产品的供
给能力。二是健全旅游公共服务
体系。要在信息化服务体系、公共
咨询体系、交通集散体系、游客投
诉体系、基础设施体系、应急救援
体系、旅游标志体系等旅游公共服
务各支体系方面进一步加大建设
力度，努力将郑州建设成为国际知
名、国内一流的旅游目的地及最佳
旅游环境城市。

2亿消费群体
力促新乡海宁成标杆性景点

海宁中国皮革城在中部地区
的首个连锁市场缘何落户新乡，而
不是郑州，或者洛阳？

对此，李宗荣的回答是：距郑
州仅 70公里的新乡市是豫北地区
唯一的国家公路运输枢纽城市，京
广、太石铁路在此交会。新乡辐射
河南、山东、山西、河北四省，地处
中原腹地，300 公里交通圈内可辐
射近 2 亿消费者。新乡的诸多优
势符合海宁中国皮革城外拓战略
中按大区选点的思路。而汇金城

“以商招商”的模式也促成了海宁
皮革城与新乡的联姻。

下一步，新乡海宁皮革城还将
移植海宁本部的成功模式，将其打造
成一个旅游购物目的地。目前，已经
在申报国家3A级旅游景区，还将与
河南众多主流旅行社合作，吸引大批
游客来此旅游购物，让其成为豫北地
区继云台山、八里沟、红旗渠等著名
景区之后的又一标杆性景点。

“我们有信心在开业后两三年
的时间内，吸引河南省乃至整个中
部六省广大消费者来此购物、体
验，让新乡海宁皮革城逐步成为整
个中部六省皮革制品的交易中
心。”李宗荣信心满满地说。

记者：龙书记您好，请您介绍一下城市
旅游联盟成立的背景。

龙同胜：成立城市旅游联盟，旨在迎合
目前旅游市场发展的大趋势，加强中原经济
区旅游的交流与合作，促进区域内旅游产品
互推、客源互送，解决由区域性单一产品向
多种产品的重新组合，以给游客创造常来常
新的旅游体验和感受。

记者：您对此次城市旅游联盟成立如何

评价？
龙同胜：联盟的成立，既是对国家中部

崛起战略的积极响应，也是贯彻落实国务院
《关于支持河南省加快建设中原经济区的指
导意见》的实际行动。它顺应了发展潮流，
实现了中原经济区城市共同的发展愿景，必
将在加快郑州都市区建设、深化区域合作、
推动优势互补、打造旅游品牌、拓展客源市
场等方面发挥重要作用。

记者：那么，中原经济区城市旅游联盟，
究竟如何做才能发挥其应有的作用？

龙同胜：中原经济区城市旅游联盟，要
想发挥联盟的作用，就要从联盟成立初期、
中期、后期三个时期把工作做实做细。在
联盟成立初期，要先做规划，着力完善城市
旅游联盟的运行机制。

具体来说，一是要通过充实完善城市
联盟章程、健全交流磋商机制、签订区域合
作协议等方式，探索和推动城市联盟区内
旅游维权、联合执法及紧急事件处置与救

援的一体化发展，不断提升城市联盟区内
无障碍旅游体系的发展水平。

二是要通过完善议事制度，加强信息
交流、开展联合营销等形式，推动区域旅游
的优势互补和共同发展。

三是要通过组织形式各样的交流互访
活动，倡导和推动政府、企业间的沟通交流，
深化区域旅游产品开发、市场对接、线路推
广的联动合作。而到中期，就需要整合旅游
要素和资源，并积极发挥郑州旅游集散中心
功能，推进中原经济区旅游大发展。可通过

优化旅游交通换乘、加强旅游信息推送、推
动旅游线路延伸等形式，让境内外游客更方
便、更快捷地到中原经济区各城市观光游
览。利用郑州旅游“一区、两带、四板块”的
总体布局，初步编排出“中华古都游”、“中原
文博游”、“功夫研习游”、“三国寻踪之旅”、

“战国探秘之旅”等 10 条旅游线路，努力打
造区域旅游品牌。联盟成立后期，就要积极
实施无障碍旅游和拉动旅游市场的优惠办
法，激励企业间的相互吸引、相互合作，促进
中原经济区旅游市场大繁荣。

三步走 助力中原旅游大发展

新乡海宁皮革城10月22日开业

边走边玩逛海宁 时尚皮草带回家
辐射4省，300公里交通圈有望吸引2亿消费者

活动现场，去年曾专程坐飞机去海宁中
国皮革城购物的郑州消费者叶女士说：“去
年在郑州要花五六千元的皮衣，到海宁只要
1500 元。实实在在地感觉买到就是赚到，
即使坐飞机去也划算。”她很关心：海宁皮革
城在河南的连锁市场能否和其本部一样具
有质优价廉的优势？

对此问题，海宁中国皮革城股份有限公
司常务副总经理、新乡海宁皮革城董事长李
宗荣肯定地说：“那是一定的。”

李宗荣介绍说，新乡海宁皮革城总经营
面积约8万平方米，设有商铺600间，市场内
经营户 90%以上来自于海宁原产地。按照
海宁的销售价格，新乡海宁皮革城开业后各
类皮衣、皮草、箱包产品的价位将仅为郑州
等河南中心城市的1/3至1/4。

李宗荣说，海宁中国皮革城是国内规模
最大、最具影响力的皮革专业市场，海宁中国
皮革城股份有限公司是国内唯一上市的皮革
专业市场。近年来，在内涵式增长和外延式
扩张战略指引下，海宁中国皮革城先后在江
苏、辽宁等地开设了连锁市场。而与其海宁
本部、辽宁佟二堡“产地型”市场不同的是，新
乡海宁皮革城的开业意味着海宁中国皮革城

“销地型”连锁市场战略全面展开。据悉，北
京、四川等地的连锁市场也已经在筹划之中。

“价格实惠了，买到的商品是否和海宁
一样？”

这是很多消费者对刚刚开业的新乡海
宁皮革城的“顾虑”。而皮革城负责人及商
家的回答，则让大家吃了一颗定心丸：同步
上市海宁最新设计、最新款式。

记者了解到，新乡海宁皮革城由海宁
中国皮革城派出精兵强将直接运营，中国
名牌、中国驰名商标、中国十大真皮衣王雪
豹、圣尼、耐特利尔、腾霸、堡爵等品牌悉数
在新乡海宁皮革城建立旗舰店。市场其他
品牌也均为海宁原产地著名品牌，采用优
质的皮毛原料、先进的生产工艺，生产出的

最新款式时尚产品在河南市场直销，为河
南广大消费者带来前所未有的购物享受。

“海宁中国皮革城之所以能够吸引上
海、南京、杭州等大城市的消费者，就在于
把皮衣从过去单纯的‘御寒品’做成了‘时
尚品’、从以前只用于冬季的单季服装做成
了四季服装！”李宗荣这样说道。

耐特利尔的负责人说，海宁不少皮
革品牌的负责人、设计师每年都会前往
巴黎、米兰等欧洲时尚中心参与各种时
尚活动，在理念、信息等诸多方面与欧洲
实现了接轨。换句话说，海宁的款式已
经和欧洲同步。

与欧洲时尚同步 单纯“御寒品”变身“时尚品”

10月19日，在沿黄九省（区）旅游局负责人的见证下，由郑州、晋城、
聊城、邢台等28个城市组成的中原经济区旅游城市联盟宣告成立，郑州
被推选为联盟首届轮值主席城市。中原经济区城市旅游联盟究竟如何
做才能发挥应有的作用？郑州旅游应该挖掘哪些新亮点以助力中原经
济区建设？活动现场，记者专访联盟首届轮值城市主席、郑州市旅游局
党组书记龙同胜。 晚报记者 刘箐荔 刘书芝

10月22日，新乡海宁皮革城正式开业。这是中原
经济区规模最大的皮革专业市场，也是海宁中国皮革
城实施外拓战略以来首次在大中城市开办“销地型”
市场。央视名嘴经纬主持开幕式，刘若英、张宇等明
星演出助兴。 晚报记者 刘书芝/文 孙隆/图

中原经济区城市旅游联盟首届轮值中原经济区城市旅游联盟首届轮值
城市主席、郑州市旅游局党组书记龙同城市主席、郑州市旅游局党组书记龙同胜胜
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