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楼盘品鉴
B04 燕子看房团

燕子热线：67655294
燕子新浪微博：搜索“燕子看房团”

燕子QQ：778204502

近日，在对市场进行走访时，记者发现，
面对新政带来的“压力”，开发商们绞尽脑汁
想“对策”。其中，送面积已蔚然成风。

“这套户型，南北都有大露台赠送，阳台只
算您一半面积，大概能多出来 10 多平方米。”
在文化路与北环交会处某项目售楼中心，置业
顾问这样介绍说。

有如此说法的楼盘，大多是一些中小户
型，销售人员声称，这类户型的赠送面积经过
改造后，基本能实现一房变两房、两房变三房，
使用率得到极大的提高。对刚需的家庭而言，
既实用又划算。

据了解，在调控日渐严厉的当下，那些赠送
面积的项目着实也取得了不俗的销售业绩，

“赠送的面积一定程度上弥补了高层建筑得房
率低的遗憾，所以比较吸引人。”一位购房者这
样说道。

不过，有专家提醒购房者，一旦一个小区
的赠送部分过多，这个小区的容积率势必加
大，加之露台、阳台等偷换面积严重时，建筑密
度增加，业主的采光度、居住舒适度、安全度都
将受到很大影响。

“开发商也不是慈善机构，房企会将赠送
面积的成本加在房价里面，购房者一样要买
单。”该专家表示。

国土部门提醒广大消费者，如果购房合
同中没有写明赠送面积，当然在产权证上也
不会体现出来。一旦“赠送面积”缩水或出
现质量隐患、产权纠纷，遇到拆迁、出售、继
承、评估、抵押等情况时，消费者将无法保障
自己的权益不受侵害。其次，未来“赠送面
积”发生重大安全隐患、事故都将得不到法
律支持，即使“赠送面积”写进合同附加条
款，也没有法律效力。 晚报记者 王亚平

新政时代，好房子逆市热销
近日，惠众·西城一品还将继续加推

良好的区位、完善的配套、合理的规划和出色的户型是产品价值的保证

备受购房者关注的惠
众·西城一品一期于10月1日
国庆佳节耀世开盘，当天到
访客户多达800组，房源热销
80%，主力户型供不应求。

热销将再次延续。记者
昨日获悉，在广大购房者的
强烈要求下，惠众·西城一品
将于本周加推部分新房源，
以满足客户的需要。作为一
个体量不大的项目，惠众·西
城一品热销的密码是什么？
其逆市加推的信心又来自何
处？

晚报记者 王亚平

开盘实现劲销80%
“想不到买房还抽了一辆车，比天

上掉馅饼还美呢，感谢惠众·西城一品
开发商惠及大众、诚实守信的可贵品
质，让我提前过上有房有车的生活！”说
起在惠众·西城一品买房并幸运地抽中
一台福克斯轿车的情景，郭先生的兴奋
之情溢于言表。

尽管郭先生的幸运令很多人羡慕，
不过众多购买了惠众·西城一品的业主
也纷纷表示，虽然开盘当天没有抽到轿
车，但能买到这么好的房子也是人生一
大幸事了。

10月1日，位于棉纺西路与秦岭路
的惠众·西城一品盛大开盘。火热的场
景让开发商自己都感到意外，现场人气
几乎爆棚，在郑州出现了久违的热销景
象。

据不完全统计，当天有近 800名购
房者前来选房，首批推出的7号、9号楼
房源，当天就销售了 80%，特别是两房
和小三房的户型得到购房者的热情追
捧。

当天，为了让准业主在选到好房子
的同时，能够享受到更大的实惠，惠
众·西城一品不仅为购房者准备了开
盘置业大礼，更为成功选房的业主举
办盛大抽奖活动，不仅有名牌家用电
器，更有幸运特等奖：两辆名牌轿车福
特·福克斯，让成功选房的业主不断交
口称赞。

当两位特等
奖业主产生后，
中取福克斯轿车
的郭先生和刘先
生在舞台上激情
拥抱，引起现场
客户一阵欢呼！
3 个小时完成近
40万的礼品赠送
更是惠众置业赠
予广大业主朋友
们的大礼。

“我很想要这个 98 平方米的小三房，户型
方正，全明设计，主卧还带拐角大飘窗，几乎所
有的空间都利用起来了，可惜开盘当天就卖完
了。”家住淮河路的张先生一直对惠众·西城一
品小三房情有独钟，但开盘当天却没有选到房
源，这令他一直心存遗憾。

与张先生一样抱憾开盘现场的业主还有很
多，他们多是没来得及选到心仪的房源。不过，
很快他们的心愿就能得到满足了，记者日前获
悉，为让更多的购房者挑选到满意的房源，惠
众·西城一品将加推一部分新房源。

项目负责人介绍，本次加推的房源位于 6

号楼和8号楼，多为热销的主力户型，比如88平
方米的精致两房，98平方米的小三房，114~130
平方米的全景三房，另有少量 142 平方米左右
的阔景四房。

“相比首批 7号、9号楼的房源，6号楼、8号
楼的位置更好，处于小区的核心地带，户型上也
以两房和三房居多，这也是需求最大的主力户
型，”项目负责人介绍，这批房源将于10月29日
起公开认筹，并将于11月正式推出。

同时，针对此次加推房源，惠众·西城一品也
推出了大力度的优惠措施，比如认筹一千抵三万、
开盘送十万，“将实惠最大程度地奉献给消费者。”

惠众·西城一品源何热销？这并不是偶然
现象，在大盘林立的西区，量小但精致的惠众·
西城一品凭借良好的区位、完善的配套、合理的
规划和出色的户型脱颖而出，为购房者提供完
美的一品生活。

首先是区位优势。惠众·西城一品坐落于
秦岭路与棉纺路交叉口东北部，位于中原区市
府核心区，同时也是西区宜居健康城的核心地
带，多个百万平方米大盘环伺左右，区域配套日
益丰富，未来发展前景非常乐观。惠众·西城一
品的交通优势得天独厚。农业路、秦岭路、桐柏

路、建设路、棉纺路等城市主干道环伺周边，地
铁、BRT快速公交系统，全方位立体交通系统呼
之欲出。地铁 1 号线秦岭路站就在家门口，地
铁5号线换乘站桐柏路距项目步行仅10分钟。

其次是配套优势。周边有碧沙岗公园、五
一公园、西流湖公园，以及碧沙岗商圈、大商超
市、丹尼斯百货。与项目毗邻的锦艺国际华都
拥有大体量商业、南部有中原新城大体量商业
和万达商业广场超级商业航母领衔打造的大中
原区全能商圈，惠众·西城一品立于三者之间可
谓左右逢源占尽优势。

另外就是教育优势。项目从规划之初就充
分考虑了业主孩子生活的便利性和孩子健康的
点点滴滴，小区内规划有优质幼儿园，同时项目
毗邻郑州市重点小学互助路小学，名校就在家
门口。

规划倡导一品美学。惠众·西城一品为新
古典主义的建筑风格，景观规划灵感源于举世
难忘的浪漫法式园林，力图为业主打造一个建
筑与景观完美融合的品质生活城邦。

户型也为购房者所称道。70~88平方米精
致两房、114~130 平方米舒适三房、142 平方米
大气四房，户型紧凑、方正、全明通透，市政双
气，可满足不同年龄段客户的置业需求，真正实
现设计艺术与生活实际的完美契合。

相信随着新一批房源的加推，以及新的优
惠措施的实施，必将在西区再次引发新的购房
热潮。

热销户型优惠加推

打造完美一品生活
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发现保值房系列

开盘现场，购房者热情高涨。

置业保值房必修课


