
自汽车出现在买卖市场时起，注定了与讨
价还价的联姻，特别是在“油老虎”年代，用车成
本的增加，让消费者们更加愿意用砍价来说话，
于是就有了郑州晚报砍价大会的风潮。

“打造这样一档活动的目的，就是刺激今
年不景气的车市，同时满足消费者购车得到
最实惠的心理预期。”主办方相关负责人坦
言，跑百家寻价的买车方式，让消费者无形
中把购车当成一种体力活，而晚报搭建平台
来帮忙消费者，一方面减轻消费者购车负
担，一方面把此次活动变成一种消费者购车

的符号。
据悉，本次砍价大会年终场是在9月份首届

砍价大会基础上进一步提升，品牌进一步增加、
形式进一步鲜明。

参加过首届砍价大会的传祺永丰店市场
部经理赵明洋表示，借助主流媒体的强大影
响力和公信力组建的购车平台，可以达到车
主与厂商的共赢互利，通过这一平台，经销商
可以推广自己的车型，拉近汽车品牌与车主间
的距离，车主们也能够拥有更广泛的比较和选
购的机会。

应读者要求“2011郑州砍价大会”年终场改到11月5日（周六）举行

今年最后购车狂欢 买车一定要来
您持本版购车券可享特别优惠

9 月份的首场
砍价大会不仅让经
销商们收获颇丰，
而且让读者朋友们
得到了实惠，很好
的完成了郑州晚报
作为媒体平台的使
命。应读者朋友的
要求，11 月初郑州
砍价大会的年终场
呼 之 欲 出 。 据 了
解，本次砍价大会
年终场将会在 9 月
份首届砍价大会的
基 础 上 进 一 步 升
级，流程形式更加
的简化、目的更会
清晰、价格会进一
步放低。近日一些
朋友反映11月4日
要上班无法到场参
加活动，因此本次
砍价大会组委会临
时决定，将砍价大
会 年 终 场 推 迟 一
天，11 月 5 日星期
六举行，敬请期待。

晚报记者 谢宽

为了让“砍价”主题更加鲜明，本次砍
价大会年终场并非以观展的形式出现，而
是类似于专场拍卖会。流程分为签到、推
介、砍价、购车四个环节，共分上下午三档
专场，9：30~10：10家用车专场、10：10~
11：30 中级车专场，下午14：30~16：00则
是中高级车专场。

砍价大会成为一种符号

1.签到

8：30~9：30砍价大会购车者持
今日（11月2日）本版下方的“购车
特别券”郑州晚报汽车版前往国际
会展中心主舞台旁签到处签到，本
报工作人员在“购车特别券”加盖
砍价大会公章。

2.推介

每个砍价时段开始时，参加车
商老总首先上台在砍价大会背景
板上签名，然后在主席台上落座。

参与车商依次上台推介自己
品牌及车型。

3.砍价

本时段的车型全部推介完后，
请有购车意向的消费者上台与意
向购买车型的车商老总面对面，老
总在报纸上的“购车特别券”上加
盖车商公章。

4.购车

同时加盖有郑州晚报和车商
公章的“购车特别券”方视为有效，
消费者可持此券购买意向该品牌
车型，每张券在最终价格的基础上
再优惠1000元。

友情提醒：提醒一下读者朋友
们，根据上次砍价大会的经验，大
家砍价要有耐心，好事多磨，才能
最后胜利。

截至目前，已经确定参加车次活动的汽车
品牌分别有中植、通美、吉利、风神、一汽大众、
上海大众、雪佛兰、菲亚特、东风标致、东风悦
达起亚、北京现代、广汽三菱、广汽丰田、斯柯
达、东风本田、广汽本田、一汽马自达、东风日
产、广汽传祺、斯巴鲁等系列车型。此外，还有
不少经销商也在积极地加入到参展队伍中来。

参加品牌

怎么砍价
看这里

东风风神河南亿泉：S30/H30分期购车，首
付15800元，再送15800元，H30 CROSS最高可
享13000元大礼包。

裕华江南斯巴鲁：现场订购11款森林人客
户享受综合优惠 2万元的空前钜惠；现场订购
力狮的客户享受综合优惠4万的空前钜惠。
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