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￥
￥ 你不理财 财不理你

随着“醉驾入刑”等措施的正式施行，
交警部门对于酒驾的持续高压让惯于在推
杯换盏间谈生意的私营业主老陈感到了异
常的郁闷，不去喝酒生意会受影响，去喝酒
谁来开车成了一个头痛事，天天带着司机
也不方便，找代驾又怕不正规，上当受骗。

“这问题好解决，买平安电话车险
啊。”老李看着愁云满面的老陈笑着说，

“平安电话车险年初的时候在郑州市内正
式推出了酒驾服务，你应酬前打一下
95511，给他们说一下你喝酒的地方与回
程的时间，然后你就放心喝吧。到时候跟
平安合作的专业酒驾公司会到饭店去接
你。而且啊，如果你保费在 4000 元以上
或者是平安车险的VIP，还能享受免费代
驾服务呢。”“有这么方便？”老陈马上高兴
了起来。“不止呢，平安电话车险的服务也
很不错，代步车服务能让你在车辆受损修
理期间依然有免费的车辆驾驶；一袋式理

赔服务特别方便，你只需要把准备好的理
赔资料给上门收取的工作人员就行，最适
合你这样的大忙人。还有非事故道路救
援、‘爱车大管家’等。平安还独家推出了
万元以下，资料齐全，一天赔付。”

“服务这么好，那一定很贵吧？”老陈
动心了。“不会的，电话车险只是在销售模
式上有所创新，不但不会产生异地办理理
赔手续的麻烦，反而是一种更便宜、方便、
快捷的投保形式。平安电话车险不但能
因地制宜地为车主推荐险种组合，价格还
比传统渠道便宜了15%，很划算的。”

晚报记者 倪子

提醒广大车主
车主在汽车生活中遇到问题，可拨打

呼入热线 4008-000-000，平安电销坐席
人员将给予您专业的投保咨询服务。
平安电话车险，将服务带在身边。

首次并表深发展

中国平安
总资产突破2万亿

10月 26日，中国平安保险（集团）股
份有限公司公布了三季报。数据显示，前
三季度，中国平安实现净利润145.19亿元，
同比增长13.8%。总资产跃上2万亿平台，
达到21894.06亿元。目前中国平安银行业
务已覆盖全国，核心竞争力进一步加强，综
合金融战略迈入新的发展阶段。

寿险：业务规模稳健增长

前三季度，平安的保险业务收入为
1599.59 亿，同比增长 32.9%。平安寿险
前三季度实现规模保费 1440.55 亿元，保
费收入 939.46 亿元。与此同时，平安寿险
个险代理人数量持续增长，较上年末增加
3.6万名至48.9万，同时通过进一步深化E
行销平台等创新科技的建设，在代理人数
目增长的同时，推动人均产能持续提升。

产险：保费收入增长快

平安产险前三季度实现保费收入人民
币615.86亿元，同比增长35.5%，其中来自
于交叉销售和电话销售的保费快速增长
65.3%，渠道贡献占比提升至39.5%。在业
务快速发展的同时，平安产险业务品质保
持良好，综合成本率维持在 93.0%的优异
水平，较去年末下降0.2个百分点。

银行：总资产过万亿

2011年 7月，中国平安完成了控股深
发展之重大资产重组交易，深发展成为
中国平安的控股子公司。合并后两行总
资产达人民币 12072.12 亿元。在两行整
合过渡期，银行的业务节奏和品质依然
保持良好。存款总额达人民币 8322.41
亿元，前三季度存款增速位于股份制商
业银行前列，资产质量稳定，风险抵御能
力良好，不良贷款率和拨备覆盖率分别
为 0.43%和 365.77%，保持业内良好水平，
资本充足率和核心资本充足率分别为
11.46%和 8.38%，均符合监管要求。

投资：证券IPO承销行业第一

前三季度，平安证券累计完成 31 家
IPO、5 家再融资及 13 家债券项目的主承
销发行，IPO 承销业务行业排名第一。在
经纪业务方面，平安证券前三季度 5家新
设营业部顺利开业，公司股东开户数持续
增长，累计新增股东户 33.59 万户。平安
信托私人财富管理业务大幅增长，月均募
集资金平台达60亿。与此同时，信托财富
管理收入达人民币 11.25 亿元，同比增长
152.8%。在新基金发行较为艰难的市场
环境下，平安大华首只发行基金成功募集
31.97 亿元，成为今年下半年以来首募规
模最大的股票型基金。

晚报记者 倪子

目前，建设中原经济区已经上升为国家战
略。今后，开封商行郑州支行又当如何发力？
石保和透露，他们制定了“三步走”战略，进一步
支持中原经济区建设。

“第一年做好市场基础，第二年打响攻坚
战，第三年实现大跨越。”石保和表示，作为入驻
郑州的“新人”，首先要在郑州站住脚跟，提升品
牌知名度，只有这样才能在郑州这一金融大舞
台上好好舞一把。”正是这种切合实际的战略目

标，开封商行郑州支行的各项业务不仅取得了
平稳均衡发展，市场知名度也与日俱增。

“今后，我们将深度整合郑州的资源优势，
进一步优化经营范围，不断提高服务能力，为中
原经济区建设作出应有的贡献。”据石保和介
绍，目前，该行已与兴业银行就开办“柜面通”业
务达成了协议，这不仅是开封商行立足郑州本
土，服务当地经济发展的重要体现，更是全面履
行金融服务角色的责任表现。

保险播报

“寻找郑州地区最佳服务支行”系列报道之三 本期主角——开封市商业银行郑州农业路支行

不要规模要灵活，不求第一求唯一
依靠“掘金”小微企业的准确定位

一家小支行在省会市场实现大跨越

开封商行郑州支行
做精品社区银行

2010 年 6 月 18 日，开封市
商业银行郑州农业路支行（简
称开封商行郑州支行）揭开面
纱。经过一年多的成长，截至
2011 年 6 月末，该行存款达 21
亿元，贷款近16亿元。服务地
方经济、服务中小企业、服务城
市居民，开封商行郑州支行“掘
金”小微企业，在打造“河南品
牌省级商业银行”的蓝海中扬
帆起航。

晚报记者 倪子 蔡媛媛/文
周甬/图

开封市商业银行执行董事、副行长、开封商
行郑州支行行长石保和介绍，在省政府提出郑
汴一体化的大背景下，开封商行郑州支行应运
而生。依托河南投资集团强有力的大股东背
景，开封商行郑州支行实现了迅速成长。

在竞争激烈的省会郑州，尽管没有丰富的
金融产品，开封商行郑州支行依然走出了自己
的特色之路。“不要规模，要灵活；不求第一，求
唯一。”寥寥几字，点出了开封商行郑州支行的

独特之处。
与其他国有银行和股份制银行不同，成立

伊始，开封商行郑州支行并没有把快速提升资
产规模和扩大客户群作为第一争夺焦点，而是
在充分了解郑州市场的前提下，找准市场定位
和战略目标，实现业务快速增长。

“截至2011年6月末，我行存款21亿元，贷
款近 16 亿元，其中，仅郑州地区居民的存款就
有2亿元。”石保和说。

坚持特色发展道路

在中原地区激烈的银行业竞争中，地方性
中小商业银行常常处于劣势地位,因此，寻找适
合自己发展的“蓝海战略”成为地方性商业银行
经营策略的重中之重。

深谙此道理的开封商行郑州支行更是如
此。通过对地方性中小商业银行“蓝海战略”定
位的积极探索，最终，“抢滩”小型、微型企业，争
做城市居民身边的社区银行，成为该行的经营

目标。
“我们推出‘公务员免担保贷款’和‘十分钟

贷款’两项业务，牢牢抓住了大银行没有发现的
客户群和市场。”石保和说，公务员可以不需要
任何门槛和担保对其提供贷款。如果老百姓想
贷款，又正好在该行有存款，他们将在十分钟时
间内高效完成贷款业务。一年多来，这两项业
务深受追捧，融资订单应接不暇。

力挺小微企业成长

平安车险伴您行平安路

开封市商业银行执行董事、副行
长、开封商行郑州支行行长石保和


