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卖卖场场聚聚焦焦

随着生活水平的提高，消费者对家电选
择的要求越来越高了，只有单一取暖功能的制
暖家电已经不能满足消费者的需求。

“现在市面上的制暖家电除了能够加热
外，还具有加湿、除尘、氧吧、智能控温、遥控、
可转头等实用性功能。同时，一些造型独特
的取暖器还成为家居装饰和个性化生活的一
部分。”五星家电顾问说，消费者在选购时最
好先确定自己需要局部供热还是整体供热，
再根据各自的特点选择合适的产品。

对于居室保温条件一般的用户来说，可以选
择远红外取暖器、暖风扇等一些局部供热的制暖
家电，该类型家电不仅可以对局部空间进行定向

加热，还可以近距离取暖，即使在不封闭的空间也
能取得较好的取暖效果，而且机身小巧、价格相对
便宜。

虽然市面上取暖家电的品种和款式较
多，但现在“三无”产品、假冒伪劣产品充斥市
场的情况依旧存在。

家电专家刘步尘指出，每种商品的制造
成本不同，一些无良厂家为了追求市场利润，
采用了低劣的零部件来降低生产成本，这样
生产出来的电暖器会带来很严重的安全隐
患。其次，消费者也要留意该品牌提供的售
后服务，产品的售后服务是家电市场竞争的
关键部分。

在立冬之后，取暖小家电逐渐在市场上热销起来。由于近期频繁降温，取暖小家电自10
月中旬在各门店上架以来，销售情况逐渐呈上升趋势。其中,销售最红火的莫过于取暖器、
油汀、暖风机等制暖小家电，据来自河南苏宁的销售数据显示，近一周，取暖家电销售情况对
比前段时间增幅明显，达到80%。 晚报记者 樊无敌/文 赵楠/图

“我还能受得住，但家里有父母，需要给他
们房间添一台电暖器了。”尽管昨天是周四，
卖场也没有举办活动，但家住郑州市二七区的
杜陆来到国美紫荆山店，“平时人少，先挑挑，
等周末搞活动再来买。促销人员说买电暖器
有暖手宝送，买空调有足浴盆送，这些都是老
年人冬天急需的。”

郑州天气突然转冷，这给十一过后沉寂
的家电市场带来了利好，为暖家电的大举上
市提供了难得良机，卖场批量取暖家电已于
上周集中面市。

在二七广场周边的家电卖场里，冷暖两
用空调雄霸最重要的陈列位置，并且中高端
产品比例明显提升。

面对制暖家电的旺季，郑州的家电卖场也
顺势拉开了促销。据河南永乐采销总监刘露介
绍，热销的取暖电器种类较多，包括电热油汀、
反射型取暖器、暖风机、暖脚器等，它们的特点
各有不同。

其中，电热油汀受热面积广、发热量大，适
合面积较大的房间使用，价格一般在四五百元
左右；反射型取暖器即常说的“小太阳”取暖器，
它体型灵活轻巧，使用方便，价格经济实惠，颇
受普通消费者的欢迎。

随着气温的变化，为了满足市场的需求，国
美开展了空调反季促销活动，降幅超过 30%。
河南国美总经理张峰称，今年国美联合供应商
推出比较大的让利政策，空调全场平均降价幅
度超过30%以上，反季购买空调，不仅可以享受

低价政策，还可以避开 5~8月的安装高峰期。
另外，此次促销活动还推出“即买即送即安装”
服务，24小时内保证配送安装。

近日，河南苏宁率先联合空调、电暖器、热水
器、加湿器等品牌厂商，启动“2011年苏宁冬令制
暖家电特卖惠”。河南苏宁市场部邓鹏说，在促
销策略中，消费者购空调+热水器即送浴霸一个，
购热水器+浴霸即送小厨宝一个，购空调+加湿器
即送取暖器一台。

今年的加热产品除了小太阳、油汀等传统
加热器之外，还增加了陶瓷电热膜和黑管加热
器等新产品。五星家电顾问说：“今年整体的趋
势就是环保节能，不管是从种类上，还是外观
上，更加的多样、美观，实用性也更强，来满足消
费者的不同需求。”
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【商家】
天气变化给家电卖场带来“商机” 【提醒】

居家保温不同，取暖器选择不同

天气变冷，性价比高的制暖家电销售红火。天气变冷，性价比高的制暖家电销售红火。


