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从大方向看现在是不错的购车时机
11月份是不是买车的最佳时机，河南省

汽车行业协会常务副会长蒋贡敏说，首先，
2011年车市回归理性，全年车市保持 5%左右
的增长；其次，每年经销商都会在年底有一个
冲量期，目的是为了完成厂家任务，不过往年
这个时候冲量期比较短，大部分经销商在这个
时候，已经完成了任务的 80%以上，而今年情
况不同，年初厂家定下的高任务，导致现在经
销商销售压力加大，因此这段时间冲量，经销
商不仅仅是为了完成任务，同时，也是为了消
化库存。“从大的方向来看，目前买车是不错的
时机。”蒋贡敏坦言。

有些经销商已经低于成本价在销售
冲量期就是价格最低的时候吗？蒋贡

敏认为，在全年销售中冲量期要比其他月份
价格更为松动，特别是今年冲量经销商得到
了厂家的支持，也就是说今年是经销商和厂
家一起在冲量，因此，今年很多经销商“放
价”在 20%左右，有些经销商甚至低于成本
价在销售。

蒋贡敏说，为了吸引更多消费者，打破现有
的僵局，郑州市内各汽车经销商都会在11月推
出各种不同形式的促销活动。不过要提醒消费
者的是，买车时不要盲目贪图优惠力度，售后服
务也是必不可少的考虑因素。

买车可以出手了吗？

现在到年底都是购车好时机

在今年车市遇
冷的大背景下，11
月“冲量月”的市场
表现如何，无疑让
业 内 人 士 非 常 关
注。对于目前是不
是 买 车 的 最 佳 时
机，在全国范围内
不少媒体都不约而
同地发表了自己的
观点和评论。结合
本土车市，我们也
请来业内专家为消
费 者 提 供 一 些 建
议。 晚报记者 谢宽

【媒体视点】

11月负增长幅度或将加大
《南方都市报》

对于11月车市走势，乘联会专家显然不
看好。从 11 月份情况看，一是 10 月份本身
销量就“难看”，厂商不可能再有“雪藏”销量
吐出，同时自垫资金执行的节能车型补贴能
否再支撑下去也是问题，再加上11月份本是
以往国家和企事业单位购买公务车高峰，但
今年由于国家“三项经费整顿”、年底用财政
费用购买公车将减少，以及今年中小企业财
务困难加剧，企业购车也会减少等因素影
响，11月份车市负增长幅度还会增大。

11月将有价格血战
《重庆商报》

结合今年车市的实际情况，专家预测，
为了完成和超额全年销售任务，部分车商将
在11月启动新一轮的价格大战，部分经销商
因库存和任务量压力“放血”甩卖。80%以上
4S店负责人均表示，11月公司将根据实际情
况，启动新一轮的优惠促销活动，价格将达
到全年的最低点。

11月上演“以价换量”
《北京商报》

对车市“十一”交易的冷淡，经销商们普
遍认为，难以出现销量大范围的波动，因此对
于急于拿到厂商年终返点的经销商而言，提
前备战冲量势在必行，11月份“甩货”促销将
集中上演。“从往年的经验来看，11月份将是
经销商促销战的关键时期，大部分销售任务
完成不好的经销商会采取降价措施，以换取
销量。”一家上海通用的经销商透露，按照惯
例，10月下旬车市销售情况如果仍没有太大
起色，京城车市将开始上演“以价换量”。

二
问时机

进入11月以来，车市“活动频繁”，目的就是要用各种促销手段“逼迫”消费者出手。


