
抄底三问
三

问车型
■腾讯大豫网汽车频道“暖冬”行动

抄底买车，从现在开始
截至9月份，2011年车市都一直呈

现下降的趋势。整个上半年的数据，用
“惨淡”二字来形容毫不夸张，从10月份
开始，经销商面对开始回暖的车市以及
在年底冲量的压力下，究竟会在何时才
展开冲量的大规模优惠，消费者今年何
时买车最划得来？

腾讯大豫网将在11月14日至12月
10日推出“这个冬天不太冷 大豫网购
车抄底在行动”大型活动，将透过跨媒
体造势、主题展示等，打造消费者和汽
车商家购销交流契机，以“温暖回家路”
引爆全城焦点，打造千万市民关注的购
车盛宴。

本 次 活 动 的 宗 旨 是“ 我 们 要 买
车，我们要低价”，目的是为消费者
提供最佳购车平台，以实惠的价格
拉动购车消费。其中活动共分三个
阶段，以 Q 友抱团抄底招募为造势
活动，以集视觉、听觉轰动效果的主
题车展为活动载体，以安排消费者
砍价和现场签售作为营销的直接实
现形式。

日前，记者从主办方了解到，本次
“暖冬”活动将有15家汽车品牌的近百
款车型进入团购范围，汇集了目前市场
上最畅销的主流车型，值得观赏。河南
锦程荣威、一汽大众合众汇金、一汽奔
腾河南圆通、中植威麟、中植奇瑞、河南
华驰帝豪、河南新汇通全球鹰等。

为了更好地方便Q友参与，本次活
动采用上线报名（腾讯大豫网汽车频
道）、线下参与现场互动活动。在11月
14至12月10日，每个周末将在百盛购
物广场举办线下主题车展活动。之外，
本网根据Q友报名情况，组织对有需求
的Q友到4S店砍价活动。

晚报记者 谢宽

长城风骏为皮卡市场贡献三成销量
在国内，皮卡的特殊待遇让中国皮卡制

造商更早的懂得中国消费者需求，这也使得
皮卡市场上，出现了与乘用车领域完全不同
的竞争状况：中国自主汽车品牌占主导地
位。长城汽车就是最早开始从事皮卡生产的
厂家之一，自1996年第一辆皮卡下线以来已
经有15年的生产历史。20多年里，长城风骏
皮卡逐渐了解并充分把握了顾客对皮卡“耐
用”、“省油”等性能的需求，不断丰富产品线，
加大技术革新，采用先进的配套工艺，打造了
具有可靠耐用省油口碑的风骏品牌。秉承着
以“顾客为核心”的造车理念，风骏皮卡以13
年蝉联冠军的荣誉品质成为皮卡细分市场的

“常青树”。
数据统计，2011年，无论是累计还是月

均市场占有率，风骏皮卡均占到了皮卡行业
总销量1/3。换言之，仅长城风骏一个自主皮
卡品牌就为整个皮卡市场了贡献着30%的销
量。这对一个品牌来说，既是荣幸也是挑战。

皮卡市场领导者地位不容撼动
作为行业的领导者，能力越大，责任也就

越重，风骏皮卡享受着销量冠军光环的同时，
也担负着整个行业技术工艺、品质服务等方
面的提升与创新。目前，在核心部件——动
力方面，风骏皮卡已经成功搭载了业界最为

先进的德国博世电控高压共轨柴油发动机，
该动力也被业界誉为“智能节油王”，由德国
博世电子油门精准控制每一滴燃油，节油效
率大大提升。不仅如此，长期的精准调校，也
使得风骏皮卡各个传动系统配合默契，减少
了部件的磨损与燃油消耗。凭借该项实力，
风骏皮卡曾在全国城市汽车节油极限挑战赛
（海南站）中创下百公里2.56升的行业最低油
耗，树立了行业节油标杆。

目前，随着销量的提升，风骏皮卡的市场
保有量不断增加，独有的售后服务成为继品
质技术后成就风骏皮卡销量传奇的又一个重
要因素。近两年，风骏皮卡建立皮卡行业首
个专属服务品牌——服务快递，对边远地区、
特殊客户等车辆进行免费上门检测服务，把
五星级售后服务快速主动的送达到用户身
边，开创了皮卡界独有的“快递”式便捷服务
模式。

分析人士指出，皮卡市场竞争虽然很激
烈，但长城风骏皮卡坚持在这一细分市场精
耕细作，厚积薄发，在未来的皮卡市场上，其
领导者的地位不仅不容撼动，反而会越来越
稳固。

另据悉，风骏皮卡正在全国掀起新一轮
的秋冬季“惠”演，购车最高优惠可达 6000
元，该举措将进一步提升风骏皮卡市场销量，
对于冲刺年底销量很有裨益。 白贺

皮卡市场精耕细作

长城风骏一路领先
继去年以10.32万辆拿下年度

销量总冠军后，长城汽车风骏皮卡
再传捷报：今年前10月，风骏销量
成功突破 10 万辆，继续稳居皮卡
行业销量第一。多年来，长城风骏
在皮卡市场精耕细作，其品质技
术、服务一路领先，不仅是皮卡行
业的翘楚，更凭借实力成为汽车界
为数不多的畅销车型。

明锐
购车享高额优惠

从中植汽车公园了解到，目前明锐现车较为
充足，购车可享高额优惠。明锐的日常油耗基本
让人满意，动力输出稳定，底盘表现出色，悬挂软
硬适中。日常的小毛病有些多，多集中在各种异
响方面。对于操控性能的表现略有失望。

爱唯欧
购车获赠装饰

从本地上海通用雪佛兰 4S店了解到，目前
店内购买爱唯欧现车充足，店内购车可获赠装饰
礼，感兴趣的朋友不妨关注一下。定位于高端性
能小车的雪佛兰爱唯欧，拥有诸多超越同级产品
优势：车身采用同级最高强度钢材比例、同级唯
一全框式副车架、同级最高规格轮胎、领先科技
配置OnStar智能行车伙伴等。

2011款速腾
特惠不停

作为大众优秀的PQ35平台的产物，速腾的
外观浑厚大气，其扎实的做工及卓越的安全性处
处体现出德系车严谨的造车理念。如今优惠幅
度虽不算特别大，但相对于之前的无优惠，还是
有一定的吸引力。

新天籁
推出“50+50”优惠套餐
从威达专营店了解到，东

风日产特别推出了全新天籁
“50+50”购车优惠套餐，消费
者在首付 50%的车款后即可

“贷”走一台全新天籁，购车

一年之后，消费者只需付清剩余的 50%车款
即可。

天籁空间舒适性高，座椅的皮质非常出
众。整体质量做工精细，丰富的电子辅助是新
天籁保证安全性的一大亮点。VDC车辆动态
控制系统能够检测前后车轮的倾侧角度，会自
动对各个车轮的刹车器和发动机输出进行调
节，提高行车稳定性。

马自达3
购车享高幅优惠

马自达3时尚动感的外观，舒适便捷的内饰
配置，以及较为合理的性价比，在市场中有着不
错的口碑，其不足在于油耗较大。购马自达 3，
优惠幅度较大。

对于想买车的消
费者来说，虽然现在
是不错的抄底时机，
但依然有个问题放在
我们面前，那就是“买
什么车最划算？”

当前车市，各个
细分市场的状况截然
不同，价格走势和促
销力度都不一样。通
过市场走访，我们为
大家搜罗了部分适合
抄底的车型，以期为
大家当下购车提供帮
助。

晚报记者 谢宽

新天籁


