
尼彩倡导：抵制翻新机！

“说实话，拿着

锤子砸自己的手

机 ，我 也 于 心 不

忍。但一想到以后

自己买到的手机，

也可能是翻新机，

心里就特不是滋

味。所以毫不犹豫就砸了。”

“几块钱一个的废手机，砸一锤能省

好几百呢！这笔账，值！”

——东风路 张阳 35岁 司机

“翻新机污染环境、坑害百姓，谁也

不想自己买的手机是翻新机啊，这次活

动我支持！”

——二七区 牛鹏飞 32岁 白领

i8也疯狂，礼包大派送！

“我在广告上看

到尼彩i8手机，心里

早痒痒着想买了。

这次'砸旧换新'还真

给面子，i8系列手机

都参加活动了，这

不，赶紧来抢啦。”

“我买了一个i8升级版（i8+），不仅反
应灵敏、外观大气，还得到价值百元的
大 礼 包 ，心 里 甭 提 多 开 心 了 。”

——和煦公寓 章建
东

“听朋友说i8系列手机也参加这次
活动，我赶紧到现场看看。刚才体验了
一把，准备买上2台！

——某棉纺厂职工 刘镇东

一锤值百元，这笔账，值！

“砸一旧手机，相

当于省下好几百

呢，这笔账我可不

糊涂。拿我置换的

这款尼彩 I6 来说

吧，市场价 2000 多

块，置换价才 599

元，一下省下我将近一个月工资呢！”

“谁家没有几个废旧手机啊，放着没
用，扔了可惜，卖给收废品的值不了几个
钱，一不小心还成了‘翻新机’的帮凶！
尼彩工厂店的‘砸旧换新’活动把旧手机

‘变废为宝’，这次活动真是做到我们的
心坎里！”

——某财经大学 李斌

款式多、功能全、价格低！

“置换柜内的新

机款式独特，功能

齐全，用手一掂沉

甸甸，有翻盖的、

直 板 的 、全 键 盘

的、超大触屏的，

真是应有尽有。每一个我都爱不释手。真想

多换几个！”

“超大触屏、功能齐全，这么酷的 i6
宽屏智能机也参与置换，这绝对是惊

喜！”

—— 张继宏 40岁

“想不到这么多款式的置换机，真想

给我爸、给我老公都换一台！”

——陈砦 张晓雪
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郑州形象店地址 ：●经七路店：农业路与经七路交叉口省博物馆向南100米路西 ●桐柏路店：桐柏路与汝河路向南50米路东（四十二中
对面） ●航海路店：航海路与大学路交叉口向东500米路南（老代庄站牌旁） ●棉纺路店：嵩山路与棉纺路交叉口向西50米路南（即将开业）●
新密店：市委东218米路南（青屏大街东段）●巩义店：人民路贝克大酒店东100米路北 ●登封市：少林路东桥头中国电信西隔（美真宜超市对面）
●新郑市：新建路与人民路交叉口向南100米路西 炎黄花园对面 ●荥阳店：荥阳广场对面（老党校楼下）●西高新区店：合欢街与银屏路交叉口

向北二十米路西●刘寨店：南阳路拖拉机厂大门口向南50米 ●秦庄店：秦庄正十字路口向东20米路北（秦庄大街） ●大铺店：信息学院路与大
铺路交叉口向东300米路南 ●庙李店：索凌路与庙李中街交叉口向东500米路北 ●陈砦店：陈砦南二街中心市场东50米（白羊座网吧对面）
●南岗社区店：第八大街经北二路老南岗社区菜市场东10米路北 ●北环索凌店：北环与索凌路交汇处国瑞广场负一楼 ●老鸦陈店：老鸦陈
服装城北门向西20米 ●马寨店：同兴街大同商厦向西50米路南 ●五龙口店：五龙口村东西大街（五龙口小学东400米路南） ●枣庄店：经三路
与农科路交叉口枣庄社区向东一百米中国移动大厅内 ●小王庄店：南三环与新郑路交叉口南800米 小王庄村中街 ●西高新区店：合欢街与银
屏路交叉口向北二十米路西 ●建设路三官庙店：建设西路与西三环交叉口向东八百米路南 ●唐庄店：圃田乡唐庄村壹仟家超市向北100米路
东 ●菜王店：大学路与中原路交叉口向南200米路西 ●邵庄店：花园路刘庄站牌旁（邵庄大门口向南30米） ●伊河路店：秦岭路与伊河路交
叉口向南50米路东 ●洛阳①店：唐宫中路与影院街交叉口（大张量贩正对面） 洛阳②店：牡丹广场牡丹城对面金源国际一楼 ●三门峡店：三
门峡市和平路豫州商场东门 ● 商丘店：白云转盘向南200米路东前进小学正对面 ●新乡店：九州宾馆东邻20米 ●林州店：太行路汽车站
西广场 ● 驻马店：乐山商场东门南100米路西 ●济源店：百货大楼向北100米路西 ●平顶山店：体育路与联盟路口西20米路北 ●舞阳
店：东大街与北京路交叉口向北50米路西

喊个名字拨电话，
动动嘴皮短信发，
不看手机听短信…
能听会说，动口不动手

沉稳大方，面子十足

豪华尊贵，王者无疆

3.0英寸巨型屏幕，高速连拍

高清摄像，急速上网，

双卡双待，超长待机

599599
只付只付

置
换
价

K10至尊语音王

9999元元

只只

559999元元

只付只付
置
换
价

●3.5英寸全触屏
●智能操作系统
●512M超大内存
●支持多种视频格式
●对话式短信聊天
●多款经典游戏

尼彩E派商务王

市场价：3200元

7799元元

只只

779999元元

只付只付
置
换
价

●强大商务功能可储存3000电
话本
● 短信犹如谈话 沟通更有魅力
● HOME界面一键返回
● 常用软件智能显示
● HVGA高清高亮全视角IPS硬
屏
●多娱乐功能配置

●3.2英寸手写电阻屏准智能手机
●双卡双待GSM制式手机

●Mstar超级视频解码芯片，支持

多种视频播放
●支持JAVA自由安装，囊括

所有时下流行游戏，生活助理软件
尼彩i9智能商务机

市场价：1280元

339999元元

只付只付
置
换
价

尼彩互联网手机

市场价：1180元

229999元元

只付只付
置
换
价

●外形酷似黑莓
●电脑全键盘操控
●高清屏、高像素镜头
●小巧，轻薄
●双卡双待
●高速上网

聊
天
王

尼彩i8（i8+）

市场价：999元

399399元元

只付只付
置
换
价

●超长待机
●强大语音功能
●视频上网，真纯平
●支持 JAVA，高速
上网……

++另送百元大礼包另送百元大礼包

置换总店地址：东大街店：紫荆山路与东大街交叉口向西100米路南

尼彩“千城万店”工程正式启动 诚征各县市合作伙伴 联系人：18224538790 刘
尼彩诚聘英才！挑战高薪，不一样的空间，不一样的平台，等你参与！招聘职位：店长，导购，话务人员,企划人员等 联系人：尼彩人力资源部 李经理 15837142967

大兵下海同煤老板卖手机？
原是义卖援助患病学子
一度疯传大兵下海同煤老板牵手卖手机的消

息，在当天新闻发布会上掀开了面纱。大兵坦言道
“作为手机代言人是首度与手机行业合作，在与对方
深入沟通才最后决定，并被对方的经营理念以及慈
善爱心计划所打动。”此次发布会不光是一个新闻的
发布更是一个爱心的推广活动，通过大兵的号召 ，
尼彩集团总经理卢洪波以及众爱心人士一起慷慨解
囊，现场义卖募集到的70808元的善款将全部捐献给
一位患病高校学子陈思行。

为什么选大兵做代言？
原是两种亲民路线的不谋而合
之前，尼彩手机也邀请过林志玲、张智霖等作为

形象代言人，为什么这次会选择风格截然不同的大
兵？

卢洪波说，曾有人提议过许多明星，但最后大家

一致认同大兵最适合尼彩。选择大兵作形象大
使，一是因为大兵一直活跃在电视、电影舞台上，
还没有放弃在长沙歌厅为众多当地老百姓表演，
这与尼彩坚持“千城万店战略”，深入到县市一级
开工厂店，将最便宜实惠带给尽可能多的老百姓，
在精神上一脉相承；二是因为大兵在舞台上的形
象鲜活生动，带给观众极大快乐，这与尼彩在做

“中国性价比最高的手机”的同时，仍然努力追求
手机设计最新潮时尚、功能最完备实用，让购买尼
彩手机成为愉快的消费体验，在气质上互相契合。

大兵启动“尼彩慈善计划”
新闻发布会上，大兵表示，由于理念和文化的

相互认同，他欣然接受尼彩形象大使这一任务，接
下来会为尼彩创作一些作品。但更重要的是，他
很感谢尼彩支持他开始实现慈善梦想。卢洪波也

表示说，大兵的慈善计划让集团很感动，并承诺当天
现场进行的新上市最新款手机预卖，所有销售款项
均将捐给大兵一直在呼吁社会捐助的白血病患者。

“煤老板”带尼彩手机大举入湘
拥有三座煤矿的“煤老板”卢洪波强势进驻尼彩

科技之后，这家原本专注于手机电购的企业就发生
了根本性的变化。首先，卢洪波打破行业潜规则，公
布了国产手机成本白皮书，并在此基础上，宣称尼彩
每台手机只赚 10元，其时尚、超轻超薄的 I8手机最
终零售价仅为399元，拉开了一轮手机价格战的血雨
腥风。当然，超低的价格和超高的性价比，也让尼彩
赢得了消费者的疯狂追捧，不到一年时间，尼彩工厂
直营店已经超过1000家，尼彩手机狂销百万台。

卢洪波说，接下来，尼彩将进一步学习乔布斯将
iphone升级到 3、4、4S的精神，狠抓四个升级：“产品
升级、质量升级、店面升级和管理升级”，坚定不移地
向“打造中国性价比最好的手机”方向努力。

抢疯了！抢疯了！目前，在尼彩手机工

厂店的郑州店内，出现了前所未有的抢购
狂潮！据了解，自“砸旧换新”活动开展以
来，尼彩手机在郑州累计销售了10多万部，
火爆程度远远超乎想象！

一个带着眼镜的中年男子，拿着刚刚置
换的尼彩 i8+，赞叹连连：“尼彩i8是正品行

货，不但升级不加价，还赠送大礼包，这么

好的手机却卖出了白菜价，抢购不足为

奇！”

置换到 K10 语音王的张大爷笑的合不
拢嘴：“幸亏我来的早，来晚了又抢不到

了！”

正想买手机的学生小王听到后，激
动的跳了起来：“早就听说尼彩手机的价格

超低，我本来就打算再买手机时去尼彩工

厂店购买。没想到现在又推出了“砸旧换

新”的项目，置换柜里的手机随便挑，算下

来，一共省了好几百呢！”
“砸旧机换新机”的消费者兴高采烈，可

是由于断货导致置换不到新机的顾客，自
然也有怨言。以尼彩 i8 系列手机为例，几

乎天天断货，早上刚到的几百部手机在中午时分
已经被疯狂的置换者一抢而空，来晚的顾客不得
不在店内提前预定，以确保置换到正品的尼彩手
机。

一时尚的女子在柜台前嘟起了嘴：“我上午8

点来排队，本来想买一部白色‘小苹果’，终于排到

柜台了却没货了，这尼彩手机卖的也太火了吧！”

“老婆要生日了，我打算送她一部i9宽屏智能

机。今天总算抽空来一趟，可是断货了，我就预订

了一台，希望可以快点到货。”家住南阳路的张先
生面对如此火爆的场景，不禁皱起了眉头。

就连店门口的贴膜小摊都深有感触：“我摆摊

好几年了，从来没见过谁家手机店生意这样火爆，

我也盼着尼彩手机赶紧到货，让我也沾沾光！”

位于郑州东大街的郑店长满怀歉意：“活动期

间，厂里基本上每天都发货，就这样还是远远满足

不了市场需求。看到消费者在店外等的心焦，我

们也很过意不去！”

大兵下海牵手“煤老板”
首任手机大使义卖捐助患病学子

11月 16日，

尼彩科技集团牵手

大兵年度慈善计划
在长沙喜来登酒店

召开了新闻发布

会。作为尼彩手机

形象大使，著名笑
星大兵也来到了活

动现场，并主持手

机义卖为患病学子

筹措善款。对于传
言大兵下海与煤老

板一起卖手机的消

息也在当天公之于

众。

尼
彩
手
机
﹃
砸
旧
换
新
﹄
受
市
民
追
捧

（大兵携手“煤老板”卢洪波
一同呼吁社会捐助患病学子)

消费者有话说

4006-716-399 0371-66226066 售后电话
0371--55816200


