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11月3日，东风风行携旗下各车型，在第四
届郑州国际车展上重磅亮相。其中风行菱智的
全新升级版——菱智1.6L系列是首次亮相。

菱智 1.6L系列车型在同级中率先实现节
油、动力、配置及内装的四重升级，性价比再创

新高。其中，又以“惠商版”表现最为突出，是当
前公商务人士选购商务MPV的热点车型。其
搭载的三菱4G94发动机，百公里综合油耗仅为
8升，年节省油费达万元以上，但售价仅为9.99
万元，堪称当前性价比最高的大型商务MPV。

菱智柴油版搭载了先进的云内雷默动力
涡轮增压D19TCI柴油发动机。该发动机采用
德国博世电控高压共轨燃油喷射技术，最大功
率82kw/4000rpm，最高扭矩235N·m，百公里综
合油耗仅为7升。

东风风行成商务MPV的热点车型车速递

老K瞄准SUV冠军车型东本CR-V
本期同时还推出一款SUV特价车：威麟X5
报名电话：0371-67897715

尽管今年车市增长放缓，但SUV
车型依然表现抢眼，那些步入换车期
的消费者对SUV车型更是情有独钟，
每周都有读者打来电话咨询 SUV 的
情况。为了更好地服务团友，让大家
尽快地以实惠价格购得爱车，本报老
K砍价团将发起SUV车型砍价专场，
首期就把目标瞄准了 SUV 市场冠军
车型东本CR-V。

晚报记者 白贺

“越砍越实惠，越砍越满意”一
直是本报“老K”砍价团举办活动的
宗旨。

回顾今年“老K砍价团”组织的
一次又一次团购活动，报名成员的选
择并没有错。依靠集体的力量和平
台优势，“老K砍价团”帮助一批又一
批的报名成员实现“尊贵购车待遇和
超值购车特惠”，通过团购拿到的价
格要比一些所谓的节日促销优惠幅
度大得多。也正是如此，在赢得业界
广泛认可的同时，报名参加本报“老K
砍价团”活动已经成为大量郑州消费
者首选的购车方式。

如果你想以最低价格买到最中
意的车，就抓紧时间报名吧，加入老K
的队伍，决定砍价的车型就在你手
中。

本期砍价目标：CR-V
它是开创者，更是引领者，CR-V自上市以来，一直是城市SUV市

场的领军车型。虽然近年来越来越多的竞争对手进入城市SUV市场
领域，意欲与CR-V一争高下，但是CR-V全国销量冠军的地位不仅丝
毫没有撼动，反而愈加稳固。2010年 11月，CR-V累计用户突破 40
万，成为国内第一个累计销量突破40万的SUV车型，树立了竞争对手
难以企及的新高度。2011年 8月，CR-V成为国内车市第一个累计销
量达到50万辆的SUV品牌。

本期特价车：威麟X5
威麟品牌是奇瑞旗下的中高端品牌。威麟X5隶属于奇瑞公司旗下的

威麟品牌，搭载ACTECO 2.0T涡轮增压中冷发动机，是一款集合商务、生
活、越野等多用途于一体的全领域 SUV 车，2011 年威麟 X5 售价为
13.58万~14.38万元。威麟X5的产品品质，不仅来自奇瑞最新的技术平
台，更与其诞生就参与达喀尔拉力赛的历练密不可分，威麟X5的技术和越
野性能，在第32届达喀尔拉力赛上崭露头角，并一举获得当年中国军团最
好成绩。2011年，威麟X5再度出征达喀尔，再次取得优异成绩。
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