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第一金融 AA15

随着国内经济的持续发展，居民收入
也在不断提高。不管是企业家还是一般的白
领家庭，都面临着如何把财富留给子女这一共
同话题。而财富的传递似乎只需要办理一个简
单的法律手续就可以了。但问题是，如何才能
有效地传承财富。对所有人来说，他们最希望
看到的是财富能在后代手中持续积累，最不希望看到
的是财富在后代身上以不正常的速度挥霍殆
尽。 而借助保险则是一个比较好的渠道。

迅速积累的民间财富急需寻求资产的保值
增值，而面对越来越多的理财方式，市民在选择
时更趋理性。因此，有长期理财功能的保险产
品已成为越来越多有保障需求，同时渴望资产
稳定增值的人们的选择。其中，平安金裕人生
两全保险（分红型）备受追捧。

金裕人生两全保险（分红型）是中国平安人

寿保险股份有限公司在目前市场上热销的一款
分红产品。自2010年3月1日上市至今，首年规
模保费已超过 20亿，受到了广大消费者的喜
爱。金裕人生的魅力何在？总结起来有四大利
器，护佑着家族财富的延续和传承：

利器一：财富现金生生不息，子代生活未雨
绸缪。60周岁前，每两年领取基本保额的10%；60周
岁起，每年领取基本保额的6%，终身相伴的现金流，就
是您为孩子提前规划的财富人生。它让您的财富顺利
传承，帮助您的孩子获得高质量的生活，但又不会让您
的财富被过度挥霍。

利器二：满期本金全额返还，富传三代近在
咫尺。如若被保险人百年仙逝，被保险人的后
代将可获得一笔不菲的遗产，即投保金裕人生
所交的全额保险费，让您的财产顺利传承第三
代。

利器三：累积生息部分领取，生意生活皆由
保障。金裕人生客户还可参与分红，分享平安
分红保险的经营成果。生存金及分红若暂时不
需领取，可以留存在平安享受累积生息。不仅
让您的财富稳健增值，更可在有需要时部分领
取，满足生意或生活的不时之需。

利器四：短期交费快速返还，资金运用弹性
自如。金裕人生特设3年及5年短期交费选择。短期
交费，有利于您对大额资金的灵活规划。当急用现金
时，还可以最高申请现金价值的80%进行保单贷款，
充分保证您现金流的灵活机动。

另外，平安人寿同时还推出了与金裕人生
相应的附加重疾险——附加金裕人生提前给付
重大疾病保险，为客户的生命保驾护航。同样3
年、5年交费，便可拥有终身重疾保障。

倪子

“钱是永远赚不完的，对投资而言就以这样
的心态考虑问题……”11月 19日，国内著名经
济学家、财政部财政科学研究所所长贾康在郑
州与省会投资者进行面对面交流。本次活动
是由中信银行郑州分行联合本报共同举
办。这也是“2011 中原金融年度盛典”活

动的一个重要组成部分，旨在为投资者提
供高端思想交流平台。

面对宏观经济的诸多不确定性和复杂性，
贾康认为，需要特别注重对经济形势的通盘把
握，注重对经济政策组合的审慎权衡，统筹处理
短期应变、中期升级与避险以及长期可持续发
展的关系。

“国际经济环境的不确定性要求继续保持
货币、财政两大宏观经济政策‘一紧一松’的搭
配，有利于在复杂、不确定的外部环境下抑制通
胀，同时有利于预防在应对外部突发大的冲击
时出现政策叠加的‘超调’。”他说。

他表示，面对外部经济形势的不确定，明年

我国可望继续实施积极财政政策，但“掌握大政
策，你一定会寻找到合适的投资机会”。

说到具体投资建议，他特别提到，对投资
而言，是否具有良好的心态很重要——钱是永
远赚不完的，以这样的心态考虑问题，就不会患
得患失，也不会觉得赚钱顺利，才能以平常心应
对。

贾康认为，做投资，第一，看大势，顺势而为
一定有必要，能够捷足先登当然更好；第二，风
险和收益是对称的，而这实际上取决于投资者
个人偏好和资产情况；第三，老生常谈的一句
话，“不能把鸡蛋放在一个篮子里”。

晚报记者 来从严/文 慎重/图

第一家专业汽车保险公司入郑

天平保险河南分公司开业
11月22日，天平保险河南分公司正式

开业。天平保险于 2004年 12月成立于上
海，作为国内首家专业车险公司，天平保险
采取“基于非核心业务外包的低成本”经营
模式，除产品设计等具有竞争优势的核心
部分，其他业务尽可能地外包给代理公司、
经纪公司和兼业代理，不设立自己的销售
队伍。同时，查勘定损理赔业务外包给保
险公估公司，从而创立了国内首个汽车保
险模式——“天平模式”。该模式以较低的
成本迅速立足目标市场，与当地保险中介
谋求共赢，有力推动了整个汽车保险产业
链的发展。该公司还拥有业内唯一一套个
性化车辆损失险，先进的电话车险销售渠
道与电子商务平台使其能够为客户提供优
质、完善、体贴的产品和最具价值的服务。

晚报记者 倪子 张俊

迈开布局全国第一步

天安保险入驻河南
11月18日，天安人寿河南分公司在郑

州正式宣布开业，至此，天安人寿“挺进中
原、布局全国”的发展战略迈出了实质性步
伐。在保险主体日益增多的中原大地，天
安人寿的开业，因其全新的管理团队和经
营理念而备受业内外的关注。据天安人寿
总裁助理兼河南分公司总经理朱旭华介
绍，2010年天安人寿聘请全新的管理团
队，在短短几个月的时间里，凭借深厚的寿
险专业经验和成功经历，确立了战略引领、
一体营销、资源前置、做大做强的经营策
略。通过“客户优先、产品优质、收益优势”
的产品体系，“以客户为中心，与客户共创
美好未来”的客户服务理念，为客户提供更
好的产品与服务，用实际行动将保险保障
传递到千家万户。 晚报记者 倪子

平安金裕险助力财富传承

活动第一站首先来到“少室阙”。“天地之
中”历史建筑群中的“汉三阙”是中国仅存的最
古老、最完美和保存最完整的三座庙阙，它们分
别是太室阙、少室阙、启母阙。“汉三阙”是登封
历史建筑群礼制建筑中的典型代表。1961年3
月 4日，国务院公布其为第一批全国重点文物
保护单位。

河南省钱币有限公司的工作人员介绍
说，中国人民银行发行的“天地之中”历史
建筑群金银纪念币中有一枚 5 盎司金币就
是以汉三阙之一的太室阙为主景图案，售
价近 20 万元。听闻市民黄先生感叹说：

“那可真是重金打造的阙中极品呀！”一句
话说得大家都笑了起来。

为弘扬民族文化，宣传河南特
色，11 月 19 日，由郑州晚报、登封
市文物局主办，河南省钱币公司承
办的“畅游天地之中 品读华夏文
明”系列活动第一期如期举行。32
名幸运市民游历了“天地之中”历
史建筑群中的四处景点，并用自己
独特的视角看不一样的“天地之
中”。 晚报记者 来从严

>>>第二期活动预告

想免费游“天地之
中”，快来报名

第一期的“畅游天地之中 品读
华夏文明”公益活动已经圆满结束，
活动吸引了大批热心读者的积极参
与，由于名额有限，为公平起见，我们
通过随机抽取的方式选了 32名幸运
读者一起参观了世界遗产“天地之
中”其中几个景点的独特魅力。即日
起开始招募第二期热心读者，凡报名
读者就有机会获得“天地之中”免费
游的名额。第一期报名未抽中的读
者，仍然有机会被抽中免费游“天地
之中”。

活动要求：
1.年龄在 18~55岁，身体健康，适

宜出游者。
2.每个电话仅限报一名，报名截

至11月30日（每期30名，如遇报名人
数 过 多 ，则 通 过 随 机 抽 取 方 式 产
生）。

报名地址及电话：
东区：河南钱币郑东新区店（金

水东路11号，与黄河东路交叉口东南
角）电话：0371-86000186

西区：河南钱币天中店（嵩山南
路6号，与伊河路口向南100米路东）
电话：0371-67970599

活动第二站来到嵩岳寺塔。嵩岳寺塔是
中国现存最早的砖塔，也是全国古塔中的孤
例。登封市文物局工作人员介绍说，嵩岳寺塔
用糯米汁拌黄泥做浆，小青砖垒砌，这种选材
及用料在世界上是首创，也是独创。至今已有
1500年历史，历经多次地震、风雨侵袭仍不倾
不斜，巍然矗立。

河南钱币工作人员介绍，正是由于嵩岳寺
塔的独特价值，世界遗产——登封“天地之中”

历史建筑群1盎司纪念银币的主景图案选用的
历史建筑就是嵩岳寺塔。该枚银币的正面图
案为中华人民共和国国徽，并刊国名、年号。
背面主景图案是嵩岳寺塔建筑造型，配以中国
古代建筑斗拱、方位图及嵩岳寺塔建筑装饰图
案等组合设计，并刊“嵩岳寺塔”中文字样及面
额。1盎司圆形银质纪念币为精制币，含纯银1
盎司，直径 40毫米，面额 10元，成色 99.9%，最
大发行量60000枚。

阙中极品“少室阙”

著名经济学家贾康在郑“论市”

投资要有好心态
他表示，看透政策，就会寻找到投资机会

>>>金融资讯

登上银币的中国古塔


