
6月，红星美凯龙25周年庆“璀璨之
夜 星夜PARTY”闪耀全城。12月3日，
红星美凯龙再次迎来集团性重要节日
——爱家日。

随着城市生活节奏的加快，社会流
动更为频繁，人们和家人聚少离多已经
成为无法避免的现实。忙碌之中，大家
不仅缺少了和家的团聚，也忽略了对
家的关爱。红星美凯龙始终关注大众
和市场的需求，此次爱家日更是以“用
爱行动 刻不容缓”的召唤，呼吁大家
平衡工作和生活，对家人、对家庭多一
些关爱，用热情温暖家生活。

爱家日作为年度盛大节日，其受重
视程度丝毫不逊于6月的25周年庆典，
目前全国各地100余家红星美凯龙连锁
商场已经全线进入蓄势阶段。用微博
传递爱家情怀，和家人分享爱家感言，
爱家日微博造势已经率先启动。短短
几日，红星美凯龙集团新浪官方微博人
气暴增，在草根阶层表现出踊跃参与热
情的同时，著名影视巨星也加入了爱家
行列，和普通民众一起转发爱家心语，
关注爱家行动。

与爱家微博同样引人注目的还有
爱家手势，著名影星大小 S双手组成的
心形爱家手势，也向大家传递着爱家文
化的温馨寓意。为让爱家意识深入人
心，真正唤起大众的爱家情怀，用真情
行动关爱家庭，红星美凯龙集团统一拍
摄的爱家 TVC，不久也将与大众见面，
无论你身为父母还是为人子女，都将从
这套 TVC中感受到岁月不饶人的流光
之叹，从而立刻行动起来爱家爱生活。

晶莹剔透的钻石是女人的最爱。在天城
珠宝柜台前，郑女士在选购天成珠宝最新推出
的裸钻、克拉钻定制时兴奋地说：“买钻石就要
买奢华钻石，我在二七塔附近所有的卖场都转
了一下，发现天成珠宝的钻石真的比别人的便
宜好多！而且都有证书，并且能退能换的，没
有任何压力，我就决定在这里买了。”

据了解，在本次活动中，天城珠宝所有

的钻石饰品都将以厂家价格直接面对顾客，
省去了中间费用。此外，天成珠宝还为顾客
推出了裸钻定制活动，消费者可以根据自己
的喜好、职业、气质等定制属于自己特有的
钻戒。从裸钻的重量、净度、切工和颜色到
戒托的材质与宝石的搭配都可以根据自己
的想法来设计，打造出属于自己独一无二的
精美钻戒。

本次金鑫珠宝招聘会，除了河南当地珠
宝企业人员慕名来到招聘会，更吸引了来自
北京等外地的珠宝专业人士前来应聘。

“这已经是第二拨参加面试的人了。”11
月17日，金鑫在招聘会现场第一天就吸引了
300名左右的面试者。

金鑫珠宝现场负责人介绍，这些参加面

试的人年龄在25岁左右，大多在河南当地从
事珠宝零售。

以本行业本地区一流的待遇，吸引一流
的人才、创造一流的企业，在金鑫珠宝招聘
会上，仅 3天招聘，就吸引近千人前来应聘，
其中不乏河南本地珠宝企业、珠宝商场的销
售人员、高管人员，引起行业内极大关注。

热门领域 一流待遇

金鑫珠宝3天吸引近千人应聘
正弘金鑫珠宝城开业

在即，作为河南体量最大、经
营品类最全的8000平方米
珠宝卖场，金鑫珠宝规划3
年内连锁店面遍布河南18
城市，并实施进军全国的市
场战略，企业的快速发展，需
要引进大量人才。11月17
日~19日，金鑫珠宝在索菲
特国际饭店进行了为其3天
的人员招聘，金鑫珠宝为销
售人员开出了河南同行业
两倍以上的薪酬。

晚报记者 熊维维

璀璨珠宝 辉映中原

天成珠宝黄金新品昨日开展
作为河南本土重量级珠宝企业，天成珠宝2012年度黄金新品推介展昨

天开幕，展会将持续至11月27日。届时将有更多的黄金新款登陆郑州，还
有上千款时尚新款供消费者选择。据了解，活动期间，天城珠宝还推出一
系列优惠，有黄金免加工费、铂金换新减加工费等优惠，店内所有的新款饰
品都将以惊爆的价格让利顾客。 晚报记者 万佳

作为一家珠宝零售企业，能吸引来这么
多人才，和金鑫珠宝此次打出的薪资待遇广
告不无关系。“底薪2500元+销售提成+补助，
工资上不封顶。”河南的大型零售企业，以百
货商场、购物中心为例，薪金构成包括两部
分，底薪加提成。底薪大多在 2000元以下，
超过 2000元的不多。金鑫珠宝此次招聘打
出的销售人员 2500元的底薪加上提成和补
助，不仅是河南珠宝类行业最高的，也是零
售业最高的。

这批高薪招聘的销售人员将被放在河

南体量最大的 8000 平方米正弘金鑫珠宝
城，珠宝行业是个诱人的领域，但想要进
入，除了个人的专业素养，职业敏感度也很
关键。面试结束后，金鑫珠宝还将进行一
系列严格培训，随着金鑫珠宝翠钻宫 1500
平方米高端珠宝会所惊艳亮相，8000平方
米正弘金鑫珠宝城开业在即，以及省内洛
阳、周口等店陆续开业，必将带动整个河南
市场的发展和成熟，对河南珠宝消费者的
辐射力不容小觑，对专业珠宝销售的人才
需求将会更加迫切。

河南同行业底薪最高

3天吸引近千人应聘

天成珠宝是河南本土一家起步较早的专
业珠宝销售店铺之一，自开业以来，天成珠宝
稳步发展，特别以颇具范围的金楼和银楼最
让天成人引以为豪，并且他们保持以现代、时
尚的形象，以优质优价的产品运营思路，为顾
客提供“亲情化、人性化”的专业珠宝效力，赢
得广大消费者及合作商的广泛认同。

“年底是黄金珠宝销售的高峰，黄金首
饰经营企业抓住这一有利时机，在产品升级
上下工夫，打破传统的技术和设计理念，使

产品更加时尚化。而本次展会是开发公司
和用户互动交流的最好平台，将面向河南及
周边地区的广大消费者和经销商及外贸公
司的代表到会进行选购和洽谈，使之更加深
入地了解承办方产品，增强已购或已定用户
的信心。”天成珠宝负责人表示，本次推介展
会将会对促进产品的销售和扩大产品的品
牌知名度、美誉度起着不可替代的作用。同
时，这更代表了中原珠宝行业未来的发展趋
势和风向标。

全新裸钻精美定制

除了完美的产品，天成珠宝还将为顾客提
供尊贵的售后服务。购买后的饰品，10日内包
退包换，任何饰品都终身免费维修、整形、清洗，
钻石饰品终身包退、终身免费调换新款。

27 日 17 点，天成珠宝金楼还将推出
5000元大奖免费拿的活动，凡活动期间在天

成珠宝店内消费的顾客均有机会免费抽取
具有权威机构认证的价值 5000元的珠宝饰
品。除此之外，还有价值1000元的钻石或翡
翠饰品，价值 580元的翡翠饰品，价值 280元
的精美银饰，千足金黄金转运珠及其他价值
不等的珠宝饰品及各种精美礼品。

品牌美誉引领行业趋势

为深度打造爱家文化，营造爱家氛围，郑
州红星美凯龙商场在响应集团号召的同时，
也做好了充足准备，五大爱家主题、缤纷幸福
颜色，动感与色彩的完美结合，将全方位向大
众阐述爱家文化。

“红星美凯龙”5个字已被赋予深刻的精
神意蕴和文化内涵，形成了以红、银、粉、蓝、
黄为主的五色组合，这五种颜色分别代表了
不同的寓意，不仅传递着红星美凯龙的企业
精神，也希望借此唤醒大众的注意力，吸引更

多人士关爱家庭。
同时，五大爱家主题还配备了特色鲜明

的爱家活动，每一个活动针对不同群体，为
他们带去不同的爱家关怀。其中，儿童作为
家庭的中心，作为“温室中的花朵”，在此次
活动中将会受到特别呵护。红星美凯龙特
意为“花朵宝宝”们安排了专场才艺表演，让
他们尽情施展“才华”，享受来自社会大家庭
的关注和关爱。此外，其他缤纷活动也将陆
续上演，演绎不同爱家风采。

幸福爱家日 温暖家生活

此次爱家日已经赢得了社会的广
泛关注，各大同城媒体也表现出了浓
厚的兴趣。

爱家日活动正式启动当天，不仅将有
丰富的活动让消费者享受精神之旅，更有
红星美凯龙特别准备的重磅优惠压轴上
演。据红星美凯龙官方透露，此次爱家日
将有巨幅让利，优惠力度十分可观。

红星美凯龙负责人信心满满地表
示：“爱家日已经成功举办过好多年，
因此，爱家日在社会大众中已经拥有
了一定的知名度，消费者对爱家文化
也表示了高度认同。这次爱家日活
动，我们在响应集团号召的同时，结合
中原实际情况，深度挖掘了红星美凯
龙的文化内涵，并拿出了实实在在的
让利活动，让消费者用物超所值的消
费打造充满爱意的家庭，我相信爱家
日一定会在唤起大家爱家意识的同
时，给消费者带去真正的实惠！”

爱家大优惠 畅享家文化
爱家，就赶快行动吧爱家，就赶快行动吧

红星美凯龙爱家日红星美凯龙爱家日
即将温情来袭即将温情来袭

金鑫珠宝招聘会现场金鑫珠宝招聘会现场

每个人的内心，对于
家都有着独特的情怀，我
们无论身在何处，内心深
处对家的眷恋始终无法割
舍。红星美凯龙畅享家居
之美，既关注现代人物质
生活的优化，也更加注重
对人们心灵深处的呵护。
12 月 3 日，和红星美凯龙
共享爱家日，畅享家的幸
福。 晚报记者 熊维维
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