
继新玛特郑州总店 10 月 30 日三周年
店庆单日销售突破 1.3 亿元大关之后，11
月 28 日，三年新店新玛特郑州总店销售突
破 10 亿元，飘红的业绩单再一次证明了郑
州总店实力。
截至11月28日，90%品牌完成全年倍增计划

2011年初，大商新玛特郑州总店开创性
地与近百家品牌签订销售倍增协议，并全年
对倍增品牌进行全方位支持，以保证倍增目
标达成。截至 11月 28日，已有 45个品牌完
成全年倍增目标，达到签订倍增品牌数
90%，其中金伯利同比提升 185%，百丽女鞋
同比提升 163%，蒙迪爱尔同比提升 137%，
成为千万柜记录上的又一传奇。

深度营销，不断刷新国内单品牌销售纪录
各个品牌深度营销的销售业绩一次次刷

新国内营销史。曼妮芬内衣创下 10天销售
960万元、女装品牌EIN12天销售 1100万元的
业绩……越来越多的品牌加入与新玛特总店
的深度互动序列之中，更是定下单品牌单档活
动突破2000万，5000万……甚至1个亿的目标
业绩。
截至11月28日，千万专柜突破40个

2011年郑州总店千万柜打造计划中的 50
个品牌中，已有 40个品牌超额完成全年千万
柜销售，其中周大福 2700万，威可多 2000万，
路卡迪龙1450万，鄂尔多斯1100万，实现重点
品牌销售的全面爆发。

而郑州总店也在与不同品牌的互动中，完
善改进品牌深度营销、精度营销、品类营销、节
假日促销、千万柜打造计划等，创新的单品牌
营销模式更是层出不穷。“2011年的快速发展，
离不开前两年的积淀，也离不开新玛特郑州总
店这一团队的齐心协力。”新玛特郑州总店副
总经理党玉玲表示。

郑州总店在2011年取得一系列惊人业绩之后，
更是立下了2012年全年高达15亿的销售目标，计
划打造千万柜品牌也超人想象地列入70个品牌，着
重打造重点品牌销售的决心由此可见一斑。

郑州总店在 2011 年销售大爆发之后，
2012年将取得怎样的骄人业绩，让我们拭目
以待！ 晚报记者 许琳琦

截至2011年8月3日销售突破2010年全年销售业绩
截至10月27日完成集团下达8亿元销售任务

截至10月31日以9.5亿元的销售超额完成自定销售目标
截至11月28日销售突破10亿元

新玛特郑州总店
三年新店·11个月·销售突破10亿元
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