
冬季一到，洗的东西就
更大件了：大床单、大被套、
棉外套、牛仔裤，还有一沾水
就变重的毛衣……一台大容
量的洗衣机可以将它们一次搞定，
例如一台8kg的洗衣机，一次就能搞定4件
左右的棉服，让冬季洗衣不再犯难。

晚报记者 熊维维/文 慎重/图

洗衣机一般放置在卫生间、厨房或者阳
台等地方。消费者在购买时要注意洗衣机
颜色、款式应与房间色调和风格的搭配。大
容量的洗衣机占用空间比较大，要注意放置
在卫生间等不太大的空间内尺寸是否合
适。另外大容量洗衣机耗电量相应也会大
一些，消费者选择时还是要从自身实际情况

出发。
苏宁棉纺路店店长张艳丽表示，在选购

洗衣机的时候，消费者应首先丈量居室中放
置洗衣机位置的尺寸，选择合适尺寸的产
品。还要注意产品颜色与房间色调的搭
配。对洗衣机的品牌、性能、外观、价格及售
后服务等进行综合比较，以确定购买目标。

选购需注意 色彩要和家装搭配

B08 卖卖场场风风向向标标

上周末，永乐启动年终大决算，
引爆了今冬首个家电消费热潮。据
来自河南永乐的销售数据统计，永
乐电器上周整体销售相对上月同期
增长了40%多。为持续这一消费热
潮，扩大永乐年终大决算的影响力，
本周永乐电器将加大促销力度，将
年 终 大 决 算 推 向 一 个 新 高 。

晚报记者 樊无敌 /文 赵楠 /图

上周，永乐年终大决算揭幕，500大品牌鼎
力助阵、20亿大单采购、亿元折扣让利消费者，
巨额的资源投入让永乐在全省的 10多个城市
的41家门店捷报频传。

河南永乐采销总监刘露介绍，本次活动
中，约 90%的商品都进行了价格下调，平板电
视、空调、冰箱、洗衣机、厨卫、小家电、手机、数
码、电脑等众多电器让利幅度平均达 20%以
上，最高降幅达50%。

本周，永乐年终大决算还将三重惊喜送给
消费者。第一重惊喜，超值套购：购彩电、冰
箱、洗衣机、厨卫、小家电两件以上满6125元送

价值1000元左右的全自动洗衣机，满16125元
送价值 2000多元的 32英寸液晶彩电；第二重
惊喜，折扣让利：在大决算中，永乐空调满
1125 元直降 100 元再让 100 元。冰箱、洗衣
机也不示弱，推出满 1125元直降 100元再让
100元。热水器、浴霸让利更大，最低 5折起
售。数码相机类也是难得地拿出大让利，满
980 元直降 50 元再让 50 元；第三重惊喜，豪
礼巨惠：此次活动，永乐在河南家电市场投
放价值亿元的豪礼，礼品涵盖液晶电视、洗
衣机、电饭煲、电磁炉、韩式汤锅等实用礼品
应有尽有。

五星兴亚卖场12月16日开业

新一轮扩张开始
预存定金有礼品，特享三大特色服务

五星在郑第六家店（河南区
域第十家店），位于陇海路城东路
的兴亚大卖场，12 月 16 日开业。
河南五星电器总经理战卉透露，
兴亚卖场开业之后，五星还将继
续在巩义市开店，这是五星继
2009 年 3 月份在郑州名门大卖场
开业后，又一轮的扩张开始。

晚报记者 樊无敌/文 赵楠/图 开业优惠，提前预约锁定更低折扣

在12月16日18时前，凡是在兴亚大卖场
预存定金的顾客，开业活动期间购冰箱洗衣
机、彩电、空调、烟机、灶具、热水器小家电单
件商品在享受所有开业活动基础上额外加送
礼品：存100元满1000元加送价值138元亚都
加湿器一台，存200元满2000元加送价值299
元九阳压力锅一台。

开业期间，五星还力推三大特色服务。
特色服务一为 2小时准时配送“每迟到 10分
钟赔付 10元”，即便出现不可抗因素，五星也
会提前与顾客取得联系，解释原因，不让顾客
无谓等待；特色服务二为“以顾客中心”延伸
出包装代保管项目。如在三个月内顾客需要
退换货，五星还将带包装上门为顾客退换；特
色服务三是家电顾问“一站式”服务，专业的
家电顾问一直是五星电器的一大特色服务。
家电顾问对外展示五星服务，同时做配套的
体验服务，没有偏见地为消费者提供集成家
电解决方案，整合各个品类，提供上门服务还
有一站式服务。

到2015年底，要开30家高质量门店

按照河南五星公布的“聚焦与集中”发展
策略，未来5年，河南五星将会在全省新开10
至 20家门店，到 2015年年底至少要开达到
30家高质量门店。其实从新开门店的分布
上也可以看到五星在河南发展战略的端倪：
郑州是五星电器在河南发展的首选。

谈到为何选择在名门大卖场开业之后两
年多的时间才展开新一轮扩张，战卉说，“高
筑墙、广积粮、缓称王”。她说，河南五星此次
布局确立了其对整个河南市场的合围攻势。
稳固的根基创造了成熟的时机，五星择此兵
精粮足之际借助百思买全球连锁的采购优
势，在郑州重拳再击。一方面将以绝对的实
力占领河南政治、经济中心，进一步巩固其在
河南的基础；另一方面以一流的品牌形象，回
师郑州将使河南五星在实力和规模上提升到
新的高度。

在一些卖场的冰洗区可以看到，占到八
成的洗衣机为银、白、灰颜色，随着冬季人们
着装的增厚，卖场里的超大洗衣机的销量也
在增加。而不少品牌推出的应季超大洗衣
机则放在了产品的主要推荐区。

据大商电器营销部经理李新亮介绍，现
在很多消费者如果不是因为户型的限制，在
购买洗衣机都倾向于大容量，省时省力，而
洗衣机的颜色不再局限于传统的银色、白

色。一些中高端的大容量洗衣机都开始采
用深红、拉丝银、凝粉、香槟色等绚丽的色彩，
目前时尚彩色大容量洗衣机比较受白领和时
尚人士的青睐，销量呈逐年上升的趋势。

据初步统计，具有甩干功能的大容量洗衣
机在5000~6000元，而具有烘干功能的大容量
洗衣机价位则在7000元以上。而大容量彩色
烘干洗衣机相对于银白灰普通洗衣机价格要稍
微贵点，主要购买群体是白领等高端用户。

彩色洗衣机彩色洗衣机 价格稍高销量有涨价格稍高销量有涨

畅销取暖产品特惠让利

为满足市场需求，永乐在11月底已经开始
针对取暖器、冷暖空调及相关冬暖家电开展备
货，并与海尔、艾美特等品牌供应商携手“暖冬
计划”。永乐与厂家合作推出了 300多款新品
制暖产品，并根据不同的消费定位，满足消费
者的多元消费需求。

在走访永乐各大卖场发现，取暖器、冷
暖空调等产品均摆放在店内显眼处，并打

出“降价”、“让利”的促销标语。先锋等不
少品牌的新品型号悉数上柜，如暖太阳、电
油汀、欧式取暖器、暖风机等。刘露表示，
考虑到市场定位及消费者真实的需求，永
乐仍以“平价”取暖产品作为主打，在活动
中，电暖器低至 7 折起售，作为电暖器的畅
销品牌，先锋、艾美特等将分别举行特惠让
利活动。

不少品牌的应季洗衣机都放在不少品牌的应季洗衣机都放在
了产品的主要推荐区了产品的主要推荐区

本次年终大决算让利幅度平均达到本次年终大决算让利幅度平均达到20%20%以上以上


