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花卉、水族交易博览开幕
12月 6日，大河文化博览园迎来了花

卉、水族（迎春）交易博览会开幕仪式，交易时
间从2011年12月6日至2012年2月6日。

本次博览会有两个区域。花卉区有几
万平方米的花卉批发大棚，分为盆花批发、
盆花精品零售、鲜花及绢花批发零售等，是
目前中部地区最大的花卉批发零售基地和
花卉物流中心。水族区分为冷水鱼、热带
鱼、水草造景、鱼缸器材等业态，总经营面积
达10000多平方米，是中原地区单业种面积
最大的水族配发零售园区。 孟辉

郑州家居商会召开二届
二次会议

12月 2日，郑州家居装饰设计商会二
届二次会议在华丰灯饰界华丽灯饰生活广
场举行。

回顾家装商会成立六年来，连续举办的
十几届家装文化节，已成为展示我市家装行业
整体形象的名牌活动；组织会员企业走访了法
国、意大利、澳大利亚等十几个国家地区，开阔
了行业视界。此次，郑州家装商会正式升级
为郑州家居装饰设计商会，将团结更多的有
为品牌居家企业为郑州人居建设及行业健
康有序发展作出更大的贡献。 武林

A.O.史密斯联合信阳
台北城上城实现双赢

12月 4日，信阳市台北城上城与美国
采暖巨头A .O.史密斯签约合作，为楼市回
暖开辟了一条新思路。

A .O.史密斯壁挂炉自 2009年进入河
南市场以来，稳步发展，逐渐进入了千家
万户，这次与台湾同德集团合作“台北城
上城”项目具有划时代的意义。美国A .O.
史密斯集团成立于1874年，始终致力热水
器、壁挂炉的生产、研发与销售，在行业内
树立了良好的口碑。 李晶

品牌建材 带来年度大促销
当马可波罗陶瓷郑州总经理韩社会谈到

12月份的促销活动时表示：“马可波罗陶瓷品
牌对于中原广大消费者来说，算是老牌子，以
往的销售形势一直都很不错，但唯独今年的
销售形势令人担忧。在如此严峻险恶的市场
环境下，只在业内不停地有动作、有声音，或
许才是上策。”

据悉，马可波罗、箭牌卫浴、亿中建材、嘉俊
陶瓷、宝嘉利陶瓷、奥斯曼卫浴伊丽洁具、生活
家巴洛克地板等品牌，都将在中原百姓广场 12
月的厂价直销风暴大型促销活动中，给出全年
最大的促销力度、最全的促销品类、最优的促销
价格来参与，给消费者以惊喜和实惠。

价格惊爆 家具也疯狂
郑州曲美总经理张惠表示，毕竟是年内最

后一次大型促销活动，曲美推出了欧洲原创设
计的简约型餐桌，仅售 518元。此外，顶好·威
派推出了 1.8米软床，每套仅售 688元、双虎家
私推出套房系列：四门衣柜+1.8米*2米大床+2
床头柜，再送1380元多功能床垫，仅售3580元、
全友家私推出了 2280元的板式沙发套餐、意利

达实木家具推出了限量 5张的海棠木木床，原
价 18600元，价格降至 7680元。据中原百姓广
场负责人透露，芝华仕、顾家家居、红苹果家具、
花为媒床垫、斯可馨家具、华鹤家具、迪士尼酷
漫居等也都相应推出了相当惊人的系列产品及
价格。

市场巨额补贴 助力盛会
为了能使此次 12月的厂价直销风暴大型

促销活动取得完美收官，中原百姓广场——建
材家居总部基地除了继续采取以往的举措外，
还承诺不是最低价全额免单；在最低价的基础
上满 1000元返现金 100；使用中原百姓广场储
值卡，还可再省 5%；又特别增加了一项大型家
电抽奖活动，中奖率 100%，奖品有 LG液晶电
视、美的柜机、西门子冰箱、ipad2、名牌加湿器、
运动版自行车等。“这一切一切，就是为了践行
开拓一方热土，造福一方百姓的企业理念。”中
原百姓广场营销中心总监王新明说。

据悉，中原百姓广场——建材家居总部基
地，为了保障此次盛会的圆满成功，将对一些装
修业主较多的小区，开通厂价直销风暴直通车，
方便大家伙儿的出行。

中原百姓广场建材家居年度重磅活动
特价、返现、大奖，还有直通车方便您出行

厂价直销“惠”到您家
由于房地产行业整体大环境相

对不太景气，受此“气候”背景的影
响，作为下游支撑行业的建材家居行
业，也相对受到了不小的冲击和挤
压。接近年关，无论是厂商还是代理
商，无不对现金流的回笼、资金压力
的缓解，充满了期待与奢望。12月3
日至11日，中原百姓广场举行本年
度最后一次重磅促销，不仅能给消费
者带来实惠，更为商家年底冲刺提供
了机会。 晚报记者 熊维维
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