
【新车秀】

2011款日产逍客
价格：13.98万~21.98万

上市时间：1月5日

去年年底，今年年初，购置税优惠政策、汽车下乡政策“组团”
退市，不少在优惠期内没有买车的消费者感到惋惜。不过，对于
刚刚政策取消后的真空期，消费者还是对车市投入了极大的热
情，一时间，厂家、经销商自掏腰包贴补优惠空缺，使得1月车市延
续“高温”态势，成为2011年车市“开门”高开高走的写照。

晚报记者 谢宽

【大事记】
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点评：从老款合资车型导
入的日产逍客遇到复杂竞争
压力，成为高销量主力车型需
要很大努力。

2011款东风风神H30
价格：7.58万~9.98万
上市时间：1月17日

点评：在 2011 年开年之
际，广汽本田在中高级轿车市
场率先亮剑，显示了其志在必
得的信心和气概。

点评：自主品牌承载了较
多民族情结，虽然营销表现
较好，但面临巨大竞争压力。

北京奔驰二次本土化
1月 18日，北汽集团下属的专业物

流公司中都物流与德国戴姆勒的物流

服务供应商德国迈速有限公司正式签

约。这是2011年，奔驰在中国的本土化

布局与北京奔驰对奔驰全球体系的融与北京奔驰对奔驰全球体系的融

入将双线出击。这也被认为是，北京奔入将双线出击。这也被认为是，北京奔

驰发展进入第二阶段，深入本地化的开驰发展进入第二阶段，深入本地化的开

始。按照北京奔驰的第二个“始。按照北京奔驰的第二个“55 年计年计

划”，到划”，到 20152015年，将形成年产年，将形成年产 3030万台整万台整

车、车、5050万台发动机万台发动机、6大系列车型的规

模。渠道层面同样如此，截至 2010年

底，北京奔驰全国授权经销商网点达到

171家，2010年新增经销网点46家。

点评：奔驰的方向明确后，投入力
度大速度快，值得日系学习。

通用增持上汽通用五菱10%股份
1月 21日，从通用汽车获悉，通用将向五菱集团支付 5100万美元（约 3亿元人民币）现金并

提供技术服务直至 2013年。在此次股权转让后，通用汽车占上汽通用五菱的股份从 34%提高
到了 44%，而五菱占股则下降到象征性的 5.9%，第一大股东上汽集团依然保持 50.1%不变。

点评：通用增持五菱股份，能加大控股权，有利于未来的业务发展和利润分成。近几年，上汽
通用五菱多领域高速增长，表现给力，2010年实现销售123万辆，营业收入为420亿元。今年随着
自主品牌的首款车型的宝骏630上市，增持股份对通用而言益处颇多。
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优惠政策
退市，国内车市
很不“爽”。

制图 ZHB

大话车市 之

【全扫描】

购置税说拜拜
厂家掏钱自救

8天两个政策的实施催化全国车市“必
须”迎来开门红，一个是2010年12月24日零
时起，京城“限牌”政策正式出台；一个是

“2011年1月1日起，取消对1.6L及以下排量
车型购置税优惠政策”。

虽然是两个毫无关联的政策，但是却刺激
了老百姓购车的动力。从数据上看，1月的厂
家销量环比2010年12月增长15%~20%。

通过观察，其中的原因消费者都会算一笔
账。其一，当购置税取消，意味着对1.6升及以
下排量乘用车统一按10%的税率征收车辆购置
税，也就是说，如果是一台10万元的车，购置税
需要10000元，而政策取消前，只需5000元，因
此，当政策刚刚取消，而车商并未消化完库存
时，这部分的优惠，车商同样可以以另一种方
式，送给消费者。

其二，北京限购的实施，是否引起全国其
他城市的效仿，这是很多消费者都在考虑的问
题。因此，当北京限购实施时，却带动了包括
郑州在内的其他城市车市的热情。“早买早安
心，别到时候还要掏大把钱买车号”这样想法
的消费者不在少数。

双重因素的叠加，1月份最终的结果，2011
年1月销量类似2010年1月的数字开门红，但
促销力度更大，有很多厂家销量超越2010年12
月的水平创出新高，呈现出高起点的高开状态，
虽然增速不断回落，但开门红是必然的结果。


