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从年末汽车精品展会创办的初衷来看，该展
会是以促销为特色，所以每年岁末期间，各大参
展商都会铆足劲，在现场推出各种促销活动，以
借助展会平台最大化地让利给购车的消费者，从
而实现年终销售的目的。然而不论车商如何精
心布局，消费者都将是斩获实惠的最大赢家。

据一位自主品牌工作人员介绍，目前厂家
的优惠政策已经发到了店里，这次的优惠幅度
堪称全年之最，相信消费者会十分心动。

据了解，不少经销商都已经做好了车展期
间的优惠方案，现车同样充足。按照往年惯例，
年底都是车型降价幅度最大的时段，于 12月 7
日开幕的岁末车展将是购车抄底的最佳时机。

“年末促销依然是此次的重点，是老百姓下
手买车的好时机。”组委会有关负责人表示，届
时将联手参展商推出一系列超值惊喜活动，将
促销进行到底，为市民献上一份既经济又实惠
的汽车盛宴。

12月 9日清晨，郑州之星/郑州利星 40余
名奔驰员工的奔驰梦想将在今日扬帆起航。
在梅赛德斯-奔驰 125周年之际，郑州之星汽
车销售服务有限公司及郑州利星汽车有限公
司为星辉大家庭的成员送上第一份即将到来的
新春大礼。

郑州之星外广场上停放着 46 台梅赛德
斯-奔驰轿车，耀眼的星徽在这样朝阳初升的
早晨显得格外夺目，每辆梅赛德斯-奔驰轿车
都像是家族成员梦想高飞的翅膀，他们承载
的是梅赛德斯-奔驰品牌文化传递和品牌构

筑的重任。
“郑州之星”自 2002年征程的开始到今天

这个名字成为标志、成为榜样、成为传奇，9年来
每一位勇士们为“郑州之星”付出的艰辛。2010
年郑州之星曼哈顿展厅和郑州利星品牌中心成
功伫立，同样承载了梅赛德斯-奔驰品牌文化传
递和家族构筑的重任，将梅赛德斯-奔驰家族不
断壮大。截止到 2011年，郑州之星及郑州利星
用卓越的服务理念获得万余名奔驰车主的信赖
和认可，用专业的技术服务为万余台奔驰车辆
保驾护航。 苗舒宁

新凯美瑞全面接受预订
11月 8日，广汽丰田在上海正式发布

了第七代凯美瑞，作为本年度最重磅的新
车之一，第七代凯美瑞以“NewERASedan”
新时代轿车为开发理念，在高水平QDR和
各项性能理性指标的基础上，大打科技
牌，在设计、动力、安全等方面，实现了全
面提升。时隔一个月，第七代凯美瑞正式
公布价格，近日，从广汽丰田骏驰金水路
店获悉，本周末将开展“专业、诚实、信赖”
的二手车评估暨新凯美瑞预订活动。

屈彦飞

裕华江南五菱“特价风暴”
即日起至 12月 31日，河南裕华江南

汽车销售服务有限公司五菱实惠大放送，
五菱之光立业型低至 29300元起，五菱荣
光基本型低至 40300元起，全车系优惠高
达4200元。上汽通用五菱始终遵循“为客
户创造价值”的理念，力求为用户创造更
多实惠。今年年初，国家取消了三大汽车
补贴优惠政策，在此背景下，上汽通用五
菱充分考虑到了购车人群的用车需求，特
开展了此次大规模促销活动。这样也避
免了部分用户因为一味追求低价而去选
择品质较差的产品，让自己的利益受损。
据悉，河南裕华江南一贯秉承“全心投入，
争创一流”的企业精神，以“让每一位顾客
都满意”为服务理念，期待着与四海宾朋
共创美好的未来。 何宁哲

广汽菲亚特郑州中威
4S店正式开业

12月9日，广汽菲亚特郑州中威4S店
举行了盛大的开业典礼。当天，数百位车
主、嘉宾出席了开业典礼。作为一家涵盖
全方位综合性服务的4S店，此次郑州中威
店的正式开业是广汽菲亚特在中国华北
市场的重要举措，对于菲亚特品牌来说具
有里程碑的意义。开业仪式上，广汽菲亚
特汽车有限公司副总经理、销售部高级总
监闫建明先生表示：“郑州是中国经济发
展的重点城市，也是广汽菲亚特非常重视
的区域市场。广汽菲亚特将和郑州中威
店紧密携手、通力合作，共同做好服务体
系的建设，希望郑州中威店秉承以客户为
中心的服务理念，为所有的菲亚特客户提
供周到满意的服务，让更多的消费者了解
并体验到广汽菲亚特的品牌价值。”

屈燕飞

郑州富达雷克萨斯油电
混合动力CT200h河南首发

2011年 12月 10日，郑州富达雷克萨
斯在展厅隆重举行了“全新雷克萨斯油电
混合动力新生代轿车CT200h”上市发布会
活动。活动现场，郑州富达雷克萨斯展厅
内宾客满座，优美的旋律、可口的西点、
精彩的小提琴演奏、华美的舞蹈表演，让
现场的活动气氛更加高涨。据悉，雷克
萨斯油电混合动力新生代轿车CT200h作
为雷克萨斯引入中国市场的第四款油电
混合动力车型，是首款发动机排量小于
2.0升的车型，CT200h将环保与豪华、静
谧与激情、优雅与魅力完美融于一体。
这款车型的推出不仅丰富了 LEXUS雷克
萨斯强大的油电混合动力及豪华小排量
车型阵容，更进一步彰显了 LEXUS雷克
萨斯致力于“人、车、社会”可持续发展的
理念及成果。 屈彦飞

广丰富达航海路店推巨惠
为回馈新老客户支持与厚爱，广汽丰

田富达航海路店的特推出汉兰达、逸致年
末巨惠活动。

据介绍，汉兰达自 2009年上市以来，
一举开辟了“豪华城市型 SUV”的市场蓝
海，始终稳居大中型SUV销量榜首。现在
购买即可享受零利息，周末购车更有好礼
相送；另外，还推出一款集合“轿车的舒适
性和燃油经济性、MPV的大空间和多用
途、城市型SUV的时尚动感外观和高安全
性”于一体的中国首款 FUV逸致，特推出
逸致智炫版特装车。 屈彦飞

年末购车最后一击

本周末建文精品车展等您来
热卖主流车型、跌进谷底的优惠价格不容错过

时间：12月17日（周六）
地点：建文新世界商厦广场（经八路与黄河路交叉口）

“想在这个冬天里买
到适合自己的爱车么？”

“想用最实惠的价格买到
车么？”……那么，你就带
着心理底线的价位，本周
六来逛逛由郑州晚报“第
一汽车”举办的冬季精品
车展吧，15 款主流车型、
更实惠的促销政策，定能
让大家感到乘兴而归。

晚报记者 谢宽

年末买车成习惯

尽管大家各有各的买车原因，想买的车
型也不尽相同，但相同的是买车的心情是一
样迫切，“我想着赶早把车买了，春节也好开
着新车回老家”。不少打算买车者，都确定
了要在年末买车的时间表。

事实上，沿袭多年的年底买车已经深深地
烙进了国人的行为之中，并使得这种心理成为
一种消费习惯，从而让很多实际上在平时完全
可以买车换车的人把目光盯在了年末。

“新年新车新气象，买辆车回家过年更
有面子。”自己做生意的刘先生则表示，自己
之所以想在这个时间买车，一来辛苦一年，
发现今年公司整体盈利还不错，二来年末之
时，各种款项也差不多该回来了，手里的钱
富余了，就想着趁着现在的机会买辆车，“不
都说岁末车展上车价也会比较优惠，我现在
买车，可谓是天时地利人和全具备了。”而很
多有车人士习惯选择在岁末换车，除了大家
希望新年新气象、年末钱袋子最鼓外，更重
要的一点是，多年来车市价格低谷总在岁末
之时，也使得人们更加喜欢在这个时候淘

“实惠”。

正是消费者的岁末情愿，也正是今年车市
一度低迷，促成了精品车展的举办，无疑为车商
和消费者之间提供了一个绝好的沟通平台。

日前，从车展组委会处了解到，此次活动已
经推出引起业内极大的关注，从目前情况看，东
风日产、广汽丰田、广汽本田、斯柯达、东风悦达
起亚、东风标致、长安马自达、一汽丰田、一汽马
自达、上海大众、上海通用等几乎涵盖了市场在

售的几乎所有主流车型。
另一方面，在今年严峻的市场形势下，汽

车厂家也加快了新车上市的步伐，毕竟全新
换代的车型更能吸引消费者关注的目光，同
样能为来年销量增长做好铺垫。像近期上市
的东风本田全新思域、标致 308、广汽丰田第
七代凯美瑞等重磅车型将有望亮相本次岁末
车展。

15款主流品牌岁末集结

前11月售111876辆
长城风骏冲刺年度总冠军

乘联会最新数据显示：2011 年前 11 个
月，长城汽车风骏皮卡累计销售 111876 辆，
同比增长 22%，超出去年全年 103181 万辆总
销量，再一次向 2011年皮卡年度销量总冠军
发起冲刺。

风骏皮卡秉承长城汽车“每天进步一点点”
的企业理念，在技术研发、品质提升及售后服务
等多方面精益求精，创造了在为数不多的几个
细分市场领域由自主品牌占主导地位的局面。

皮卡车以柴油发动机为主要动力。作为中
国皮卡领导者，风骏的柴油技术一直走在皮卡
行业的前列。风骏柴油车型采用德国高压共轨
技术，核心零件均为德国原装部件，动力强，低
速扭矩大，提速性能好，百公里比同级别的皮卡
省油大约1L左右，排放达到欧Ⅲ标准。另外，风
骏皮卡装配了德国博世原装GSK型预热塞，在
零下 35℃的低温下都能一次性启动，解决了冬
季柴油皮卡启动难的问题。

由于采用了德国高压共轨技术，风骏皮卡
发动机运转平稳，车辆震动降低；同时，在运
转过程中的噪声控制良好，整车噪声比传统
增压柴油机低 16%以上，彻底解决了柴油车
噪声大的问题，被称为“静音之王”。此外，
从 2010年夏天开始，风骏皮卡就在全国范围
内首次推出了为风骏用户专门定制的服务品
牌——服务快递，贴心的服务送给每一位风
骏用户。
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