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平安财险
“电话车险销售产品”

产品特色：平安产险于2007年开始销售电销产
品，电销产品即以快捷、省心、省钱的优势被广大消
费者所接受。电话车险比传统车险投保方式要便宜
15%，商业险最低还可以打七折；投保方便：只需要拨
打一个电话就可以完成车险投保的全过程，完全实
现“足不出户，保险到家”的服务承诺；针对客户需求
在不同地方推出VIP酒后代驾、代审车和一系列特
色服务，带给客户更温馨、细致的服务新体验。

泰康人寿
“财富人生终身年金保险（分红型）”

产品特色：“财富人生”是一款终身型理财保险计
划，可以为不同年龄阶段人群的子女教育、养老、意外保
障、重疾保障等提供解决方案。分红型的产品设计，让
客户在享有保障的同时，还能分享保险公司的经营成
果。设置专属重大疾病附加险，提供重大疾病风险保
障。同时保单还附加了投保人意外身故或高残豁免功
能，若投保人在交费期内因意外发生身故或高度残疾的
不幸，将豁免余下未交的保费，保险责任继续有效。

中国人保健康
“康利人生两全保险（分红型）”

产品特色：中国人民健康保险推出的康利人生
两全保险（分红型）是国内首款可以附加长期护理保
险责任的产品，具有保值增值收益高、多重保障责任
全、自由选择很灵活的特点，既可提供多种保险保
障，又可满足客户资金保值增值的需要。在保险期
间平安无事，如果急需资金还可以进行保单贷款。
贷款金额不得超过合同的现金价值扣除各项欠款后
余额的80%，每次贷款期限最长不超过6个月。

平安人寿
“金裕人生两全保险（分红型）”

产品特色：金裕人生两全保险（分红型）是目前
市场上热销的一款分红产品。该产品具有众多优
点，例如，60周岁前，每两年领取基本保额的10%；60
周岁起，每年领取基本保额的6%；当急用现金时，还
可以最高申请现金价值的80%进行保单贷款，充分
保证现金流的灵活机动。另外，平安人寿还同时推
出了与金裕人生相应的附加重疾险——附加金裕人
生提前给付重大疾病保险，同样三年、五年交费，便
可拥有终身重疾保障。

中国人寿
“福满一生两全保险(分红型)保险”

产品特色：中国人寿于2011年4月在业内率先推出国寿福
满一生两全保险(分红型)保险。此款产品是国内唯一一款年
年返还关爱金和特别生存金的产品，开创了国寿理财产品的新
纪元。“福满一生”不但保留了以往分红保险的年年分红、累计
生息，满期给付等惠民元素，还包括了即交即领、年年返还、高
额保障等功能，使投资资金能够最大限度抵御不可避免的通货
膨胀，是一款面向全民的理财产品。

中国人保寿险
“金鼎富贵”系列产品

产品特色：2011年,中国人保寿险重点推广的“金
鼎富贵”系列产品，全省累计销售额已突破66亿元。
连续3年来，“金鼎富贵”产品的销量不断创新高。“金
鼎富贵”产品是一款一次性缴费，中长期受益，享受分
红的同时还拥有最高5倍全面风险保障的保险理财产
品。该产品不仅具有保险保障，同时它还具备保单贷
款功能，特别有利于客户资金的运作；因贷款时效短，
在犹豫期后即可操作，而且可贷产品现金价值的90%。

新华人寿
“吉祥至尊两全保险”

产品特色：“吉祥至尊两全保险”是以中长期理财功能见
长，除延续新华保险独特的保额分红产品优势外，还有一些突
出亮点让规划更周全、更安心。首先，该产品充分考虑到目前
国内外严峻的经济形势、通货膨胀加剧等因素，将满期领取生
存保险金设计为保险金额的105%；其次，对未成年人采取零风
险保额责任设计，有利于提高未成年人的投保额度。不但增加
了孩子的满期利益，还提高了18岁后的保障额度，使家长可以
合理地为孩子进行未来规划和储备。


