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编剧：
大商电器河南分公司
企划部经理 李新亮

影片创意：把促销做出创意，把家电做出
品位。大商电器凭着集团的优势，每个人都背
靠着大商百货或大商超市，极大地方便顾客一
站式购齐的需求，如最近一次的岁末促销，大
商电器与大商百货联手返券，在百货购物后可
凭返券到大商电器再选几件心仪的家电，在大
商电器购物后所返的券也可以到百货卖区选
几件可心的衣服，这一点不是其他的专业家电
连锁能做到的。

经典片段：今年以来，在促销方面，针对金
博大店这种高端定位门店还专门设定了特别
的促销方案，购物可在百货会员卡内积分，购
物满额还可办理百货的白金卡等。所送的赠
品也与众不同，如高档咖啡壶，全进口东芝电
饭煲，象印保温壶等市面上少见的高端产品。
因为有了这样的定位及促销手段，使得这里成
为时尚与高端的代名词。

2011年，对于大商电
器来说，是转变的一年，
是深耕的一年。这一年，
大商电器凭借 3·15、五
一、十一、周年庆等促销
战，以亲民的价格与诚信
的服务，赢得了越来越多
消费者的心。

晚报记者 樊无敌

从今日开始，国美全省50余家门店将联合
全球500个家电品牌，推出以旧换新收官大惠、
圣诞团购夜市、圣诞特卖会等一系列的促销活
动。 晚报记者 樊无敌

国美圣诞72小时狂欢
2012，圣诞节、元旦，成为最近最热的词

汇，也推动了时尚小家电、3C 产品的热销，为
了满足消费者的需求，国美联合 500 多个厂
家，最高优惠达 30%。另外，各大牌传统电器
也纷纷推出收官价，如三洋 42 英寸液晶电视
仅 2888 元，海尔 5 公斤双动力洗衣机仅 2299
元，等等。您还可以通过电话预约购物，一个
电话就可以省下 300元，而且通过电话预约的
消费者，如果购物满 4800元，还有机会获得 19
英寸液晶电视一台。

另外，12月31日，家电以旧换新即将结束，
为避免消费者在12月底扎堆换购补贴，国美电
器各门店增开以旧换新绿色通道，确保顾客在以
旧换新期限内享受更便捷的服务。

国美与大牌电器联袂让利
今日，国美圣诞全“省”大行动启动“72 小

时圣诞狂欢促销”，国美方面表示，今年的圣诞
促销活动是跨年让利的卷首，第一波让利大潮
即将席卷绿城。据介绍，国美不仅以价格取胜，
在赠品资源方面，也是不惜血本，争取最大的优
势。距离国美圣诞购物狂欢节仅剩 2天，国美
电器已经作好充分准备，联合众家电厂商，拿出
各种特价机型以及 2012年新品大摆擂台。低
至几十元的小家电，直降千元的 LED 电视，跌
破七折的冷暖节能空调，以及持续畅销的取暖
家电、洗衣机、3C产品等，专供货源将全力支持
国美圣诞购物狂欢节。

岁末感恩大促销
圣诞、元旦双节临近，河南永乐采销总监

刘露表示，双节期间永乐将推出真正吸引人
的促销活动，因为这既是 2011年年底家电市
场的最后一次“风暴式促销”，也是对 2012年
春节市场的一次有效预热。

永乐表示，今日，永乐年终岁末大促销
活动即圣诞狂欢节将全面引爆，不少机型
降幅高达 40%。周末，永乐“跨年特惠”以
12 月 23 日的圣诞节为首站，将在国美电器

全省 43 家门店盛大启动。从今日到周末，
连续 3 天的圣诞狂欢节，有超过 800 个品牌
的家电产品将在永乐卖场推出圣诞特惠活
动。

冰箱洗衣机空调集体让利
在年底的家电大战中，彩电无疑成为重

头戏。圣诞节的活动中，永乐联合彩电商推
出大型促销让利活动，平板彩电产品的降价
程度可以用“疯狂”来形容。活动期间，众多

32 英寸 LCD 液晶彩电跌破 2000 元，40 英寸
LCD液晶跌破3000元。针对目前流行的LED
液晶电视，永乐也拿出了大幅度的降价，42英
寸、55英寸以及60英寸的大屏幕LED液晶电
视最高降价幅度达40%。

与此同时，随着国家家电以旧换新政策
的大限12月31日将至，希望享受以旧换新补
贴就要抓紧时间了。今天，还是永乐花园店2
周年店庆，20000平方米超大时尚大卖场，3万
件家电精品等你来。

凭卡内2012积分可兑换Q版萌龙仔一份
到苏宁买电器满额即可获赠新年豪礼，

不仅可以自己用，更可作为新年礼物送家人、
送爱人、送长辈。比如，到苏宁市区各门店单
件满 880 元即送飞利浦剃须刀一台、单件满
1880 元即送足浴盆或挂烫机一台、累计满
4880元即送滚筒洗衣机一台，这些大手笔豪
礼作为新年礼物送给老公、老婆或是父母都
是不错的选择。

此外，2012 积分抢兑 Q 版萌龙仔已经开
始啦，即日起至 1 月 15 日，苏宁会员凭卡内

2012积分即可兑换Q版萌龙仔一份。苏宁会
员通过拨打电话 4008-365-365 进行兑换或
在门店登记“2012年新年生肖礼品终端兑换
明细表”兑换渠道进行礼品兑换，苏宁总部将
统一把萌龙仔邮寄至顾客所填地址。

今天棉纺路店四大惊喜等着你
本周，河南苏宁将连续启动3场超级大团

购。今日 18 时 30 分至 22 时 30 分，苏宁在棉
纺路店开展员工回馈专场，放送四大惊喜。
惊喜一，员工回馈价，价格低到让你想不到；

惊喜二，答谢冷餐会，让员工尽享家的温暖；
惊喜三，1元竞拍，让员工尽享好机“惠”；惊喜
四，尊享额外加赠，套购3000元额外加赠苏泊
尔两件套锅一套，套购 6000元额外加赠电磁
炉一台。

本周六和周日 16 时到 21 时，在二七广
场店、棉纺路店、中环店、南阳路店和宝龙
店开设平安齐享夜和圣诞魔幻夜团购专
场。来就送平安果一个，凭其他百货超市
卖场发票即可额外领取 2012 年明星限量台
历一份。

故事梗概：大商电器成立至今已经有
20 多年的历史。特别是进入河南市场以
来，大商集团的“三江并流”（百货、超市、电
器三种业态互联互动合称三江并流）卖场
结构、规模优势和商品组合发挥了重要作
用。靠着这种综合实力和集纳优势，在
2011 年，大商电器与海尔、海信、西门子、三
星、东芝等上游大供应商签订直供协议，发
挥集团采购的规模优势，直接为消费者实
现了“品种全，价格低”。

今年以来，大商集团的“三江并流”模式继
续互联互动，每一次大的活动3种业态互动营
销，返券通用，又放大了这种优惠的力度。不

仅是这种“三江并流”的模式吸引着消费者，大
商电器一系列的售后服务措施也深深感动着
所有来过大商的消费者。为保证市区消费者
可以在当日 2个小时内收到商品，每天 300多
名专业送货人员连续 12小时不间断地送货，
在销售旺季甚至会加班到清晨。同时，不满意
就退货的承诺在消费者中建立了“大商电器能
为老百姓着想”的口碑，而其完善的回访制度：
在商品售出后7天内逐个回访用户，以细致务
赢得了消费者的普遍认可。

市场就在消费者的手上，显然，大商人知
道只有让销售的商品有更大的附加值，才会让
消费者买账。

导演感言：拼体量不如人，论价值咱不
差。“在河南家电市场拼体量，不是大商电器的
强项。但是，只要布局得当，大商电器自能借
助独特的资源与渠道占得一方天地。”朱长杰
指出，大型家电卖场，胜在体量足够大，容易形
成品牌公信力，但是，小型家电卖场，胜在品类
经过精选后，更适合附近的居民消费。比如大
商电器建设路店，更多平价的家电款在热卖
中，结合家电以旧换新活动，销售情况非常理
想。而这种小而精、一店一种布局的模式更适
合大商电器这种借助大商集团百货与商超来
布局的小型家电卖场。

出品单位：大商电器河南分公司

国美圣诞
全“省”大行动
今日特惠夜市启动72小时狂欢惠

花园店2周年店庆 3万件家电精品等你来

永乐新年大惠圣诞首发

周末圣诞节来临，同时，12月26日又恰逢苏宁电器创立21周年的庆典日，本周苏宁开展圣诞暨总店庆双节盛典联动促
销，并在周五到周日发起3场超级团购活动。 晚报记者 樊无敌
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