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股价、金价、房价，左右着投资者的心情，
投资理财早已成为大众经营生活的重要之
举。然而，金融资本市场的变化无常、经济增
长的不确定性、社会环境的种种压力，往往让
我们在追求幸福生活的过程中应对乏力，进退
两难。在憧憬未来的同时，诸多的不确定性使
人心生疑虑。

如何减少对未知的不安全感？如何从容
地实现人生梦想？对此，巴力认为，应当学会
规划未来，早准备、早规划，为自己和家人的未
来做好储备。在当下通货膨胀的经济波动时

期，巴力建议理财要以“稳健”为先。保险所具
有的稳定性、规划性和保障性，是其他金融产
品不可替代的。分红型保险产品作为安全理
财、科学规划家庭资产的手段，更应作为当下
百姓合理配置资产的重要工具之一。

同时，巴力还认为，“吉祥至尊”则是新华
保险“吉”系列产品中具有鲜明特色及优势的
新产品，它具有保费低保障高、保额分红复利
递增、责任完善、功能全面等特色，还能与重大
疾病等多个险种灵活组合，可满足消费者中长
期财务规划的需求。

河南省保险学会秘书长牛新中表示：“保险
不是为了改变生活，保险是为了防止生活的改
变。”他表示，每一份保险产品的研发都要从创
新、客户、理财、服务四个方面考虑。“产品创新
是基础，客户需求是卖点，合理理财是扩大保险
的功能，而服务是一家保险公司生存的基本
功。”新华保险以客户为中心，注重产品创新的
研发、速度、种类、效果，为大众提供了安全理
财、合理理财、丰富理财的方式，同时拥有遍布
全省的服务网络和专业服务队伍，此次推出的
两款新产品恰恰很好地体现了这四个关键词。

“吉祥至尊”+“尊贵人生”

新华保险两款新产品上市
专家表示：保额分红更具竞争力，分红险保障理财两相宜

12月23日，新华保险“吉祥至尊”、“尊贵人生”两款
新产品的新闻发布会在郑召开，新华人寿保险股份有限
公司总精算师龚兴峰、河南省保险学会秘书长牛新中、
河南保险专家巴力教授、新华保险河南分公司总经理孙
保收对产品的研发及功能进行了现场解答。

12月15日、16日，新华保险成功A+H上市。上市之
际面向市场重磅推出两款主打产品，新华保险“吉祥至
尊两全保险（分红型）”和“尊贵人生年金保险（分红型）”
问世的消息一经发布便引发各方热议，其中，“吉祥至
尊”产品更是凭借其保费低、保障高、责任完善等诸多特
点备受业界热捧，被2011中国金融理财总评榜（河南区）
评为2011年度“最具价值的保险理财产品”。
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●浦发银行存款提升评级 日前，穆迪投
资者服务公司将浦发银行长期外币存款评级
从 Ba1 调升至 Baa3；将短期外币评级从
Non-Prime 调升至 Prime-3；与此同时，分别
授予该行 Baa3 的长期本币存款评级和
Prime-3的短期本币存款评级。财务实力评
级维持D；所有评级展望均为稳定。此前，穆
迪于今年8月14日已经对浦发银行作出了评
级，长期、短期存款评级结果为Ba1/NP，均为
非投资级。在高管层的高度重视和大力支持
下，经过董事会办公室与穆迪方面反复协调
与沟通，把该行评级在短期内从投机级提升
至投资级，着实不易。 史晓飞

●光大银行推出私行业务 光大银行即将
推出私人银行业务，这家被誉为“国内首家理
财银行”的股份制商业银行终于迈入“私人银
行”这块高端零售客户市场。光大银行私人银
行门槛为1000万元以上，在产品设计上，光大
私人银行充分借鉴了当下成熟的市场经验，从
客户需求出发，确定了私行产品的三大主要导
向，即中小企业融资、离岸金融和家庭财富管
理。通过对客户的需求调查，光大私人银行的
产品设计将会从投资产品供应商、全面的金融
解决方案、企业法人与自然人的统一信贷三个
角度切入。 倪子

银行资讯

●中国银行“输血”中原经济区建设 今
年以来，在资金规模紧张，资源有限的情况
下，河南省中行积极开展产品创新组合和增
值服务，大力发展投行业务，积极支持全省行
业客户提升竞争能力。前10个月，该行累计
利用规模外资金做投行业务 150 亿元，达到
历史最高水平。河南省中行优先保障我省重
点项目资金需求，向河南煤化工集团、河南万
基铝业、南阳鸭电、许继电器、洛钼集团、焦作
建投、安钢集团等一大批重点客户倾斜，为中
原经济区建设“输血”。 刘磊

●中信银行荣获六项大奖 12 月 6 日，
“2011中国零售银行峰会”及“2011第四届中
国最受尊敬银行暨最佳零售银行”评选活动
在北京落幕，中信银行荣获“2011年中国最受
尊敬中资银行”、“2011年中国十大最佳零售
银行”双项大奖；同时，该行还获得“2011年度
最佳银行理财品牌”、“2011年最具成长性借
记卡”、“2011年最佳私人银行”、“2011年最佳
车贷银行”等四个单项奖。今年以来，中信银
行坚持经营创新、产品创新、服务创新，打造
新经济环境下的新型商业银行。此次获得

“最受尊敬中资银行”等奖项是中信银行市场
竞争力和品牌美誉度的集中体现。 倪子

●交通银行获准筹设台北分行 2011年
12月22日，交通银行获台湾金融监管机构批
准筹设台北分行，成为首批获准在台湾筹设
分行的大陆银行之一。交通银行台北分行获
准筹设，是海峡两岸金融交流合作的一个新
的重要的进展，交通银行将严格按照两岸监
管要求，积极推动台北分行筹设工作，争取早
日开业，为两岸经济交流合作提供更加便捷
高效的金融服务。 全权

●民享财富举办金融论坛 近日，专业从事
高资产净值个人、家庭及企业财富管理顾问的
第三方理财机构——郑州民享财富投资管理顾
问有限公司举行 2012投资报告会。由深圳市
合赢投资管理有限公司相关负责人主讲，就当
前股市行情及 2012年股市行情作了详细的分
析。合赢投资认为，当前A股已经见底，上证指
数2200点附近就是未来A股的中长期底部；但
是，在宏观经济、企业盈利尚未见底的情形下，
市场还会反复筑底和持续震荡，之后将迎来一
波中期的上升行情，2012年的市场表现将会强
于今年。 杨长生

●新华保险监事长一线慰问 近日，在新
华保险成功上市之际，新华保险总公司监事长
陈骏在河南分公司总经理孙保收等的陪同下
来到郑州中心支公司看望慰问一线员工，为广
大员工带来了上市利好消息及新春美好祝
福。在陈监事长的慰问指导下，郑州中心支公
司全体员工表示，将借助公司上市的大好时
机，进一步合规经营、优化服务，为客户家庭生
活及未来成长奉献责任和关爱，打赢开门红战
役，以综合发展促进全年业绩提升，助推中原
经济发展，做中原百姓“最信赖、最放心、最满
意”的保险企业！ 张丽娜

●河南平安产险召开工程机械保险论坛
日前，平安产险河南分公司举办首届工程机械
设备保险论坛，卡特彼勒、沃尔沃、三一重工等
16个国内外工程机械主流品牌经销商以及6家
主要融资公司高管参会。此次论坛回顾了 11
年工程机械整体形势，展望了 12年合作前景，
介绍了平安在工程机械保险承保理赔方面的优
势以及河南平安已经和即将推出的一些列客户
服务优化举措，获得了各参会代表的高度赞赏，
多家代表更是现场提出了合作意愿。参会代表
利星行机械以及居正资产负责人热情洋溢的感
言分享更是将论坛气氛推上高潮。 梁斌
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特色保险产品成为保险公司市场竞争的关键特色保险产品成为保险公司市场竞争的关键

在发布会现场，两款产品的设计者龚兴峰
对两款产品的独到之处进行了详尽阐述。

“吉祥至尊”满期领取生存保险金为保险
金额的 105%；其次，对未成年人采取零风险保
额责任设计，有利于提高未成年人的投保额
度。不但增加了孩子的满期利益，还提高了18
岁后的保障额度，使家长可以合理地为孩子进
行未来规划和储备。

“尊贵人生”既能帮助客户保全资产，又
能提供有序、持续的规划，是一款立足经典、

传承经典的新产品。这款产品继承了新华
保险理财产品“保险理财”、“保额分红”、“累
积生息账户”、“有规划的快速返还”等经典
优势。

“作为中国市场上保额分红的一面旗
帜，新华保险是国内保额分红领域的先行
者。新华保险自 2001 年在全国率先推出保
额分红机制以来，经过 10 年成长，其经营成
果和红利分配水平已得到市场的检验。”龚
兴峰表示。

被业界追捧的理由还在于，这两款产品继
承了经典的保额分红方式，让客户在享受保障
的同时，使资产积少成多，养成良好的储蓄习
惯。无论风险是否到来，都能够协助客户实现
安全的家庭财务规划，满足客户中长期理财及
实现人生规划的双重需求。

对此，业内人士普遍认为，这两款产品是
新华保险新五年战略规划出台、15周年华诞、
成功A+H上市等诸多利好汇集后的回馈之作，
将会掀起龙年寿险市场的震荡波。

产品特色 保额分红设计独到更具市场竞争力

专家分析 分红险保障理财两相宜


