
近年以太阳能热水器为代表的绿色家电
成为更多大众的选择，随着科技的进步，各种
全新技术也被逐步应用到太阳能热水器中，保
温技术以及冬季热水技术的应用，都旨在希望
能以技术应对时时变化的天气，而力诺瑞特最
新推出的新一代钛金聚能管，则在解决太阳能

“靠天吃饭”难题上走出了革命性的一步。
作为中国太阳能的龙头企业，力诺瑞特拥

有从矿山开发到太阳能热水集成技术的完整

产业链条，在此基础上，力诺瑞特也一直在寻
求一条太阳能过于依赖天气的解决之道，正是
产业链的优势给了力诺瑞特新的启发，除了采
用国际先进发泡技术，形成双效保温，闭孔率
达到 98%，牢牢锁住热量之外，力诺瑞特认为
长效、持久的能量来源才是满足太阳能使用的
根本之道。

在中温集热技术的基础上，“力诺·清华光
电子研究所”经过多年研究并推出了新一代钛

金聚能管，这种新型集热管有独特的三层吸收
结构，可以吸收阳光中的最强波段，吸收比高
达 96%，真正实现广谱吸收，使太阳能对天气
的依赖降到最低，同时，新一代钛金聚能管增
加了减反层，在源头就开始保护热量，防止流
失。这样的真空管，就像给太阳能安装了一个
能量发动机，即使在阴雨连绵的雨季，一样能
尽量满足用户的基本需求。

朱江华

主持人：从各位谈话中得出这样一个事实，
家电行业转型尤其是在经济增长方式上的转型
已迫在眉睫，那么，家电业如何在寒冬中“冰雪
消融”，迎来“春暖花开”？

庞亚辉：面对“寒冬”，除了裁员之外，还有很多
手段可以祭出，比如关停一些工厂、减少重复投资、
减少广告的投放、减少差旅和营销管理等费用、使
渠道进一步扁平化、压缩不必要的研发费用、对员
工尤其管理层采取减薪或降薪的举措，等等。

罗清启：家电业迎来“寒冬”，对企业来说，
可以通过增强御寒能力来创造“冬天里的春

天”。这就需要企业颠覆传统的运营模式，通过

增强企业组织结构的柔性来适应变动不居的消

费需求，将原先“供应等待需求”的模式转型为

创造需求的模式。

洪仕斌：当政策退出后，营销驱动乏力时，

全球经济环境不好时，家电企业又拿什么来应

对巨大的生存压力和挑战呢？中国家电业必须

要回归良性的驱动模式，将以往的“政策驱动”

和“营销驱动”模式，变为“品牌驱动”、“产品驱

动”和“客户驱动”三方有效结合，实现产业竞争

回归后的再度升级。

海信1G主频千元智能
手机上市

11日，海信通信推出主频1G的4.0英
寸智能CDMA手机E910,售价仅为千元左
右。据海信通信 CDMA 事业部总经理方
建浜介绍，E910采用了全新高通7627A智
能芯片，加上雄厚的开发实力，使得在最
短时间内开发出相关产品，至少可将此优
势领先其他产品3个月时间。

据悉，海信 E910 搭载了市场上主流
高端配置 1G 的主频，使得运行各种程序
快 速 流 畅 。 4.0 英 寸 WVGA 电 容 屏 、
Android2.3.6 智 能 操 作 系 统 ，及 仅 为
10.8mm的厚度也使得此款手机外观特别
时尚。智能最新芯片、高配主频、4.0时尚
大屏，并没有使E910成为遥不可及的高端
商品。 朱江华
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裁员“瘦身”
只为“春暖花开”？
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家电前沿

主持人：近日，家电业裁员一词充斥着各大
媒体，美的、惠而浦、索尼、松下等家电巨头也都
纷纷抛出裁员计划，一时间，不仅企业内部人心
惶惶，业界和大众也是众说纷纭。各位认为家
电业大幅裁员是具有必然性的吗？造成这一现
象的根本原因是什么？

罗清启：随着经济增速放缓，家电业随之
进行调整有其必然性。一方面，当前 CPI 高
位运行、房地产市场紧缩，这些因素抑制了家
电产品的需求；另一方面，主导货币（美元）价
格的波动导致大宗商品价格上涨，劳动力成
本也在不断上涨，这直接导致家电企业成本

不断攀升。

庞亚辉：我觉得家电业裁员是必然之举，一

是房地产调控，带来宏观经济的萎缩，造成新购

家电量减少；二是家电下乡和以旧换新政策的

结束，冲抵了一些家电产品的销售；三是裁员也

是企业常用的压缩成本的手段之一。

洪仕斌：不具有必然性。造成这一现象的

根本原因是家电业的策略调整。从整体上来

看，2011年下半年至2012年，全球经济环境不会

太好，中国也面临很多问题。家电作为生活中

不可或缺的产品，自然也会受到影响，尤其是受

相关产业链条刺激政策的影响。

裁员 企业策略调整

主持人：目前，业界认为大幅裁员对企业与
经济都存在消极影响，但裁员带来的最大伤害
莫过于被裁员工，对企业自身发展不利，其结果
甚至有可能是毁灭性的。对于这一观点各位有
何看法？

洪仕斌：在大环境不好的前提下，裁员这种
从容应对的策略是最好的办法，因为人的成本
与人员的使用成本，是企业较大的支出项，做企
业要确保“利润通道”畅通与合理性，对于家电
业的影响，将转变以往的营销驱动模式与规模
导向牵引，会促进整个企业的经营价值链升级。

庞亚辉：不能说裁员可以真正解决企业面

临的问题，但至少可以减少亏损，或者以压缩成

本来提升盈利能力。但有一点是在企业生存和

发展面前，人是其次的安排，裁员没有太多的人

情味可讲。因此，结合国内和国际经济形势，家

电业的此轮压缩性调控，也许会经历较长的一

个周期。

罗清启：在全球经济变冷的形势下，企业不

得不进行战略调整。全球增速放缓导致需求减

少或需求变异，这与企业原来的制造能力形成

较大差距，企业必须调整原先的制造模式，要么

收缩规模，要么调整结构，或者两者同时进行，

这将引发全球家电产业格局的重构。

利润 最佳平衡点

百万促销刷纪录

据悉，此次联手开业的 3家海尔直营
体验店，是海尔全国首批直营体验店。因
此，海尔公司对开业活动高度重视，推出
的促销力度也远高于以往节日营销政
策。市民只要预交 100元预约金，就可免
费领取精品大米一袋，购机时更能享受订
金翻倍政策，最高可抵5000元现金使用。

除了订金翻倍的力度惊人，本次活动
推出的其他促销政策也同样“给力”。如
只要有返乡过年车票、结婚证复印件、购
房合同、装修合同复印件、家电旧发票或
旧收据（不分品牌和产品）等以上任一种
凭证的市民，都可冲抵购机现金，最高可
冲抵 1000元。凡预交旧家电换取专卖店
补贴凭证的市民，在购买指定机型时就可
享受10%的补贴。

此外，开业三日，每天每店将推出100
件指定产品的零利销售。同时，无论你是
购买单台海尔家电，还是一次性购买多件
产品，均可获得买赠大礼和套餐大礼，还
有超级大礼青岛5日游送给你！

活动“门票”炙手可热

前来海尔直营体验凤凰路店，办理预
订的王先生告诉记者，他预订了一台48英
寸海尔云电视，并享受到海尔企业版的“换
新”政策，和“订金翻倍”双重优惠，足足比
平时购买节省800多元。“用海尔云电视看
春晚，一定更精彩！”王先生高兴地说。

海尔电器郑州中心负责人介绍说，原
本12日为活动预约截止日，但当日仍有不
少市民来电咨询预约事宜。为此他们已
决定在今日至1月15日活动期间，将采用

“现场预约、现场购买”的变通方式，以便
充分满足大家的需求。

为回馈各企事业单位对员工的关心
和对海尔的厚爱，本次活动特推出更加超
值的企业年终福利专项采购价，这对于有
意以“时尚家电”回馈员工的企事业单位
绝对是一个出手良机。 朱江华

海尔三家直营体验店盛
装开业

从今日起到本周日，海
尔 直 营 体 验 凤 凰 路 店 开
业。届时，海尔电器郑州中
心将携其他两家海尔直营
体验店盛大推出“三店同
庆，盛惠全城”让利活动。

转型 颠覆传统模式


