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时下，车市春潮涌动，新车上市步伐明显加快，为了能在即将到来的第一波购车狂潮中占得先
机，车商也暗自较劲，力求在今年第一波购车热潮中拔得头筹。在此大环境下，为了能给车商搭建
行之有效的销售平台，同时也为消费者提供便捷、实惠的购车渠道，由《郑州晚报·第一汽车》主办
的“2012郑州春季车展”将于3月23日~25日强势登场。另外，中原首张“购车存折”的诞生也在市
民中好评不断，自上周开始电话征集后，本报热线就一直响个不停，截至目前，共接到千余位市民
的报名申请电话。 记者 白贺 谢宽

想经销商所想
能卖车、多卖车的车展才是好车展

由《郑州晚报·第一汽车》主办的春季车展至今已成功举办多届。能卖车、多卖车成为中原车商对春季车
展最为根本的共识。

据了解，近期本地经销商纷纷开始摩拳擦掌，各项促销活动都在紧锣密鼓地筹备之中。《郑州晚报·第一汽
车》作为省会权威汽车专刊，敏锐地洞察到车商的最新动态和广大消费者的购买需求，将于 3月份推出“2012
春季车展”，旨在为车商搭建一个集中展示促销的平台，同时为持币待购的消费者带来实实在在的购车优惠。

2012年春季车展消息一出，市内各大汽车品牌商积极响应，诸如威佳、裕华江南等市内主流经销商都将参
展。据车展组委会透露，截至上周五，此次春季第一车展的展位已经预订1/3，车商的参展热情之高可见一斑。

急消费者所急
中原首张“购车存折”引领实惠购车潮

为了能让中原消费者买到称心如意的爱车，同时也能享受到最低的车价，《郑州晚报·第一汽车》可谓煞费
苦心。

从去年的“首届郑州砍价大会”，再到今年的中原首张“购车存折”，其目的一直都把实惠购车作为主旨。
回忆去年的首届砍价大会，“特别购车券”的推行深受市民好评，参加活动并现场提车的消费者均得到了

本报给予的总计超过30万元的额外补贴。
今年中原首张“购车存折”可以说是去年“特别购车券”的升级产品。使用方法较之去年的“特别购车券”

有了很多改进的地方。另外，本报将继续独家推出额外补贴，数额也由去年的30万元升级为50万元。
值得一提的是，“购车存折”的使用范围及期限也有很大改变，除了能在下月“2012郑州春季车展”使用外，

平时还可以直达“购车存折”签约的众多主流品牌经销商处直接使用。但无论在哪，均可享受到经销商绝对低
价以外由本报提供的额外购车补贴。

特别提醒

自上周本报推出中原首张“购车存折”后，免费征集热线一直
响个不停。据统计，截至目前共接到千余位市民的报名申请电话。

从市民电话申请时咨询的内容看，大家均对优惠幅度及都
有哪种品牌、车型参加最为关心。在得到本报“绝对低价及所
有主流品牌及车型都参加”的答复后，大家均对“购车存折”赞
赏有加，此外，对这种新颖的购车优惠活动也表示愿意参与。

因“购车存折”数量有限，本报采取先报先得的原则，如果
您得到有中原首张“购车存折”就赶快拨打0371-67897713报
名申请吧。

今年1、2月虽然没有出现降价潮，但业内人士普遍认为，3月将是
消费者购车的较好时机。首先，3月是第一季度的末尾，不少经销商为
了完成季度目标，更愿意冲量；其次，当车市销量转好之后，经销商的优
惠就会缩水。换句话说，到了4月份，随着“五一”长假的拉动，销量逐
渐回升，车商的优惠也会慢慢减少。相比之下，还是3月出手也许更划
算。

都说年底是购车的好时机，但是钱没有发到手里怎么买呢？读者
廖女士谈到买车经历可谓一波三折。原本廖女士打算去年年底买车，
但是奖金没有及时发放，而自己手头存款有限，自己喜欢的车价格又比
较高，因此看着经销商大力度的促销，却没有办法。

人们往往认为一年中买车的最佳时间段是年底厂商冲量之时。不
过很多细心的市民则认为3月份才是购车最佳时机。

首先，没有了年底火爆异常的交易场面，也没有了“买车过年”的心
理压力，消费者的选择和判断自然更加趋于理性。消费者大可以慢慢
比较、精挑细选，毕竟汽车对大多数家庭来说还是一笔大宗消费。

其次，汽车厂商的年度目标任务考核往往是以公历新年作为划分
节点，自然销售冲量一般也只会出现在每年12月前后。然而，按照大多
数中国消费者的实际情况，那时大家都还没有拿到年终奖金，手头当然
也就没有那么宽裕，无疑在车型的选择上也不那么游刃有余。

但春季则不同，年终奖已经拿在自己手里，过年期间也把该花的
钱都花了出去，到底能挪出多少钱来买车也就了然于胸。廖女士认
为，在这种宽松、从容的心态之下对比选择，才能真正买到最适合自己
的车型。

今年1~3月，无论合资品牌还是自主品牌，各大厂商都陆续推出了
多款新车。据不完全统计，截至目前已上市的新车多达20余款，其中不
光有雪佛兰迈锐宝、斯巴鲁XV、起亚K2两厢、菲亚特菲跃等全新车型，
还包括 2012 款传祺 2.0L、丰田逸致、2012 款 Jeep 指南者、华晨宝马
BMW X1这样的改款车型和重磅年度车型。

按惯例来讲，每年从4月份开始，才是新车集中爆发上市的黄金时
机，而今年一改往常，从1月份就集中爆发。与此同时，伴随着新车的
扎堆上市，老款车为改款车型让路，纷纷进行清仓促销，一时间清理老
款车型库存成了4S店的首要任务。因此，在3月份，将会是经销商大力
度处理库存老款车的爆发期。

东风本田一位经销商坦言，去年市场环境不甚理想，今年又显得扑
朔迷离，但按照惯例看，每年的3、4月份都会有一波购车热潮，所以必须
把握好这个时机。

广汽丰田一位经销商也表示，受新车上市步伐加快的影响，今春第
一波销售热潮越来越近。该经销商同时说，下月晚报举办的车展他们
已经确定参加，并且会积极准备。“我们会把最好、最优惠的车型带到本
届春季车展。同时，也要以本次车展为契机，打好一季度销售仗，为
2012全年销售奠定基础。”

【春季【春季购车购车攻略第一波】攻略第一波】

·先下手为强
33月份春月份春季车展放出季车展放出20122012上半年郑州车市最低价上半年郑州车市最低价

·省钱有方法
中原首创《购车存折》，50万元购车礼金存单免费派发

最具实效车展 优势集中体现 惠民幅度升级

买车，3月良机别错过
第一波销售热潮不远了

经销商说：


