
上周六，河南裕华江南斯
巴鲁店新锐 SUV“SUBARU
XV 上市发布会”如期举行。
作为该店的经理，赵翔表示，
全新 SUBARU XV 代表了
斯巴鲁对于未来 SUV 车型
的理解和创新，这一广泛适
应中国市场多元化需求的车
型必将为消费者带来惊喜并
赢得良好市场表现。

记者 白贺 何宁哲

2月 25日，开瑞汽车正式对外发布新一
代优优产品：开瑞优优加长版。据悉，此次上
市的开瑞优优加长版共有标准型、舒适型、豪
华型三种不同配置车型，售价4.28万元起。

开瑞优优加长版车身尺寸达到了
4430mm×1626mm×1930mm 的超大尺寸，标
准座位为 8座，其内部承载空间更是达到了
高度 1330mm、宽度 1380mm的水平，最大有
效承载空间达到了 4700升。同时考虑到微
客的载货实用性，其尾门门槛离地高度只有

540mm，方便用户装卸货物。开瑞优优加长
版标配EPS电子助力转向、电动车窗、前盘后
鼓等轿车级配置，匹配了最佳的动力系统-“全
国十佳发动机”ACTECO-SQR472WB发动机，
排量1.2L，升功率超过50KW/L，升扭矩90N·
M，最高车速达到120Km/H。开瑞优优加长版
整车采用宝钢高强度钢板，并在优优笼式安全
车身2纵9横钢梁基础上加载一道横梁，形成2
纵10横钢梁，顶部7道横梁；前后保险杠强化
处理，形成前中后三道缓冲区域；同时四门内

置防撞钢梁，降低车门受到撞击时的变形量，
减少门对内部乘客的伤害。而四门自动闭窗、
USB接口、后刮雨器等配置的采用，则为广大
用户提供了轿车级舒适享受。 谢宽

2月26日，东风悦达起亚全新力作K2两
厢在郑州地区悦行上市。东风悦达起亚厂
家代表、郑州广发、郑州新裕隆、郑州双盛经

销商代表、省内媒体及意向客户参加了上市
发布会。全新上市的K2两厢共推出 1.4L和
1.6L 两个排量共 4 款车型，价格区间为 7.29
万~9.99万元，有新雅蓝、牡丹红等多种时尚
色彩可供选择。

K2两厢是东风悦达起亚专为中国年轻
消费者所打造的越级精品家轿。作为 K 系
列首款两厢车型，K2两厢在秉承“K”系列车
型精致、品位、运动格调的同时，亦将两厢车
与生俱来的时尚新生全面彰显。

由世界汽车设计大师彼得·希瑞尔亲手
打造的K2两厢，采用“DESIGN KIA”简约直
线美学设计，超长的2570mm轴距让许多不可
能的出行方式变成了可能；搭载起亚领先的
1.4L和1.6L伽马发动机，最大功率分别达到
107马力和123马力，综合油耗仅仅为6.1L；此
外，6:4分离后排座椅、MP3+USB+IPOD外接
音源接口、Eco-driving节能驾驶系统、电动天
窗、一键启动等丰富配置，亦让K2两厢在日常
行驶中表现得更加自信。 李浩

昌河铃木派喜河南上市
2 月 25 日，江映蓉携手铃木派喜强势登

陆郑州，以时尚旋风强袭中原，揭开昌河铃木
战略车型 Splash 派喜在河南区域的上市序
幕；“昌河铃木炫酷之旅第二季”自启动以来，
历经广州、成都、上海，在各地取得了强烈的
反响和歌迷的大力支持。本次“炫酷之旅”郑
州站活动“明星自驾车全国巡回歌友会江映
蓉专场”于 25 日在河南人民会堂正式启动；
当晚星光璀璨，名车盈彩。新生代偶像江映
蓉倾情演唱，为郑州歌迷献上了多首主打曲
目，并与现场车友、歌迷们进行互动游戏，使
活动现场高潮迭起，精彩纷呈。 黄奎

佳宝V70开创销售新模式
一汽吉林汽车有限公司佳宝V70专属的

3 年 10 万公里保修政策，以“一辆等于一辆
半”的保修政策，率先开创了微车销售的新模
式。据了解，一汽吉林为佳宝V70量身定制3
年 10 万公里保修政策，不仅保修时限长，而
且保修范围覆盖全车95%的零部件。对于保
修政策参差不齐的易损件来说，佳宝V70的
易损件保修周期普遍延长三至五倍，同比其
他2年6万公里保修政策的车型，佳宝V70能
够有效延长车辆使用寿命25%，增值万余元，
令客户购买一辆佳宝V70等于购买一辆半同
级别微车。面对竞争激烈的微车市场，诸多
车企将售后服务增值作为“促销”的一种方式
来吸引客户，而对消费者来说，减少用车的费
用支出也比小幅的产品价格优惠更具吸引
力，一汽吉林佳宝 V70“一辆等于一辆半”的
超值保修政策，令买卖双方一拍即合。

李汪洋

昌河铃木2012年商务大会举行
2月26日，主题为“强品牌 搏市场 赢未

来”的昌河铃木 2012 年商务大会在郑州召
开，昌河汽车有限责任公司党委书记程冬久，
昌河汽车有限责任公司副总经理、昌河铃木
汽车有限责任公司总经理童政荣，昌河汽车
有限责任公司副总经理章志成，昌河铃木公
司副总经理中岛真英，昌河汽车总经理助理
向连超等出席会议。与来自全国各地的 200
余家重点经销商共商营销大计，并对在 2011
年表现出色的经销商、服务商进行表彰。大
会现场，昌河汽车销售公司还向经销商们解
读了2012年乘用车商务政策，并向经销商布
置了2012年昌河铃木销售目标，鼓励经销商
努力提升昌河铃木在 A 级及 A0 级细分市场
的市场份额。

会议过程中，昌河铃木公司还为河南昌
河、临沂昌华、河北金昌、陕西天锐、东莞华多
利等一大批凭借出色营销业绩的经销商们，
颁发了2011年昌河铃木飞龙奖。

黄奎

SUV，逐渐从小众转变为大众
访裕华江南斯巴鲁店经理赵翔

SUV热度不减，受众群体由小众变为大众
去年，SUV市场逆势上扬，在国内车市“大幅下滑”的背景下，依然保持了较高的增长率。究其原因，

赵翔说：“SUV这一细分市场之所以热度不减，与其受众群体越来越广泛有着直接的关联。尤其是城市
SUV，其越野的风格，再加上轿车的操控，受众逐渐由小众变为大众。”

作为一款全球四驱进口车型，SUBARU XV产能及配给的影响，赵翔坦言，他们根本不敢“开闸放水”
式的接受预订。

“说实话，SUBARU XV20万元左右的售价真的很给力，全进口、四驱、油耗低，再加上较高的安全配
置，我们店内的新老客户对它都情有独钟，但受厂家产能及全球配给的影响，我们不愿意大范围接受预
订，原因很简单，客户交了定金，到时候提不到车，挨骂的还是我们。”

斯巴鲁XV上市，欢迎客户到店赏车
赵翔说，现在的中高端客户买车，首先考虑的是安全性能，其次是油耗，然后是款式、颜色等。

SUBARU XV作为新锐SUV，从这几个方面都可以说达到非常优秀的指标。尤其是安全性能方面，高强
度安全车架、驾驶席膝部安全气囊、追尾减轻颈部
损伤前排座椅以及安全踏板等全面的被动安全装
备在同级别 SUV 是不多见的。另外，SUBARU
XV 还配备了斯巴鲁第三代 2.0 升水平对置发动
机，这一新型发动机通过采用长冲程设计，精确控
制空气、燃油和温度，进一步提高了燃油效率并降
低了尾气排放。

据赵翔介绍，本次 SUBARU XV 共推出 6 款
车型，售价分别为自动舒适版 19.98万元、自动舒
适导航版20.88万元、自动精英版21.98万元、自动
精英导航版22.78万元、自动豪华版22.48万元、自
动豪华导航版 23.28 万元。“SUBARU XV 现已到
店，竭诚欢迎新老客户前来赏车”。

东风悦达起亚K2两厢亮相郑州

开瑞优优加长版上市
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