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你不理财 财不理你

“财富检视提升计划”——
定期检视您的财富引擎

目前投资品种层出不穷，每个品种风险属
性千差万别，一旦掌握不好，很容易让自己遭遇
不必要的风险。为此，招商银行推出“财富检视
提升计划”，该计划通过招商银行特有的“倾听、
建议、实施、跟踪”四步工作法原理，根据各类资
产过往的收益性、波动性以及两资产之间的相关
性，根据“在相同风险下，挑选收益最大的或在相
同收益下，挑选风险最小”的原则找出最优的投
资组合集，再根据不同可承受最大风险的程度值
（VAR值）测算出适合每位投资者最佳的投资组
合方案。任何一个方案基本都配有两种以上的
不同类别的资产，充分利用“资产配置”的理念，
在获取收益和分散风险中寻求最佳的平衡点。

面对瞬息万变的金融市场，定期检视“财富
组合”、根据最新形势提供修正“意见”才是“财
富管理”的精髓。招商银行原创的“全球资产配
置模型”，可随时对各类资产组合进行诊断、检
视。“财富检视提升计划”服务就像一个专业金
融座驾4S店，定期为您的财富引擎进行检视，
提供具体调整建议和实施方案。

财金播报

●农业银行“电子银行”赢头彩“您看，
咱们农行的转账电话使用起来很简单，就像
平时刷卡一样，轻松一刷，资金就能瞬间到
账，非常方便、安全。”2 月 23 日，中国农业银
行在全国范围正式启动“e 市场，赢头彩”电
子银行走进专业市场主题宣传活动。在农
业银行河南省分行营业部郑州二七支行门
口，工作人员正在认真向感兴趣的市民介绍
该行推出的各项电子银行业务。

据该支行行长樊建宏介绍，“e市场，赢头
彩”电子银行走进专业市场主题活动，是2012年
农业银行电子银行首个大型营销宣传活动，也
是全国范围内统一进行大规模、集中式、针对重
点客户群体开展的一次精准营销活动。在本次
活动中，他们专门针对个体工商户等重点推出
了智能支付终端、网上银行、手机银行、消息服
务等系列电子银行产品。其中，转账电话深受
众多个体工商户的喜爱。

“二七区是郑州市重要的商业区，有服装、
食品、灯具、建材等大型专业批发市场，个体工
商户众多，转账电话特别适合他们。”据该支行
副行长张莹介绍，转账电话是以签约方式绑定
客户账户，通过电话支付终端提供查询、转账、
理财、缴费等金融服务的银行业务。转账电话
可提供7×24小时全天候服务，充分满足客户随
时交易的要求，资金也可实时到账。最重要的
是，安全可靠，而且交易手续费比柜台低。此
外，2月23日至3月31日，农业银行还将顺应市
场需求，推出“套餐享好礼”、“你转账、我买单”、

“e动账、赢大奖”等系列优惠活动回馈客户。
记者 倪子

●工行倾力支持小企业转型升级 近年
来，为更好支持科技型小企业发展，工行针

对这类企业以科技和智力为主要生产要素
的“轻资产”特点，以金融服务创新促进科技
创新，大力发展以应收账款为载体的发票融
资、保理业务等贸易融资业务，积极拓展专
利质押贷款等新型贷款产品，努力缓解科技
型小企业抵押物不足的融资难题。 张晓辉

●光大银行郑州分行力推“活期宝”日
前，光大银行郑州分行推出“活期宝”产品，可
为投资者轻松打理流动资金。光大银行“活
期宝”产品拥有以下几大特点：一是流动性
强，24小时随时支取，无需预约。二是更高收
益，高于活期存款收益近 6 倍。三是每天计
息、每周付息。四、一次签约、终身受益。光
大银行“活期宝”产品最大的特点便是享有高
收益的同时兼顾活期存款的灵活，这款产品
提供 24小时无预约支取服务，和活期取款没
有差别，所需资金随用随取、实时到账，免去
客户预约、等待的后顾之忧。 王丽楠

●交行推出太平洋借记卡对账簿业务
为了让银行卡持卡人更直观地了解卡内资金
的变动情况，交通银行专门推出了太平洋借
记卡对账簿业务。客户持对账簿，可至交通
银行任一营业网点柜面或多媒体自助终端，
查询、打印对应太平洋借记卡备用金账户的
交易明细及账户余额。这是交通银行为其借
记卡持卡人提供的一项增值服务，且免收费
用。 全权

●民生银行获最具责任感企业奖 2 月
22 日，第七届“中国＠企业社会责任国际论
坛”暨“2011 最具责任感企业”举行颁奖典
礼。民生银行纪委书记吴透红出席了本届论

坛，并与政府、企业、学界权威人士共同探讨
经济发展方式转变下的中国企业社会责任之
道。由于民生银行 2011 年在带动贫困地区
发展，促进青年创业就业，支持科教文卫事业
等方面的突出贡献，受到社会各界的广泛好
评，被评选为“2011最具责任感企业”。 董斌

●浦发银行开封分行获表彰 2011 年以
来，浦发银行开封分行坚持跨越发展，坚持合
规经营，坚持优质服务，内强素质，外树形象，
各项经营指标迅猛发展,业绩增长速度和效率
同业第一，实现了系统内指标完成率、利润完
成率双第一的好成绩。日前，鉴于浦发银行
开封分行在经济发展中作出的积极贡献，开
封市人民政府决定对该行进行表彰。

史晓飞

●国泰君安提醒股民冷静“炒新股”随
着2009年新股发行改革的实施和桂林三金等
公司招股的启动，“打新”和“炒新”再度成为
市场热门的话题。国泰君安郑州营业部总经
理徐慧玲特别提醒投资者，由于新股上市首
日交易无涨跌幅限制，新股上市即被“爆炒”
的现象屡见不鲜。投资者不仅容易忽视上市
公司的基本面和专业机构的估值意见，也不
关注上市公司和交易所的风险提示和临时停
牌公告，盲目跟风炒作，结果往往高位被套，
损失惨重。徐慧玲说，近日证监会连续强调
蓝筹股的投资价值，给广大投资者一个明确
信号：蓝筹板块整体估值合理，而投资者历来
都极力参与的新股炒作热和概念炒作风将面
临更大的政策风险。因此，投资者需充分认
识盲目跟风炒作新股的风险及危害，主动加
以防范。 徐慧玲

●民生人寿24小时快速理赔
2 月 22 日下午 1 点 30 分，裴女士家
属来到民生人寿保险河南分公司报
案，称裴女士于 2005 年投保民生康
泰重大疾病两全保险，保险金额
20000 元，2012 年 2 月 17 日因间断
性头疼在郑大一附院诊断为脑瘤并
进行手术治疗，目前仍在住院治疗，
现向公司提出理赔申请。民生人寿
河南分公司理赔人员随即对投保信
息进行了确认，整个案件自报案、申
请及付款的过程未超过 24 小时。
民生人寿河南分公司客户至上、快
速理赔的良好服务赢得病人及家属
的赞同。

陆其亮

●平安产险推广诉前调解 昨
日，郑州高新区法院、河南省保险行
业协会及平安产险河南分公司联合
举行了“涉保案件诉前巡回调解”活
动。 在调解现场，高新区法院法官
向当事人充分讲解了法律规定和保
险合同约定的效力，让当事人对于
自己的权利和义务有了更深的理
解。平安工作人员认真审核了涉案
当事人的证据材料，积极沟通，迅速
拟定调解方案，并在调解成功后立
即向当事人开具了赔款现金支票。
参与本次巡回调解共 10 起案件，最
终成功调解 8 起，调成金额达 32 万
余元。当事人表示对调解结果非常
满意，对诉前调解解决纠纷的模式
也给予了高度认可。 常海霞

一周银行资讯 一周保险资讯

就像许多人迷恋“生死时速”的漂移赛车，
许多投资者对投资盈利速度十分痴迷。“一年
只有20%的收益率。太低！一年不赚个100%
那就不叫投资。”这是许多投资者心声的写照。

让我们看一个简单的例子：王先生 2007
年初投资 100 万元，且全部集中在单一品种
上。2007 年该品种盈利幅度达 100%，变成
200万元，翻倍的喜悦让王先生相信未来的一

切都尽在自己的掌握中。2008 年 200 万元继
续投入该单一品种，结果 2008 年该品种市场
发生系统性风险，亏损 30%，则收益为 200 万
元打七折变成140万元。

李女士也是2007年初投资100万元，却做
了多元化品种配置，收益虽然不会有太大惊
喜，却可以规避重大风险。2007年，李女士盈
利只有 20%，该收益只有王先生 2007 年盈利

的1/5，而2008年继续坚持这种投资原理，成功
地规避了单一品种的系统性风险，不但没有亏
损，仍然有 20%的盈利，这时李女士的复利累
积盈利为144万元，比王先生的140万元还多4
万元。

由此可见，投资的关键并不是一时的高收
益，而是持续的盈利能力。

我们假设这样一种情景：如果您是名出租
车司机，一名顾客上车后告诉您要去X路X大
厦时，您脑海里自然会理清以下几个问题：1.
到达该目的地有几种走法？走高架桥还是走
隧道？2.走哪个道遭遇塞车的概率会小一
些？……

但试想一下，如果顾客这样回答，您将如何
是好——“随便去哪儿，越快越好！”如果您仍启

动引擎开始行驶，那最终会是怎样一个结局？
在“财富管理”摸索历程中，这个例子十分

贴切。与客户沟通有关财富管理方案时，首先
要确认“您投资的目标收益率是多少？”但往往
得到的回答是“越高越好”；当需确认“您能承
受大概多少亏损”时，往往得到“越少越好”的
回答。

这意味着，有许多投资者并没认真思考

和评估自己到底需要什么，应该追求怎样的
收益率，以及可以承受多大的亏损幅度。对
投资者而言，确定“预期收益率”和“可承受最
大幅度亏损”就如同一名乘客需要确定自己

“目的地”和选择搭乘怎样的“交通工具”一样
重要，这是财富管理的基本前提。如果没考
虑清楚这一问题，就会给未来的投资带来系
列隐患。

说到“财富管理”，相信近年来人们并不陌生，尤其是经历过2006、2007、2008年大喜
大悲的洗礼，再到2009、2010、2011年跌宕起伏的煎熬，“财富管理”不但让人又爱又恨，同
时也带给人们更多的反省和思考。到底该如何打理自己的财富？财富管理路在何方？

在招商银行看来，财富管理业务是中国商业银行转型发展的重要着力点。如何管
理好这些财富，招商银行自有自己的法宝。
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