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阳春佳人月 相约万仙山
最美不过女人花，最爱不过心

中的TA。此时虽已是春风又绿江
南岸，却犹有万里悬崖百丈冰。暖
风迎面吹，冰挂映着笑，晶莹剔透，
似一座巧夺天工的琼楼玉宇，滑滑
的，凉凉的，带给你不一样的“得
劲”！冬雪化诗意绵绵，在特殊的
节日感受心爱的 TA 那份特殊的
情谊。另据景区人员说，每年的
冰挂冰瀑有时可持续至 3 月底，
定能让你大饱眼福！

争当“好男人”全年免门票
今年三八节期间（3月8日~11

日），万仙山将举办第五届“好男人”
评选活动。活动期间，女同胞仅需
20元超低票价，而男同胞还可参加
评选活动，凭“好男人”证书，可免费
饱览万仙山一年四季风情：花的海
洋，绿的世界，金的希望，雪的天堂。

还犹豫什么，带上你的爱人或
者拉上自己的闺蜜，来新乡万仙山
梦游仙境吧！

烟花三月，绵绵的春雨温润了这个
春天，随着绿色在枝头绽放，灰了一冬天
的心情，也明媚了起来。三八节临近，美
丽的女同胞，是时候出来让自己的裙摆
为这个彩色的季节添上一抹别样的秀
色，让自己的飒爽英姿与整个春天一起
飞扬。

龙潭大峡谷，一处以奇峡、古海闻名
的国家4A级风景区，一条世所罕见的“U”

形峡谷，素有中国嶂谷第一峡之称。这里
不仅有十里长峡，景点密布，步移景换，地
形地貌奇特万千，更有峰峦叠翠、瀑布溪
潭、碧水绿荫、山嶂岩洞，像一幅幅徐徐展
开的山水画卷，逶迤壮观；这里的春天有
迎春怒放，连翘吐蕊，桃花娇俏，杏花枝头
闹；更有三步一泉，五步一潭，十步一瀑，
恰似跳动的音符，更似流动的画卷。

漫步峡谷，透过烂漫的鲜花，古树的

枝芽，青檀的树干，可以清晰看到屹立
了百年的老屋，也可以看到紫红色石
英砂岩千万层沉积，犹如“彩色的地球
年轮”。在这样一个充满神秘色彩的
地方，放开自己，跟随自然呼吸，跟随
万物生长，让身体和心情一起复苏，该
是件多么美好的事情。来吧，姐妹们，
让我们跟随春天的脚步，走进春天的怀
抱，享受春天的拥抱吧。 书芝
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为感谢广大游客对龙潭大峡谷景区的支持和厚爱，“三八”节期间景区
门票优惠如下：

1.执行淡季门票每人50元；
2.女士在3月8日~11日游览景区，可在淡季票价基础上再享半价，即每

人25元。

下周话题：
行程单的“秘密”

参团旅游是个大学问。行
程单中的车览、车观、外景、准
四星、免费品尝……常常让饱
读诗书者也如坠云雾之中。透
过这些词眼，您能分辨出这条
线路的品质高低吗？下周，“诚
信联盟圆桌谈”带您看透“行程
单的秘密”。

关于出游，您想了解、知道
什么？您对哪些问题感兴趣？
您又有什么问题弄不明白……
欢迎点题，业内人士、联盟成员
将你说我说大家说，让您明明
白白、开开心心出游。

参与热线：13838146037

琼楼玉宇，晶莹剔透

三八节到万仙山赏冰挂
争当“好男人”，全年免门票
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咨询热线：咨询热线：0371-63563731 635637320371-63563731 63563732（各大旅行社均可报名）（各大旅行社均可报名）
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(2)三八游：“鸡肋”还是“香饽饽”？

进入3月，也就意味着旅游市场的旺季已步步临近，而此月的三八节更被旅游人期盼为刺激春节过后市场升温的首个节点。
不过走访市场记者却发现，在美、日、韩等国已呈规模化、产业化的“女性旅游”市场，在省会却仍以短途踏青、登山赏花等短线示人。雷同、大众化，让

缺少“女人味”的三八游大有应景的“嫌疑”。
三八游市场，到底是“鸡肋”还是“香饽饽”？
本期“诚信联盟圆桌谈”邀请旅游专家、资深人士纵论，他们独特的视角，或将为女性出游市场开启新境界。

这个节日没假期，谁出游？

采访了解三八节出游市场，有抱怨的不在少数。
抱怨一：三八游简直是鸡肋，不推线吧，她好歹是个节

日；推线路吧，往往又没个假期，能勉强放半天假的单位屈指
可数。

抱怨二：像今年三八节在一周中间，“前不着村后不着
店”的状况，旅行社更要把她忽略不计。没有目标地设计三
八节线路，还不如潜下心来多关注清明节市场。

抱怨三：无假期，不能推长线，做短线省内景区山不青、
水不绿，看啥呢？

其实不仅业内人士有抱怨，就连普通市民，对三八节市
场也并不“看好”。

孙先生就曾不止一次地质疑：“三八节出游，不放假谁有
时间游？这不是瞎关注吗？”

孙艳，郑州金辉国际旅行社总经理，用她的话说，三八节
女性出游，她应算是“先行者”。

在孙艳看来，三八节出游市场，无论是消费者、旅行社、还
是景区，都有这方面的需求。

对于消费者来说，猫了一冬，好不容易气温回升，活动活
动筋骨是大家的一直需求。而对于景区来说，此时还处于淡
季向旺季过渡的一个市场期，更多景区还处在淡季游市场，资
源与其闲置，倒不如与大家分享，在“一年之计在于春”中就赚
个人气。

孙艳的看法，也得到了河南旅游百事通总经理李力的认
同。李力说，百事通一年之中策划活动非常多，每一季、每个
节庆都有不同的优惠和主题活动，三八当然也不会错过。在
李力看来，对于旅行社来说，三八节更像旅游旺季接待大赛来
临前的一个大练兵，借此机会一可以验证一下市场情况，二可
以验证一下员工服务意识。“所以，无论从哪个层面看，我们都
会非常重视三八节出游市场。”李力说。

三八节最多时能发五千人
2002 年，孙艳率先在省会推出神农山三

八节出游线路。“我记得很清楚，当时就做了
有火柴盒大小的一块广告，名字叫‘三八节男
人送给女人的爱’，轰动效果超乎想象，一下
子报了1300多人。去年神农山升5A后，我们
又做了 55元游 5A景区的活动，4天时间神农
山游客接待量就达几万人。还有今年的68元
游青天河，活动见报第一天，旅行社就又收了
500多人。”

回顾 10年来“三八游”的成绩，孙艳的答案
是：“每年最少有一两千人，最多时有四五千人。”

好活动让万仙山赚足头彩
和孙艳一样对三八节出游市场同样充满

信心的，还有新乡万仙山景区。景区营销总
经理陈永香说，景区接连几年都在三八节期
间开展“争当‘好男人’全年免门票”活动，效
果不错。凭“好男人”证书免费饱览万仙山一
年四季风情的奖励，往往让景区在一开春就
迎来开门红。

活动刺激是一方面，万仙山对三八节宣
传定位的准确也往往让其赢得市场青睐。陈
永香说：“比如今年三八节期间，景区还是比
较冷。但太行山的山势很壮观，值得一看。
景区此时还有让人看了感到震撼的冰挂、冰
瀑，这对于就见过‘冰淇淋’的郑州市民来说，
足有吸引力。”

“三八游”凭什么打动挑剔的女性游客，
让她们乐意游览，并心甘情愿为之买单？

把“三八游”当“香饽饽”的孙艳自有她
的“秘诀”。

首先是价位一定要低。这个季节价位
赶不上四五月份，山水景区资源也处于闲
置状态，景区、旅行社联手的大幅让利，肯
定能撬动尚处于淡季的三八节出游市场。

其次是景点选择一定要准。这个季节
去伏牛山就不如去太行山。因为太行山有
山势可看；而伏牛山以植被为主，三八节期

间山不清、水不绿的现状，让大家无从看
起。金辉国旅三八节一直选择的神农山，
不仅山势有看头，山上的白鹤松更是一道
奇观。这样推线路，让人看了不后悔，明年
还跟着你出游。还有温泉游等一日游线
路，更不用说。

最后是主推一日游。一日游好卖，二
日游不行，长线游更不行。在广东、江浙一
带已经主推的三八节长线游，在郑州市民
休假氛围不浓的情况下，还需要等几年时
间才能流行起来。

而在中旅总社河南公司出境部经理魏
玮玮看来，女性出游、三八节出游等本身就
是从旅游市场中细分而来的，如果再根据
女性特点进行二次细分，推出适合的线路，
同样会得到市场认可。

在她看来，省内游女性市场最近几年
呈现两种态势：50岁左右的注重健康，反倒
喜欢登山踏青一类出游线路；而年轻一些
的，反倒喜爱泡温泉、购物游等。

再比如，二三十岁的女性消费人群喜欢
亲密游，她们在旅游当中追求视觉震撼、独特
体验和私密空间，蜜月游就最具代表性。

而 20~40 岁的女性中又有很多追求个
性游，她们中不乏酷爱潜水、攀岩、滑雪、骑
行、徒步穿越的，挑战极限、张扬个性是这
个群体的特性。

还有30~60岁收入稳定的女性，她们偏
好家庭游、亲情游，对旅游的品质、舒适度
比较“挑剔”。

所以对于旅行社来说，了解女性这些
需求，不厌精、不厌细、不厌繁地设计出种
种满足她们出行的线路，打造符合不同
人消费心理的服务，赢得市场只是早晚的
事儿。
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卖好“三八”把握三点

“细分”赢来市场青睐

□记者 刘书芝/文 赵楠/图

扫一扫，看更多万仙山美景

你 是 否
想 弥 补 这 个
冬 季 没 有 飘
雪 的 遗 憾 ？
你 是 否 想 填
充 心 里 对 冬
季 精 灵 的 渴
望？听!新乡
万 仙 山 的 冰
挂 对 你 深 情
的呼唤！

春游赏花，笑从心底出


