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曹女士是一位有着10多年寿险销售经验的
“老保险人”。在她看来，上述这些购买银行保险产品
遭遇忽悠的案例并不少见。销售人员为了完成任务，
的确存在混淆“缴费期限”和“保险期限”的做法。

随着金融服务的日趋多元化，各保险公司与银行
之间的合作越来越密切。然而，银行理财产品和银保
产品有所不同，作为普通消费者，我们该如何辨别？

保险专家说，首先，它们产品期限不同。一
般银行理财产品的期限比较短，少则几天多则一
两年，而银保产品的期限较长，少则3年，多则几
十年。银行理财产品起点较高，一般为 5万元，
银保产品起点较低，几千或一两万元即可购买。

投资者一旦遇到期限较长、且起点低于 5万元，
一般可以认定是保险产品；其次，缴费期限不
同。所有银行理财产品都是一次交清；而银保产
品有的需要趸交（一次性交清），有的则需分期缴
费。另外，银行理财产品和银保产品的购买年
龄、收益性、销售人员以及犹豫期等也不一样。

银行理财产品和保险产品其实适合不同的
群体，保险产品多数兼具理财功能和保障功能，
并且必须长期持有，流动性较差，短期内退保将会
蒙受较大损失，因此投资者应根据自身的资金状
况、风险承受能力、投资期限、投资目的等，选择适
合自己的投资工具，以避免造成投资失误。

不少市民反映被银保产品的保险期误导了

“缴费期限”和“保险期限”一样吗？
看看本文，希望你以后能分清

秉承“因势而变，
因您而变”的经营理
念，招商银行通过境
内、境外、离岸三个
平 台 ，充 分 发 挥 科
技 和 服 务 的 优 势 ，
现 已 打 造 出 全 面 、
高效的境内外一体
化 金 融服务——跨
境金融服务。

同时，在整合国
际结算、贸易融资、交
易理财、现金管理、网
上银行和离岸业务等
系列产品基础上，特
别推出跨境人民币、

“走出去”金融、避险
理财、跨境供应链金
融、全球现金管理等
五大类金融服务体
系，助力企业拓展国
际市场，让企业的跨
境业务畅行无限。

记者 倪子
通讯员 屈庆昌

招商银行借助境内、境外、离岸三个平台，打造一体化金融服务

跨境金融 让财富管理“走出去”

随着中国企业“走出去”的步伐不断加
快，跨境贸易和投资快速发展。面对充满机
遇和挑战的跨境金融市场，招商银行在国内
同业中率先组建了“跨境金融”专业服务团
队，通过专业与政策、产品创新、投行渠道、品
牌宣传、人员团队“五大优势”打造专业化的
跨境财富管理品牌。

去年，招商银行在西安举办“汇通全球，
稳盈未来”“跨境金融”品牌发布会，成为国内
首家系统推出针对跨境企业需求，提供专业
国际化服务的商业银行。

作为首批获准开办跨境人民币业务的商
业银行之一，该行凭借其境内、境外、离岸“三
位一体”的国际业务经营平台和在跨境人民币

上“八项第一”的先发优势，为走出去企业提供
从结算、融资、交易，至上市、发债、收款和后续
资金管理等一揽子的全流程、一体化综合金融
解决方案。产品涵盖以下五个系列：跨境人民
币金融 、“走出去”金融、跨境避险理财、全球
现金管理和跨境供应链金融，丰富的产品线能
够满足客户多样化的跨境财富管理需求。

招行创造性地以境内人民币理财产品为
质押，为盛大集团办理了 8100万美元境外票
据保付业务；以人民币 NRA 存款质押，为客
户在境外取得授信；为中化集团办理 9000
万美元福费廷业务，通过福费廷转卖，将进
口融资转出口融资，为企业节约了 180BP的
融资成本；为海洋工程办理了 6500 万美元
保联璧业务，为客户解决了出口资金链的
难题。

在新兴跨境资本业务中，招行通过其境
外平台在香港为客户发行人民币债，是比亚
迪10亿人民币债的副主承销商，为山水水泥
发行 15 亿元人民币债和 3.98 亿美元债；为
华衍水务提供跨境人民币境外发债资金监
管。在境外 IPO 项目方面，依托招银国际等
境外机构，为奇虎 360、顺风光电提供境外
IPO业务；是高鑫零售集团在香港 IPO款项托
管行；为赛维 LDK 公司境外 IPO 发放 2 亿美

元搭桥贷款。
尤其值得关注的是，招行的跨境避险理

财是其跨境财富管理体系中一颗最闪耀的
新星。据悉，根据当前市场需求，招商银行
适时推出外币避险理财系列产品，涵盖了
汇率风险管理工具、利率风险管理工具和
流动性管理工具，以满足客户对不同市场
标的、不同市场熟悉程度的各类风险管理
需求。

流动性是 企 业 现 金 管 理 的 核 心 目
标。对中国机构投资者来说，资金的稳
健和流动性是企业运行的关键，追求安
全、高流动性基础上的稳健收益已成为
大家的共识。

流动性管理工具，正是招商银行专业团
队为公司客户定制，助其实现“流动性”理财
目标的核心竞争产品。据招行相关人士透
露，“外币点金池”主要依托货币市场工具，

可为客户提供 T+0 的流动性管理服务。目
前招行“外币点金池”涵盖美元、港币、欧
元、英镑、澳元等 5个币种，适用于有稳健理
财需求且对资金的安全性和流动性要求较
高的客户。对流动性要求较低且希望获取
更高稳健收益的客户，招行“外币岁月流
金”保本类产品，由七天到半年，给客户充
分的选择空间。此外，还能为客户提供单
一个性化理财产品，并根据客户实际需求

灵活定制期限。
如今，招商银行已经从资产配比、产品创

新、渠道拓展等诸多方面着手筹划未来，不断
致力于强化和提高集团并表管理能力、金融
创新能力、风险定价水平以及全球化服务网
络搭建等综合化经营能力，并重视培养和引
进通晓国际市场法律与规则的管理人才和专
业人才，为畅游跨境财富管理这个新蓝海而
做好充分的准备。

率先建立“跨境金融”团队

跨境避险理财最受关注

为企业探寻最佳流动性安排

“销售人员推销产品
时，根本没有讲清楚‘缴费
期限’和‘保险期限’这俩
概念，导致我一直认为5年
之后便可取钱，谁知道要
存够10年才能拿回本金。”
李女士误把“存 5 年”理解
成“存完5年就能取本金”，
结果用钱的时候不能及时
取出。

自本报推出金融投诉
热线以来，模糊缴费期限
成为读者投诉银保业务误
导销售的焦点。作为普通
消费者，该怎样辨别银行
理财产品和银保产品，防
止“被保险”呢？看晚报如
何为您支招。 记者 倪子

“缴费期限”不等于“保险期限”
2010年2月，市民李女士去银行存钱，一位工

作人员称：单纯存款“不划算”，不如到理财柜台
买银保产品。不仅每年的分红高于银行存款利
率，还能随时支取。

信以为真的李女士购买了这款“每年交 1万
元、连交 5年”的某分红型保险。但最近，儿子单
位集资盖房，急需用到这笔钱时，李女士却取不
出来。“当时给我介绍说可以随时取，怎么又变

成只能利用保单向保险公司借款，而且还要支
付利息？”李女士说，销售人员在推销这款产品
时，没有详细讲清楚“缴费期限”和“保险期限”
的概念，导致她一直认为 5 年之后便可取钱，殊
不知必须存够 10年才能拿回本金。

无独有偶。和李女士有同样遭遇的，还有市民
鲁先生、闫女士、焦女士等。这些读者反映的投诉焦
点也多集中在混淆“缴费期限”和“保险期限”。

看清不同避免“被保险”


