
在活动仪式现场，河南永乐总经理丁
宁及 200 多个国内外一线品牌代表均就
3·15期间的活动做了详细阐述。永乐和
厂商在会议上郑重承诺：“服务升上去，价
格降下来，在服务上精耕细作，建立完善
的配送、安装、维修等后台服务体系。同
时，推出最强促销手段，抽奖、满送、直降、
套购等活动全部让利消费者。为河南永
乐的消费者打造一个‘低价赢心’的放心
消费周。”此次会议，标志着永乐电器3·15
大型营销活动率先在中原大地全面爆发。

丁宁介绍说，截至目前，已有超过260
家的一线供应商与永乐电器达成 3·15营
销协议，希望通过永乐“3·15低价赢心消
费周”的互动实现大手笔促销让利，再展
降价联盟优势。并通过此次活动，向消费
者全面展示新服务举措，真心诚意为消费
者提供完善的电器服务。

今年3·15期间，得益于供应商的鼎力
支持，永乐将投入巨额资源猛“砸”河南家
电市场，最高让利超过 50%，为河南消费
者献上一份丰盛的家电大餐。

在此次会议上，各大品牌还与永乐就
专场团购活动进行了深入探讨。据悉，从
今日起，三星、西门子、海尔、TCL、创维等
多个品牌将在永乐各大卖场举办专场团
购活动。团购会上，各大品牌均拿出今年
春季的最畅销产品，并给予大幅度的降价
让利，赠品资源也相当丰富，让消费者明
明白白消费，真真切切享受到实惠。
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近日，2012年第一场空调大战即将在永乐
电器全面爆发。格力、美的、海尔等空调巨头将
在永乐电器各大卖场开战，作为春季的“第一仗”，
各大品牌均拿出年度最大力度的让利和新的产
品猛攻市场，为家电市场注入一剂强心针。

3 月 10 日，永乐和海尔最大一场的春季
品牌内购会激情爆发，除空调、海尔冰箱、洗
衣机都将参与此次活动，海尔整体让利高达
20%，即日到永乐各大卖场海尔专柜预存 50
元定金，最高可抵 2000元，并有食用油赠送。
3月 10日当天购买海尔产品满万元送洗衣机

大礼包，购机即免费抽海尔大奖。即日起至
永乐各大卖场格力专柜认筹，就可享受特别
优惠，并免费获赠“不锈钢双层内胆”水杯一
个。到美的专柜认筹，也可免费送好礼。

为搞好3·15活动和本次空调大战的售后
服务，永乐安装人员将使消费者享受到保障
售后安装及物流实现快速、准确、贴心的服务
要求。丁宁介绍说，永乐自有的物流仓储面
积已经超过了2万平方米的规模，现代化的绿
色环保运输车队超过1000辆，永乐物流、售后
服务人员超过 3000 人，这种庞大的售后、物

流、将优质服务进行到底。
此外，3·15 期间，永乐将在全省 10 多个

城市开展赢“心”活动，将回访 1000多个消费
者家庭，目的是创造一种“360度触点式的服
务机制”。活动由永乐电器总经理亲自挂帅，
带领高管团队、销售团队、服务团队深入社
区，走进消费者家中，倾听消费者意见和建
议，了解消费需求，并根据消费者反馈情况，
认真总结经验，并将消费者的意见在各个服
务流程中予以体现，创造出超越消费者需求
的希望值。

低价赢“心”永乐在行动
260多个一线品牌参与，最高让利超过50%

买品牌空调 预存有好礼
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永乐富田太阳城店
3月9日开业

为适应消费者对电器生活的更高要
求，近日，素有永乐郑东第一店之称的富
田太阳城店闭店整改，今日将以全面的
面貌焕然登场。

据了解，新装后的永乐富田店不同
于其他传统卖场，它融会数十名业界专
家的专业建议，并多次考察国外优秀卖
场，融合国内外优秀设计师先进设计理
念，运用国际化卖场规划标准专业打造，
成为集高、中、低端家电及消费类电子商
品为一体的超级卖场，集精品展示区、未
来科技区、超级体验区、时尚流行区、新
品发布区为一体的电器及消费电子类产
品高科技体验中心，环境舒适成为绿城
消费者最理想的购物地点。
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