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6元童装邀加盟
两万元换回280件劣质童装

2011年 6月 19日，澄潭江镇的李女士
在电视上看到一个服装广告，“6元童装邀
你加盟，开启无限财富”，心动了。

该公司客户总监介绍，加盟商可享受
全程100%退换货。但李女士交了19800元
后，却收到了280件残次品。

李女士与公司签订的合同上，之前所
交的 19800并非货款，而是进货押金，合同
中写明，“每进货 1 万元，返还头批货款
1000元。”

据此推算，李女士如想要回 19800元，
还需到该公司进10多万元的货。

——《浏阳日报》

打火机加盟骗局
广告凶猛陷阱重重

贵州小伙子刘长刚，广西的李忠吉、韦
煜伟等 4人与鑫能公司签订打火机加工加
盟合同，并支付了5800元~12800元不等的
押金。

双方约定交付一定数量的打火机，押
金可退还。

但鑫能公司提供的散件和机器不到
位，又屡屡以“加工成品不合格”为由谢绝
回收，变相“硬吃”押金。

刘长刚、李中明说，他们按指引用家用液
化气，却根本充不了打火机，充一个爆一个，

“打火机不断爆裂，把家里人都吓坏了”。
——《羊城晚报》

制炉作坊
科技产品加盟买回废铁

2010 年，江西省九江市市民李雪梅
看到电视台播出的宏宇公司柴草气化
炉广告。

广告称，该公司的“新一代多功能柴草
气化炉全面替代煤气、液化气、天然气”、

“稻草麦秸木屑等废弃物做燃料”、“每天只
需几公斤废柴草，就可解决全天生活能
源”……

李雪梅花 8800 元订购了 10 套多功能
柴草气化炉，收到的却是配件不齐全、功能
低下的一堆废铁。 ——《中国消费者报》

下午 3点，按照李经理留的住址：金水
区金明路 10号院 2号楼 36号，记者和刘先
生一同去寻找却找不到。

北林路办事处 3 名工作人员称，之
前也有人来找这个地址，跑遍金明路也
没找到。

丰产路派出所治安管理服务大队值班
民警刘国全询问情况后称，因为刘先生汇款

的地方在包头，建议他去包头警方立案。
下午4点，金水路工商分局工作人员查

看了刘先生购买的这种“群呼机”后，确认这
是一种三无产品，不明其用途，而河南新创
网络有限公司根本没有注册。

工商分局的工作人员称，这已经是一起
涉嫌诈骗的案件，建议警方立即立案调查。

线索提供 闪先生

据中国消费者协会发布的2011年消费
投诉情况表明，汽车成了投诉量同比上升幅
度最大的商品。制动系统失灵、发动机性能
故障、轮毂氧化过快等关系行车安全的问
题，成为消费者关注的热点。

据统计，2011年，全国消协共受理汽车
投诉16805件，同比增长19.2%，投诉量再创
新高。汽车投诉中，涉及质量安全问题的占
到54.7%。

事实上，《缺陷汽车产品召回管理条例》
和《家用汽车产品修理、更换、退货责任规
定》，截至目前还只是出台了征求意见稿，真
正的颁布执行，不知要等到何时，但纵观我
国汽车消费者的维权现状，却又是问题一箩
筐，颇需出台法律法规进行解决。

长期以来，汽车召回、汽车三包的制度
空白，找不到追究无良厂家责任的相关法律
法规支撑。“大闹车行”、“大闹车展”、“牛拉

破车”、“马拉破车”成为消费者无奈之下汽
车质量维权的表达方式。

由于法规滞后、缺少必要的严厉监管和
“罚到痛”的惩处，外国汽车制造商甚至厚此
薄彼地把我国视为安放缺陷产品的乐土和
缺陷汽车召回的“免疫区”。产品的质量、安
全和消费者的权益被无情地抛之脑后。消
费者对缺陷汽车产品的血泪控诉，公众媒体
对无良汽车厂商义愤填膺的道义谴责唤不
来无良汽车制造商的积极行动。

维权的利剑在于加大处罚力度、强化法
律责任，尽快颁布执行解决消费者车辆“共
性问题”的《缺陷汽车产品召回管理条例》和
解决车辆“个性问题”的《家用汽车产品修
理、更换、退货责任规定》，以让缺陷汽车制
造商们、经销商们、进口商们甚至租赁商们，
为自己不负责的损害消费者权益的行为付
出沉重代价。 记者 向勇

新赛欧频陷“质量门”

上海通用：
“问题车”多了才召回

伎俩一：笑里藏刀
表现：主动联系，大肆许诺，以各种“优

惠”条件引诱加盟商上钩。

伎俩二：鱼目混珠
表现：假冒注册商标、外国品牌。

伎俩三：偷梁换柱
表现：货物与合同约定不符。

伎俩四：上屋抽梯
表现：以一定期限的优惠条件引诱加

盟商仓促签订合同或者引诱加盟商交纳定
金后，以不退定金做要挟胁迫其加盟。

伎俩五：树上开花
表现：以政府关系、名校合作、专家学

者认证、各种资格证书等进行欺诈。

伎俩六：金蝉脱壳
表现：以人去楼空、转移资产、注销公

司等方法逃避法律制裁。
——《北京法院网》作者：江锦莲

看到当地媒体上刊登的
“免费送信息群呼机（可发群短
信）”的加盟广告，包头的刘先
生心动了。

他双腿残疾，很想找份“好
工作”养活妻儿。

然而刘先生却一步步掉进
了一个设好的“致富陷阱”中，
在汇给嫌疑人 16.7 万元后，他
发现手里的设备是堆废料。

昨天上午，刘先生赶到郑
州来报案。

首席记者 徐富盈 文/图

46岁的刘先生从单位下岗后，在包头
当地靠跑机动三轮车拉人为生，收入很不
稳定。

去年9月，他在当地媒体上看到一条广
告，“河南新创网络有限公司”的广告称“免
费加盟信息（群呼机）平台，加盟项目有无工
作经验均可操作，日盈利可达 500元，并且
我公司补助费用。”

刘先生多次与公司所在的郑州市李富

群经理联系，李经理称自己的单位合法，邀
请刘先生来郑州考察。

去年 10月 20日，拖着病腿的刘先生赶
到郑州，李经理介绍，设备免费送，只需安在
自己家中，与李经理设的信息总台无线联
系，每发一条信息，提成0.2元。

“你每天的工作，就是定时开机关机，日
收入 600元左右，一天一结账，收益汇到你
指定银行卡上。”李经理这样承诺。

刘先生回到包头，李经理不停与他联系，
称一台设备原价1.8万元，马上给他免费送。

为表刘先生诚意，李经理要求他先付定
金3000元。刘先生照做了。

收到设备后，李经理称，需再汇开通密
码费15000元才能开通。

这次刘先生不愿意了，要求李经理退回

之前的3000元。
但李经理称，自己已经让总部把包头的

信息平台设在刘先生家，如果退款，他将起
诉刘先生违约。如果钱汇来了，马上就能有
收益。

一番连吓带哄，刘先生汇了这1.5万元，
并于次日收到第一笔600元的提成。

第4天，刘先生只拿到200元提成，他打
电话询问，李经理说是因为信号太弱，得用
3台机器组成一组，信号才正常。

这一次，刘先生借了钱，以每台1.8万元
的价格买了两台新设备。

接下来，他为了拿到提成，又交了 1万
元修理费，6000元上网费等。

从去年10月30日至12月14日，刘先生

共汇给李经理16.7万元，而他所得提成只有
4000元。

意识到受骗后，刘先生到当地派出所报
案，当地警方让他到郑州来报案。

“前不久，我挣了点路费，才赶到郑州
来。”昨天中午，刘先生求助本报：“我家里困
难，本想通过自己的努力让妻子和儿子过得
好一点，谁知……”

天上掉的馅饼，他信了

骗局开始，他一步步陷入

借钱13万元他又投进去

找了一圈查无此人

加盟骗局还有这些

2月8日，济南一家媒体首先报道了雪佛兰
新赛欧 EMT 存在跳挡问题。虽然业内相关专
家表示可能是电控系统有问题，但4S店表示只
能进行系统升级。上海通用客服也表示，确实
有车主向他们反映过这一问题，但公司目前还
没有召回的打算。日后，众多媒体也进行了跟
踪报道。

3月 10日，新赛欧又爆出新的问题——手
动挡的车在行驶中出现熄火现象。据多名车主
反映，熄火主要出现在踩离合换挡的时候。

跳挡、熄火两个问题接连被曝光后，车主所
建的维权QQ群已经增加到3个，越来越多的车
主提出了维权的愿望，而上海通用方面给出的
回应是，只能对产品进行升级，并表示有问题的
车需要达到一定数量制造商才会召回。

这一现象的确反映了目前汽车维权的一个
难题。

消费者期待专业法律出台
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