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活动的第二站是武汉汉街万达广场，这里
是万达广场的全国一号旗舰店，是万达集团创
新产品模式的辉煌代表作品。欧式风情建筑风
格，集高档百货、万达集团首家奢侈品购物中心
于一体。历时 8 个月打造的汉街，也创造了中

国商业的奇迹。
汉街最具特色的是位于中区的快时尚街

区，能与上海的南京路、北京的三里屯相媲美。
这里不仅吸引了武汉当地时尚达人的购物欲
望，还招来了很多外地人前来观光旅游。

大商超市真正在河南发展起来，可以说是
从2010年才全面开始的。而2011年，大商超市
一度面临内忧外患。先说内忧，平均两个月开
一家新店的速度，让大商超市要长期致力于人
才、资金、技术等问题的综合建设。再说外患，
大润发、永辉迅速在郑州扩张，各大超市均要接
受价格、品类等方面的新考验。

在这样的形势下，大商超市不仅没有放缓
脚步，信念反而更加坚定。“我们的高管不断轮
岗，个个都是全能选手。基层工作人员更是拼
劲十足，除了工作还经常开展业务学习。其实

这就是最单纯的‘实诚为人’，体现着一个员工
对企业、对岗位的‘诚信’。”杨旭东介绍，“2012
年是大商超市的关键期，也可以称之为‘优化管
理的维护年’。今年，是我们迅速覆盖河南市场
的第三个年头，量的基础已经有了，接下来就该
向质变发展了。”

目前，大商超市正以平均每年 40%的业绩
增长在稳步前进。一些门店已经顺利度过培育
期，步入良性循环的轨道。通过总结、消化前期
经验，大商超市将对信息、物流、营运等方面进
行全面的技术升级，以求更大的突破。

“诚信经营，诚实为人”
今年是大商超市优化管理的维护年

2012年3月15日，大商集团河南超市连锁有限公司供应商联谊会举行。
大商集团郑州地区集团总裁皇甫立志，大商集团河南超市连锁发展有限公司总
经理杨旭东，大商集团河南超市连锁发展有限公司副总经理陈荣荣、樊伟峰等，
与300多位供应商伙伴一起联谊。“诚信经营，诚实为人。”杨旭东表示，“企业若想
呈现给终端消费者一个良好的、可信赖的消费环境，首先要给供应商一个公平、
诚信的经营平台。大商超市之所以把活动时间锁定在3月15日，就是想最大限
度地表达我们的诚意，并传达诚信经营的理念。”记者 王一品 许琳琦/文 慎重/图

2009 年至今，大商超市从在郑仅有两家
门店发展到在河南拥有 12 家店，一跃成为河
南店网规模第二的超市品牌。“高速发展”，这
四个字成了大商超市最近两三年在河南市场
的写照。

两年开10家新店，为何能如此神速？“没有
供应商伙伴的支持，就没有我们的今天。”杨旭
东和他的团队认为，做生意要靠诚信经营，要对
消费者讲诚信，首先要对供应商将诚信。

超市与供应商是利益混合体，这“功劳”必

然要先记给供应商。都说超市要把好货源关，
但这一关怎么把才能把严实，靠诚信显然比靠
铁腕更管用。

“做生意不能一味地追求利益最大化，宁可
自己吃点亏，也要确保供应商的基本利益。”杨
旭东表示，“说白了，当你拼命去压榨供应商，他
为了生存，难免会做出损坏消费者利益的事。
反之，你对他厚道一点，他自然也会厚爱消费
者，这才是良性循环。大家若要长久地持续发
展下去，就必须诚信经营。”

如果说永辉超市的优势在于生鲜类
产品质量好且价格便宜，那么大商超市
最大的优势就在于依托着百货。

有千盛生活广场这种品类丰富的小
型百货，更有新玛特系列的大中型百货，
大商超市要走得更远，必须合理运用百货
的资源，适当与其客层靠拢，尽量做到多
元化、专业化，以满足不同消费者的需求。

比如金博大店负一层的大商超市，经
过全面升级改装，已经逐步加大精品品类，
来迎合中高客层的消费需求。而建设路

店这类单纯的社区型卖场，就以配备小百
货的功能为主导，着重增加了家居用品。

自大商定下覆盖河南 18 个地市的
整体规划后，大商超市平均每年会开三
到五家新店。未来这一年也不例外，将
会有四家新店开业。驻马店、开封、商丘
各一家，还有郑州的京广路店。

“要速度，更要均衡。”杨旭东认为，
“目前大商超市的个性还不够鲜明，尚处
于满足消费者基本需求的阶段。因此，在
迅猛扩张的同时，还需要强化特色经营。”
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与供应商一起“中国行”
二七万达广场进入全面招商阶段

2月24日，在郑州二七万达广场商业管理团队的带领下，郑州多家知名
餐饮连锁店、服装服饰品牌公司负责人，及媒体同仁一起进行了为期三天的

“万达中国行”活动。参观福州、武汉两地的万达广场后，大家对二七万达的
美丽绽放更加期待。 记者 张露露 王一品

参观了两地万达的同行者，无不赞
叹万达的品牌带动力，也无不期待郑州
二七万达的开业。

据了解，二七万达广场位于郑州市核
心商贸区二七区，是万达集团在郑州市投
资建设的第二个项目，也是万达广场
2012年全国重点项目之一，规划设计、建
筑品质、品牌形象都将得到全面升级。

即将开业的郑州二七万达广场，不
仅汇聚了万千百货、万达 IMAX 国际影

城、万达大歌星KTV、大玩家超乐场、华
润万家超市、国美电器、大型健身会所、
大型主题酒楼等八大主力店，更拥有
ZARA、GAP（首次进驻郑州）、C&A、
UNIQLO等快时尚大牌。该项目将成为
郑州最大（17万平方米）、河南最好的大
型城市综合体。

据透露，郑州二七万达广场预计今
年10月开业，目前正在紧锣密鼓地进行
招商工作。

每一个城市的万达广场，都能缔造一个新
的城市中心；每一个已建成的或待建的万达广
场，都是所在城市的焦点话题。

来自万达广场对外公布的调查显示，从万
达广场已开业的综合体看，平均每个万达广场
每天客流量约10万人次，节假日更是会再提高
两三倍，这就是这些城市综合体项目的最大魅
力所在。

“万达中国行”活动，不仅仅是一种体验，一

种促动，更是一种震撼。充分让大家感受到万
达品牌实力对区域板块的带动、万达商业地产
经历的变革及独有的一站式商业模式不可阻挡
的升值趋势。

综观万达集团在全国的布局，都是“稳步渗
透”，这正是万达人踏实勤奋的表现。为期3天
的“万达中国行”，不仅让参与者享受了一次视
觉盛宴，更让大家充分感受到了万达人的务实、
守信的工作态度。

本次中国行活动的第一站是福州仓山万达
广场，占地约 189亩，总投资约 60亿元，总建筑
面积约65万平方米，是个集时尚购物、休闲、娱
乐、商务等多功能为一体的一站式超大型城市
综合体。

福州仓山万达广场拥有2400多个停车位，

以“福州时尚活力城”的商业定位，丰富优化的
商品组合，舒适高雅的购物环境，合理科学的业
态规划，引领福州新风尚。一条长达350米的3
层室内步行街上，汇集了 H&M、ZARA、MUJI、
ME&CITY众多国内外新锐时尚品牌、生活配套
精品店及几十家国内外特色餐饮。

从厚爱供应商到厚爱消费者从厚爱供应商到厚爱消费者

城市中心的缔造者城市中心的缔造者

规模宏大的福州万达规模宏大的福州万达

创新模式的武汉万达创新模式的武汉万达

期待已久的二七万达期待已久的二七万达

大商超市在河南已开了大商超市在河南已开了1212家门店家门店

“万达中国行”走进福州“万达中国行”走进福州（资料图片）（资料图片）


