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据悉，国美举办的 3·15购物专场，彩
电、冰洗、厨卫、小家电、手机、数码、电脑
等品类，直降幅度最高可达30%。

目前3C类产品也颇受消费者青睐，数
码相机是春季出游不可或缺的装备，如手
机新品 Iphone4s、ipad2等时尚电器也是酷
族必有的装备之一，国美借此推出各种优
惠，如电脑直降 20%，数码直降 20%，手机

直降30%。
据了解，国美二七新活馆等郑州市辖

区内所有门店，也纷纷推出多项服务消费
者的活动，如老旧家电检测和清洗，以旧
换新享受补贴，免费领取“家电自检卡”
等。

在走访永乐旗下各大卖场发现，参加本在走访永乐旗下各大卖场发现，参加本
轮空调大战的是以海尔等国产品牌为主的轮空调大战的是以海尔等国产品牌为主的
厂家。在永乐二七广场店，部分产品降价幅厂家。在永乐二七广场店，部分产品降价幅
度高达度高达20%20%左右。左右。

“以前我们品牌的空调降价幅度从来没“以前我们品牌的空调降价幅度从来没
这么大，这次空调降价力度高达这么大，这次空调降价力度高达20%20%左右。”左右。”
永乐卖场某品牌空调促销员指着一款永乐卖场某品牌空调促销员指着一款 22 匹匹
的变频空调介绍说，这款空调原价的变频空调介绍说，这款空调原价 40004000 多多
元，明天就可以直接降价元，明天就可以直接降价 400400 元，而且还可元，而且还可
以送赠品。以送赠品。

作为作为以专业经营空调起家的家电零售以专业经营空调起家的家电零售
企业，永乐在行业内首推“一条龙空调服企业，永乐在行业内首推“一条龙空调服

务”，为消费者在购买空调商品的售前、售务”，为消费者在购买空调商品的售前、售
中、售后等各个环节建立了全套保障标中、售后等各个环节建立了全套保障标
准，历经准，历经 1212 年时间，从服务的起步到服务年时间，从服务的起步到服务
细节的完善，始终引细节的完善，始终引领着空调行业的良性领着空调行业的良性
发展。今年永乐除继续推广“一条龙空调发展。今年永乐除继续推广“一条龙空调
服务”原有标准外，还将迎合社会“节能服务”原有标准外，还将迎合社会“节能
环保健康”的焦点，将全品牌空调整合、环保健康”的焦点，将全品牌空调整合、
筛选，重点主推具备产品、价格、服务三筛选，重点主推具备产品、价格、服务三
重“保障”的空调，同时针对空调推出一重“保障”的空调，同时针对空调推出一
系列“增值服务”，由此引领空调行业走系列“增值服务”，由此引领空调行业走
向“服务营销”道路，保障消费者的消费向“服务营销”道路，保障消费者的消费
安全。安全。

国美
“以旧换新”拿补贴
直降幅度最高可达30%，还有免费清洗服务

近日，国美针对格力、美的、海尔等一线空调品牌，
全面启动抢购大战，另外，国美其他品类也有20%左右
的降幅。 记者 樊无敌

从昨日起到3月19日买美的空调，直降
幅度将达到30%，另外，国美还推出以旧换新
补贴，买空调参加以旧换新，国美再补贴5%~
10%。

今年3·15消费者黄金周，国美除了一
如既往地推行诚久保障服务外，还在价格
方面给予消费者更多优惠，突破工厂零售
限价，30 天内买贵双倍补差价。同时，为
保障消费者在旺季能更健康、更环保地使
用空调，国美斥资启动空调免费清洗活

动。据悉，即日起至3月31日，在郑州市范
围内，凡2009年1月1日－2010年12月31
日在国美电器买空调的消费者均可享受此
项免费活动。

按照以往的经验，空调维修的高峰期
在 5~8 月，国美建议 3 月~4 月是空调最为
适当的保养期，此时选择对家中的空调进
行维护是非常必要的。另外，空调得到及
时的清洗，能节约用电 10%~30%，这与国
家倡导的绿色低碳生活理念一致。

30天内买贵双倍补差价

永乐
买空调“惠上加惠”
联手16家空调厂商让利销售，最低八折优惠

空调旺季即将来临，家电卖场和各大空调厂商为
聚集人气，赶在3.15 攻占市场，都纷纷提前打出促销
牌。今天，永乐携手格力等16大空调巨头，进一步降
低采购价格，让利消费者。 记者 樊无敌

目前，2012年河南永乐春季空调采购仪
式已经落下帷幕。此次采购，美的等十几个
空调供应厂商与永乐电器签订了空调大单采
购意向书。河南永乐采销总监刘露表示：以
集中大单采购的形式，进一步降低采购价格，
为消费者带来更多实惠优质的产品，而供应
商通过大单供应进一步降低制造成本，以此
达到厂家、商家、消费者三赢的局面。

作为春季第一场空调大战的主战场之一，
各大品牌均拿出了前所未有的力度：最低可享
受八折优惠，购奥克斯和志高空调，最高让利
3000元，志高、伊莱克斯、奥克斯等众多品牌的
1匹空调最低价跌破2000元，价格已经低至常
规价格。除厂家投入的促销资源外，永乐电器
还依靠自身的强大实力追加巨额促销资源，因
此，本周来永乐购空调，可“惠上加惠”。

永乐春季大单采购空调

部分产品降价幅度高达20%


