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明天一天迪信通就有二七商圈八方
二楼东店、帝湖店、许昌七一路联通营业
厅三家店开业。随后，驻马店上蔡店、郑
州天然商厦一楼中国移动G3手机商城也
将开业，到3月31日，将有金博大店、郑州
宝龙城店、焦作摩登店开业。对于迪信通
这种快速的布阵方法。陈施霖解释说：

“现在迪信通业绩节节提升，可谓风景这
边独好。迪信通在开店的同时不仅注重
速度，而且更注重质量，采用多种方法提
高门店赢利能力和加强用户的使用体验，

使之成为高速扩张路上的核心竞争力。”
“开店虽多，但却是忙而不乱。无论

是哪家新店开业。我们都有精心策划的
市场促销，因为一切营销活动都是‘做’出
来的。”陈施霖强调说，“只有真枪实弹，实
实在在地搞好促销活动，让消费者得到实
惠，才可以抓住顾客的心。为此，我们每
次新店开业时，市场活动策划、促销员岗
前培训、开业前商圈精耕效果、开业活动
现场氛围营造、开业现场活动组织等，都
争取每个细节精益求精，落地有声。”

3·15来临前夕，迪信通河南公司总经理的陈施霖正
忙着组织“全民抵制黑手机，维护消费者权益”万人签名
活动，“我们要提高购机顾客的幸福感。”陈施霖说，“河南
迪信通在五一前将有20余家新店开业，仅3月下旬就有8
家店先后开业。如此大规模的新店开业，就是要给中原
手机消费者带来更多的实惠和便利。” 记者 樊无敌

2001年11月，迪信通河南分公司在郑
州成立。从最初的4人队伍，到现在的近
2000名员工，从一家店面到300多个销售
网点，回顾这10年发展，陈施霖感慨万千，
但收获更多的是继续向前的资本和勇气。

在 11 年后的新起点上，迪信通是否
会调整发展战略？陈施霖说：“今年 2月
22日至 25日，河南迪信通在黄河印象酒
店召开了 2012 年全省经营工作会议，会
议围绕‘珍惜、创新、发展’的主题展开，会
上公司各部门、各实体，以及地市公司针

对今年的工作规划及如何完成目标任务
做了认真讨论，并重点对运营商工作做了
专题研讨。”

“要把手机零售做好，最基础的就是
‘先做全’，产品要‘应有尽有，无所不有
’。”陈施霖说，“迪信通起初的成功在于低
价，而保证迪信通笑傲手机江湖 11 年不
衰的秘诀则在于服务，在手机市场竞争越
来越激烈的大环境下，迪信通的快速布局
开店也是一种服务，就是要给消费者带来
更多的便利。”

在本次活动中，顾客在同市区内大型家在本次活动中，顾客在同市区内大型家
电连锁卖场、商场、超市或专营店购买的同品电连锁卖场、商场、超市或专营店购买的同品
牌、同品种、同规格、同型号、同配置的正规渠牌、同品种、同规格、同型号、同配置的正规渠
道的空调商品价格若高于市场价，凭报纸广道的空调商品价格若高于市场价，凭报纸广
告或收银小票，至五星电器总服务台，经核实告或收银小票，至五星电器总服务台，经核实
无误后，办理相关差价补偿手续，五星给予无误后，办理相关差价补偿手续，五星给予33
倍差额赔偿。活动期间顾客在五星电器卖场倍差额赔偿。活动期间顾客在五星电器卖场
购买空调挂机，再购第二件商品满购买空调挂机，再购第二件商品满5050元加送元加送
5050元大商超市券，购买空调柜机，再购第二件元大商超市券，购买空调柜机，再购第二件
商品满商品满100100元加送元加送100100元大商超市券。元大商超市券。

活动期间，凡是在五星购买空调的消费活动期间，凡是在五星购买空调的消费

者，不论品牌和金额大小，可享受免费上门者，不论品牌和金额大小，可享受免费上门
打孔一打孔一次（空调专用）。刷银联卡返现次（空调专用）。刷银联卡返现 2%2%，，
刷银联卡消费还可享受额外刷银联卡消费还可享受额外 2%2%价格直降，价格直降，
买后即可领取买后即可领取 600600 元消费券，元消费券，300300 元厨电元厨电
券、券、300300 元小家电券，购物再享专属补贴。元小家电券，购物再享专属补贴。
同时，加送价值同时，加送价值 380380 元移机服务一次。另元移机服务一次。另
外，顾客至五星电器各大卖场购买空调均外，顾客至五星电器各大卖场购买空调均
可获赠价值可获赠价值 200200 元清洗保养服务，凭发票，元清洗保养服务，凭发票，
可享受一年内（时间以发票显示为准）空调可享受一年内（时间以发票显示为准）空调
免费清洗保养一次，还可获赠价值免费清洗保养一次，还可获赠价值 39~8939~89
元专用空调支架一套。元专用空调支架一套。

全线品牌
联动特惠
到五星购空调享受质优价廉

在本周的空调大战中，五星依托百思买
全球采购网络，确保所有商品均为厂家正
品，另外，本次开展的金牌品质团购活动，让
消费者能够享受到贴心保延长保修服务。

除质量有保障外，价格也一样有保障。
3·15 期间，顾客在五星卖场购买冰箱洗衣
机、空调、彩电、烟机灶具热水器、指定小家

电品类商品：单件满 800 元降 100 元加单柄
明珠奶锅一个，满 1800 元降 200 元送家兴
日式蒸锅一个，满 3800 元降 300 元送九阳
电磁炉或电压力锅一台，满 5800 元降 400
元送九阳豆浆机或莱克吸尘器一台，累计
满6800元送名牌三门冰箱一台，满12800元
送宏基笔记本电脑一台。

开展金牌品质团购

同城比价3倍赔差

本周，郑州的家电市场是以空调大战为主旋律的，在河南五星，从
今天开始，五星将联合海尔、夏普、志高等知名品牌开展金牌品质团购活
动。 记者 樊无敌

迪信通


