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[释义] 日本家电业30年从强盛到
低迷

最近，夏普预估今年将有 2900 亿
日元的赤字，紧接着索尼和松下就宣布
了他们分别在今年将有 2200 亿、7800
亿日元的预估赤字。而当前日本企业
的“自前主义”以及“无差别的投资”和
30年前没有发生太大的变化。

点评：时过境迁，以往的生产模式
已经遭到中国和韩国的联合蚕食，日本
企业当前处于千钧一发的紧要关头。

在商品品质日益提升，商家服务日益完善
的今天，一年一度的 3·15消费者权益日已然
成为消费者的购物佳节，力冠全年的优惠促销
让春季购买力得到集中释放。而对商家来说，
3·15要拼力度、斗服务，归根结底比的是综合
实力。今年 3·15家电盛宴已经开席，各大卖
场激战正酣，消费者可多加比较，将实惠一网
打尽。大商电器也打出“3 个承诺 1 个选择 5
项优惠”最惠组合拳。

大商电器推出 3 个承诺，包括价格随行
就市，确保价格更低的低价承诺；来大商电
器购物，体验上佳卖场服务的服务承诺；市

区内 23 小时送货上门的送货承诺。同时还
推出 5 个优惠，分别是：凡电话预约的顾客
即送价值 100 元的购物抵用券，限购单品
1000 元以上商品，单品限用 1 张：凡龙年出
生的顾客（即本命年）凭有效凭证购物即加
送意外礼品 1 件；活动期间单品购物满 199
元送 CD 包 1 个、599 元送折叠购物篮 1 个、
899 元送 5L 食用油 1 桶；购物满 999 元返 100
元通用券、1999 元返 200 元通用券、4999 元
返 500 元通用券、12999 元返 1300 元通用券；
从今天起接受格力、美的和海尔空调的认筹
活动。

[释义] 政策助力LED照明市场井喷
中国环资工委透露，该委将在“十

二五”期间安排80亿元中央财政预算外
资金采购 400 万盏 LED 高效道路照明
产品，同时将带动不低于30亿元的地方
配套资金。将在试点地区分期分批确
定 10 个省会城市、50 个地级市、100 个
县实施绿色照明节能改造示范工程。

点评：这一消息说明未来几年LED
照明市场蕴含巨大机遇，而企业则要为
市场提供整合照明方案而不是单一照
明产品，而随着竞争格局的变化，LED
更需要定制性解决方案。

[释义] 苏宁电器业绩上涨放缓
昨日，苏宁电器发布的2011年度业

绩报告显示，其去年营业总收入达
938.89 亿元，同比增长 24.35%；净利润
48.19亿元，同比增长20.14%。

点评：尽管去年仍有国家的相应政
策支持，但是家电卖场的利润增幅开始
放缓。2010 年苏宁净利润达 40.12 亿
元，比上年同期增长 38.82%，高于营收
增幅，而2011年的净利润增幅较近几年
明显收窄。

Top One：80亿

Top Two：48亿

Top Three：30年

多年来，大商电器一直坚持“诚信重于泰
山”的服务宗旨。多年来一直致力于为消费
者提供优质的商品及完善的服务，以使消费
者权益得到切实的保障，而大商电器也因其
多年来的诚信经营赢得广大消费者的认可。

今年3·15期间，大商电器价格诚信、售后
诚信、物流诚信三大诚信全程服务。大商电器
河南公司策划经理李新亮说：“首先，活动期间

只要您到大商电器各大卖场购物，同一时期保
证价格不高于所在地区其他商场。顾客如果发
现同一时期所购买商品价格高于其他商场，凭
相关证据到大商电器，将给予返还差价补偿。
其次，大商电器物流中心严阵以待，保证市内
23小时送货安装到位，并特别对3·15期间的所
有商品实施售前、售中、售后的全程跟踪。保证
送到家、搬到位，售后人员上门进行专业调试。”

保证市内23小时送货安装到位

大商电器打出最惠组合拳

Top Four：9个月
[释义] 万能插座禁而不止
因存在安全隐患，2011 年 6 月 1

日国家明令禁止生产销售能插入多种
插头的“万能插座”，然而国标执行9个
月有余，市场上仍然充斥着旧产品。

点评：现实生活中，虽然万用插座
用起来很方便，但为家庭用电和人身财
产埋下了安全隐患。对此，有关政府部
门需两个方面进行管控，一个是生产环
节，各大厂商应该尽快淘汰旧产品；而
对于销售商也不能只顾眼前利益支持
万能插座的销售。而对于能否顺利执
行，各级工商部门应该给予支持，加大
抽检力度。

每年3·15都是消费者极为关心的日子，也是大商
电器非常期待的日子，因为这是展示大商电器诚信经
营品质，与消费者进行沟通互动的最好机会。

记者 樊无敌


