
一提起中高级车，不少爱车一族首
先会想到价格不菲的车价，但就目前
市场态势看，众多主流品牌中高级车
低 配 车 型 售 价 已 经 下 探 至 中 级 车 行
列，这也让不少准备买中级车的朋友
谋划“越级”。

本次“2012郑州春季车展”中高级购车
专场，市民购车踊跃，不少已购车主直言，
车价下探，再加上不少专属优惠，此时不买
更待何时。

市民曲先生是二次购车，他坦言，本想
提一辆新思域，但看到车展上新凯美瑞骏
瑞诱人的售价再加上专属优惠，他毅然决
定购买后者。

曲先生还说，他现在开的赛拉图就是
在2008年晚报举办的车展上提的车。“记得
当时全车优惠了近5000元。身边不少想买
车的朋友这次都来了，他们看中的就是车
展期间实实在在的优惠。”

除了市民反响强烈外，参展车商也表

示，近年来，不少准备买中级车，尤其是高
配中级车的市民纷纷把目标锁定为中高级
车的低配或中等配置车型。

“不管怎么说，品牌在那放着，从购车
心理来看，花相同或者稍高的钱买到高一
个级别的车，大家都乐意。”上海大众销售
顾问表示。

东风标致销售经理则说，车展期间预
订 508 的车主也大都表现出同样的购车
心理。

“既然控制不了油价，我们还是想
办法控制油耗吧！”近日，油价全面破
八，这也使得有车一族感慨良深。

要想省油，除了开小排量车外，拥
有一辆配有“T”字涡轮增压发动机的车
也不失为明智之举。

纵观当前车市，中高级车带“T”的
车型比比皆是。本次车展期间，诸如新
帕萨特1.8T、1.4T，荣威7501.8T，新迈腾
1.8T 等中高级车型前吸引了不少市民
驻足观赏。

除了看车外，众多关于省油的话题
也抛向在场的销售顾问。“相比普通发
动机，到底能省多少？”“是不是所有的
配有涡轮增压发动机的车都必须加 97
号油？”“还有没有排量再小点的‘T’型
车？”面对此类问题，销售顾问大都为即
将买车的准车主耐心解答。

上海大众的一位销售顾问说，一位
客户看中了 2011 款帕萨特 1.4T 手动尊
荣版，经过对比以及现场讲解后得知该
车平均油耗只有百公里8.3L时，立刻交
了定金。

上汽荣威的展台前，同样出现了这
一幕。据旭致荣威销售经理唐晓禹说，
当他给意向客户介绍涡轮增压的节油
优势后，不少人表示愿意购买。

“尤其是750涡轮增压高配车型，优
惠达 5万元，再加上‘购车存折’1000元
优惠，不少购车者当场下定。”

专属优惠 促使准中级车主“越级”
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车价下探，此时不买更待何时
中高级购车专场：《购车存折》发力，价格直逼中级车

德系霸主难捍，日系强势回
归，韩系贴身肉搏，自主则跃跃欲
试。2012年新春伊始的中高级车
市就开始扑朔迷离。但不管怎
样，中高级车凭借体面的外形、舒
适的驾乘、优越的性能还是笼络
了一大批高端人群。本次“2012
郑州春季车展”的中高级车购车
专场各参展品牌的表现恰恰印证
了这一切。 记者 白贺/文 慎重/图

之中高级专场

【专场时间】
三月二十五日下午

中高级车专场，“摄友”也来捧场。


