
在打折、特价等优
惠举措下，刚需释放热
潮来袭……为方便更多
购房者把握机遇，本报
适 时 推 出“ 郑 州 晚 报
2012中原价值楼盘地市
惠展·新密专场”活动，
为买卖双方搭建交流沟
通的平台，助推楼市平
稳前行。
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2012首届中原价值楼盘“地市惠展”
4月中旬·新密专场活动第一线
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【商务品质】东方·鼎盛中心定位为总部空间，四层一组团，为每个组团配备
观光电梯及总裁电梯。单层约 1150平方米建筑面积匹配中型企业，完成从混
租写字楼到拥有独立总部空间的跨越。6大组团，16米挑空中庭，4米层高，更
有组团专属独立私有大堂及可供休憩的对景小花园，总部气质不言而喻。

东方·鼎盛中心配备有12部国际一线品牌电梯, 25秒可直达顶层。其中6
部客梯，4部观光电梯，2部总裁私属电梯，单层可以达到180平方米一部电梯的
配比，观光电梯贯穿整栋大楼的叠加立体景观，以及领先国际水平的中央空调
新风系统、超 1000平方米白领餐厅、国际化多功能会议厅、同程视频会议室等
高端配置，刷新中原甲级商务标准。

随着今年整个房地产业将会因市场调
整而出现前所未有的深度整合，越来越多的
开发商放弃之前的高价走量的局面，转而进
入多模式发展，优质项目的增多和房企愈演
愈烈的促销大战证明房企也开始以价换量
争取销售。随着2、3月份的到来，郑州楼市
一股“楼市小阳春”蔚然成型。

根据数据显示，在这股小阳春里获益的
楼盘之中，促销力度大、地理位置好、性价比
较高、品牌知名度大的楼盘成为最大受益
者。同时，除了满足这四点硬性指标外，为
刚需量身打造的促销活动也成为能否抓住
阳春的重要因素。主动出击、发现市场需求
点，成为更多楼盘着力行动的当务之急。在
这种情况下，谁抢占了更多的刚需市场，谁
就最先突出重围，走出困境。

“作为中原强势主流媒体的郑州晚报，
有责任在当前楼市最危急的情势下，扛起助
推楼市发展、保持健康发展的大旗。此次

‘郑州晚报2012中原价值楼盘地市惠展·新
密专场’，是第二十二届郑州住交会的延
续。”本次活动组委会负责人表示，“目前已
得到中原房企的积极响应，他们希望这样的
活动走进更多周边地市。”

据了解，本次新密专场的惠展地点位于
新密市中心繁华地段，在五一前的置业黄金
时间，打造一场新密史上规模最大、档次最
高的价值楼盘特惠大展。同时，我们将“暖
春大惠”的主题延续下来，携手郑州楼市最
具影响力的价值楼盘、民生楼盘、品质楼盘，
签署“最惠令”，在展会现场每小时推出数套
高性价比“最惠楼盘”。

另悉，展会期间，组委会将通过微博、
QQ群等互联网的专业渠道，展开高强度、大
幅度的宣传攻势，迅速传递展会特惠的声
音，郑州晚报将组织十条各具特色的燕子看
房线路，看房直通车定时出发，定点到达，将
吸纳成千上万的有效购房者高效选房。

【新财富报告】

财富点评
写字楼市场进入产品力时代，同时也标志着郑州乃至中原经济发展达到了全新的高度。东方·鼎盛中心项目不只是作为一座单纯的写字楼在

出售，它同时具有着多重的“独特性”。这个独特，包括产品的独创性、高端性和领先性。这个项目将为郑州和板块内商务写字楼市场带来怎样的变
革，还需拭目以待。 记者 梁冰
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【区域价值】东方·鼎盛中心地处享誉中原长安街之称的金水东路与众旺路

交会处北500米路东，位于郑东CGD核心区省府后花园，与近40余家省市级行政
单位、500强名企为邻，是一个纯正高端商务办公区。

区域内拥有农业南路、金水东路、东风东路等众多黄金干道交通，以及地铁
一号线、3号线、4号线的地下交通，立体交通网络擘画全球企业总部版图。
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【项目特质】东方·鼎盛中心最为引人注目的即是“总部型”空间定位以及空中

商务四合院概念。东方鼎盛集团希望通过这栋建筑致敬中原商务领袖，为中部写
字楼市场迎来全新的商务办公格局。

东方·鼎盛中心是两栋国际性超甲级写字楼构成的双字塔建筑，首创五重花园
体系，独家尊享别墅级前庭后院：前庭是三层跌水花园，后院是围合式情景花园，以
及8处屋顶花园，内部还有8处16米挑空的中庭花园和14处对景花园。共计32处
立体景观，引领国际化生态商务办公新体系。

东方·鼎盛中心首创中原“空中商务四合院”，四层一组团，无梁楼盖设计层高4
米，廊院结构挑空16米，组团设计中庭花园、对景小花园，完成办公与自然的完美结
合，同时设计近2000平方米的星级奢华双大堂，东侧主大堂三层挑空15米，西侧庭
院大堂双层挑空10米，可谓中部迎宾第一殿堂。
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尤其是房企采取更为主动的营销策略后，被
压抑的刚性需求相继释放，掀起新的置业热潮。

不少房企推出的团购、低价、特价房等优惠
举措成为购房良机，为了更多购房者能够实惠
置业，本报适时启动了“郑州晚报2012中原价值
楼盘地市惠展”活动。

“我们之所以把‘地市惠展’的第一站放在
离郑州西南不到 40公里处的新密市，因为这里
不仅是郑州县市区里面发展程度最高的地方，
更是对郑州楼盘有着强烈购买需求的地方。经
第三方调查机构报告显示，在今年2、3月份郑州

各大楼盘成交结果中，新密在郑州的置业者，占
到其他郑州其他地市总和的 1/3有余。”本次活
动组委会负责人这样介绍说。

新密，作为全省26个加快城镇化进程重点县
（市）、35个扩权县（市）和23个对外开放重点县
（市）之一，资源丰富，物阜品优。矿产资源遍布全
境，为工业发展奠定了雄厚的物质基础，由此逐步
形成了煤炭、耐材、造纸、建材四大支柱产业。

同时由于其区位优越，地处以郑州为中心
的中原城市群隆起带和“郑州半小时经济圈”
内，已纳入大郑州建设规划，交通网络四通八

达，紧临京珠高速公路和郑州国际机场，郑少高
速横贯东西，基础设施完备，电力、水资源充足，
综合通信能力已跨入全国百强。较高的经济发
展水平和人均购买力，让新密成为外地在郑市
区置业的首要人群。

本次活动也得到了新密购房者的强烈关
注，“如果通过主办方‘准入制’严格把关，能够
把郑州的好楼盘带到新密，我们就更容易买到
高性价比的房源，避免了盲目置业带来的种种
风险。”在活动前期调研阶段，一位陈姓新密购
房者如此说道。

“暖春大惠”走进新密

第二十二届郑州住交会现场，刚需释放第二十二届郑州住交会现场，刚需释放

新一轮房地产调控已持续一年有余，房地产市场的“虚火”得到
极大遏制，楼市博弈格局也在悄然发生变化。

此次‘郑州晚报2012中原价值楼
盘地市惠展·新密专场’，目前已得到
中原房企的积极响应。

借力突围
中原房企热衷“走出去”

东方东方··鼎盛中心项目效果图鼎盛中心项目效果图


