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投“基”切忌头脑发热
一项调查显示，投资者在股市上涨后对未来

收益的预期就会增长，在股市下跌后对未来收益
的预期就会下降。对此，人们可能别无选择。神
经学家表示，人体脑部深处的细胞会对以往发生
过的各种事情做一个滚动的加权平均计算，并把
最大的权重赋予最近发生的事情。如果最新的
投资回报好于长期趋势，这些神经元就会以异乎
寻常的速度爆发，从而引起人们对于高额回报的
追求和渴望。

那么，如何抗拒这种倾向呢？下面有几个步
骤，可以帮你尽量减少在股市上涨时头脑发热导
致投资风险扩大的可能性。

首先，回想一下你最近一次能够确定市场
走向是什么时候。这种拷问自己感觉是否正
确的做法可能有助于让你意识到，做出投资
决策必须要有比直觉更好的理由。

其次，如果你要突然加大基金仓位，那就要
强迫自己拿出几点确凿的理由，证明市场的价值
正处于低估状态。不许自欺欺人，不要用“因为
最近市场在涨”这样的理由。在考虑时，还要想
出几点可能导致股票不再上涨的因素。

最后，把是否投资的理由写下来，以便你回
过头来审视自己的逻辑。不管预测是否正确，吸
取教训和获得经验的最佳方式是持续跟踪自己
的投资理由。

所有这些步骤并不是阻止你去买基金，而是
说你不应该因为市场出现一个短期上涨就急着
去买入更多的基金。仓促之下做出的决定往往是
错误的——而仓促之下做出的重大决定几乎总是
错误的。 李志军

“网银夜市理财”
打破传统习惯

为进一步推动网上银行功能应用，提升客户
体验，建设银行从 2012年 1月起推出“网银夜市
理财”。每月发行一期，每晚 8 点后开售的网银
专享理财产品吸引了广大客户的关注。截至 3
月，共发行三期“网银夜市理财”产品，累计募集
资金约 45 亿元，近两万名客户试水“夜市理
财”。其中 3 月份推出“网银夜市理财产品”，期
限90天，收益率5%，由于兼具流动性和收益率高
的优势得到客户的追捧，产品销售当天即达到预
计的募集规模。

据悉，“网银夜市理财”的推出打破了普通理
财产品早9点开售的传统习惯，方便了“上班族”
客户在工作时间无暇前往网点购买理财产品的
难题。“网银夜市理财”发售的理财产品均为网银
专享理财产品，收益率高于建行同期限理财产
品，可使客户获得更高的收益。 倪子

更多理财产品介绍，请登录建行网站“巧巧理
财”专栏查询，网址：http://www.ccb.com/ha/

中国银联河南分公司负责人表示，今年
是中国银联成立10周年。而历经10年的发
展，如今，老百姓的日常生活越来越离不开
银行卡。从受理商户类别看，银行卡受理领
域已从传统的宾馆、酒店、餐饮、商业零售逐
步扩大到医院、教育、公共事业缴费、交通、
旅游、保险、税收等领域。从受理范围看，银
联卡受理网络不仅覆盖中心城市，还延伸到
全国所有二级地市和发达县市。银联便民

支付服务拓展至全国 200 多个城市的 14 万
个网点，深入社区、走进家庭。

2003年，中国银联启动的刷卡无障碍示
范商户、街区、景区建设，极大地调动了各方
的积极性。如今，从黄河之滨到青藏之巅，
从长江源头到南海渔村，红蓝绿三色的银联
卡（卡号以62开头，卡面有银联标志）受理标
志已遍布神州大地，“一卡在手、刷遍神州”
已不再是梦想。

一季度，全省刷卡消费交易金额2500亿元

全省银行卡发行数量1.37亿张
中国银联成立十年，银行卡受理范围不断扩大

想生“小龙人”，早投母婴险
专家：根据孕期选择，孩子的保险重在保障

“今年真是一个好年头啊，我们单
位同事已经有四五个要生龙宝宝了。”
市民李小姐表示。龙年一向是中国传
统的生育高峰，龙年宝宝扎堆出生令

“龙爸龙妈”在投保上颇费心思。目前
不少商业保险公司推出母婴险产品，
主要是为怀孕母亲和胎儿提供保障。
投保母婴险属于“一举两得”，既能对
大人提供一份保障，也是对即将出生
孩子的一份呵护。但保险业内人士提
醒，投保母婴险需要提前做准备。

记者 倪子

投保母婴险投保母婴险
提前提前做准备做准备

据记者了解，目前不少商业保险
公司推出母婴险产品，主要是为怀孕
母亲和胎儿提供保障，一些新生儿先
天性疾病也在保障范围内，例如先天
性脑积水或唇腭裂等疾病。因此，投
保母婴险属于“一举两得”，既能对大
人提供一份保障，也是对即将出生孩
子的一份呵护。

“投保母婴险主要是强调保障功
能，但要尤其注意的是不能临时抱佛
脚。”长城保险河南分公司教育训练
部栾翠翠表示，母婴险这一产品针对
性强，很受准妈妈的欢迎。但在投保
过程中经常面临一个突出问题，由于
母婴险通常规定准妈妈在风险高发
的怀孕28周以后不能投保，导致不少
准妈妈错过了合适的投保时机。

栾翠翠建议，准妈妈尽量不要等
到怀了“龙宝宝”才想到投保，可能会
受到保险合同的相关条款限制，可以
事先向保险公司的理财顾问进行咨
询，提前规划合适的投保方案，这可
避免无法投保的尴尬。

仔细了解关注保险的“等待期”仔细了解关注保险的“等待期”

“投保母婴险除了在时间上要有所提前
外，还要关注保险的‘等待期’。”平安人寿河
南分公司英杰团队资深主任杨珂介绍，保险
利益要在等待期结束后才开始生效，而投保
人如果在等待期内出险，保险公司仅退还保
费，不会按照保额赔付。

记者了解到，目前母婴险产品的等待期
通常在 30 天到 1 年不等。假如准妈妈在投
保时已经怀孕 5个月，而投保的母婴保险等
待期为 180天，那么其实在剩余的怀孕期间
不能享受到保障，投保的意义大打折扣。因

此，准妈妈一定要仔细了解保险条款，根据
实际身体状况进行投保。

除了“等待期”外，保险产品还有“犹豫
期”。目前大部分保险产品设置有10天的犹
豫期，投保人在犹豫期内可以考虑所购买的
产品是否合适，如果所投保的产品与需求不
符可以要求退保，保险公司会在扣除不超
过 10 元的工本费后退还已交保险费。所
以，准妈妈投保母婴险后如果及时发现不
适合自己，可以利用“犹豫期”退保后再重
新投保。

记者昨日从中
国银联河南分公司
了解到，截至今年
一季度末，全省银
行卡跨行消费笔数
超过 4000 万笔，交
易金额 2500 亿元。
而全省银行卡发行
数量1.37亿张，平均
每个河南人1.3张银
行卡。

记者 来从严

值得一提的是，“打工地挣钱，家门口取
款”为特色的农民工银行卡服务网点扩大到
9万个，覆盖全国主要劳务输出地区；银行卡
助农取款服务已在 10 多个省（市）启动，支
持跨行交易的POS总计1.2万台。

近年来，伴随着中国人“走出去”的步
伐，银联卡（卡号以 62 开头，卡面有银联标
志）也踏上了走出国门、走向世界的征程。
从 2004 年开通银联卡香港、澳门地区受理
实现银联国际业务“破冰”，到夯实亚太市

场，再到挺进欧美市场、走向全球，目前银联
卡已可在中国境外 125个国家和地区使用，
基本涵盖了中国人常去的旅游、商务、学习
等目的地，可谓“一张银联卡，轻松走天下”。

截至2011年底，我国受理商户达到318
万户、POS机437万台、ATM机35万台，分别
是 2002 年的 17.2 倍、17.5 倍、7.6 倍；银行卡
刷卡消费占社会消费品零售总额比重也由
2002年的不到 10%上升到超过 40%，繁荣、
成熟的受理环境业已形成。

特色卡满足个性化需求


