
今年首期凭证式国债发售

国债人气高于理财产品
国债更适合期望锁定中长期收益的投资者
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小贷优惠政策二季度落实
日前，银监会监管二部副主任蔡江

婷在出席“首届中小银行发展高峰论坛”
时表示，银监会已经批准了 12家中小银
行发行用于小微企业贷款的专项金融
债。她还透露，小微企业的存贷比和风
险权重的优惠政策能够在今年二季度真
正落实。

业内人士分析，这意味着一方面以
民生银行为代表的一批小微企业贷款余
额占比较多的中小银行，将受益匪浅；另
一方面，优惠政策刺激下，2012年小微企
业贷款有望继续高速增长。

数据显示，截至 2011 年末，银行业
金融机构小企业贷款余额（含票据融资）
已经达到10.8万亿元，比年初增长1.9万
亿元，比上年同期增长 25.8%，高于各项
贷款平均增速10个百分点。

排队IPO商业银行达15家
证监会公布的最新数据显示，拟上

市银行再添新成员，成都银行已正式向
证监会递交了 IPO 申请，目前状态为初
审中。而当前排队等待上市的商业银行
数量共计有15家。

据了解，除成都银行外，当前排队等
待上市的还有 14家商业银行，分别是江
苏常熟农村商业银行、江苏张家港农村
商业银行、江苏吴江农村商业银行、江
苏江阴农村商业银行、盛京银行、大连
银行、江苏银行、锦州银行、徽商银行、
上海银行、贵阳银行、杭州银行、重庆银
行、东莞银行。其中仅有江苏张家港农
村商业银行和江苏江阴农村商业银行
的拟登陆地为深交所，其余 12 家均拟
登陆上交所。 来从严

打造一卡通、一网通、金葵花理财、私人银行等客户喜爱的产品
搭建包括租赁、投行、保险、基金在内的综合化平台

招商银行 用特色诠释“因您而变”
2012年4月8日，招商银行已整整走过25年发展历程。25年来，凭借持续的金融创新、优质的客户服务、稳健的经营风格和良好的经营

业绩，招行已发展成中国境内极具品牌影响力的商业银行之一。
站在新的起点，招行正以二次转型为契机，努力打造最具国际竞争力的商业银行，为客户提供更好的服务，为投资者提供最好的回报，

再次书写中国金融发展史上的辉煌。 记者 倪子 通讯员 屈庆昌
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本次发行的国债中，3年期收益率已达到
5.58%，5年期收益率则高达 6.15%。发行总量
300亿元，其中3年期国债为210亿元，5年期国
债为90亿元。而当前三年期存款利率为5%，五
年期存款利率为5.5%。此次发行的3年期国债
收益率要比同期存款高0.58个百分点，5年期国
债收益率要比同期存款高0.65个百分点。

另一方面，首期国债 6%左右的年利率已
经超过了很多银行发行的理财产品的收益，
特别是进入 3 月以来，投资期限小于 1 个月
的理财产品平均预期收益率为 3.8%；投资期
限为 1~3 个月的理财产品平均预期收益率为

4.8%；3~6 个月理财产品平均预期收益率为
5.2%。

“这次发售的国债额度有限，我早上不到8
点就来排队了。”昨天上午8点半，在工商银行
陇西支行网点门口，市民甘女士排在队伍的第
一名。她说，现在股票、基金、理财产品的收益
都不理想，作为保本保收益的理财产品，凭证
式国债具备较好的投资价值。

理财专家表示，现在购买国债还是比较划
算的。国债保本保息，收益确定，不过投资期
限较长，资金灵活性稍微欠缺一点，适合那些
家中有长期不动用闲置资金的投资者。
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如果你有理财困惑，欢迎拨打本报热线电话67655029进行交流，我
们将为您搭建与理财师沟通的平台。

工商银行陇海路洛河支行理
财经理 国际金融理财师(CFP)

市民宋女士：购买国债后可以变现吗？变
现的话需要什么手续呢？具体费用怎么计算？

李欣：投资者可随时到原购买网点提前兑
取。提前兑取时，按兑取本金的1％收取手续费，并
按实际持有时间及相应的分档利率计付利息。不

过，从购买之日起，3年期和5年期本期国债持有时
间不满半年不计付利息，满半年不满1年按0.50%计
息，满1年不满2年按3.15%计息，满2年不满3年按
4.14%计息；5年期本期国债持有时间满3年不满4
年按5.58%计息，满4年不满5年按5.85%计息。

首期国债收益高于理财产品

市民孙先生：今天上午去银行购买国债，
结果去晚了，没有“抢”到。还有没有其他适合
的理财方式？

李欣：本期国债的确卖得十分火，各家银
行网点额度都十分有限。基本上都是一开

门就销售一空。对于没有“抢”到国债的市
民，不妨考虑选择定期存款。目前三年定
期存款利率为 5.0%，银行利率处于高位。
面对未来可能的降息风险，不妨用定存锁
定收益。

国债可提前兑取
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昨天，2012 年凭证式（一
期）国债开始发售。在理财产
品收益全线下行的情况下，国
债无疑成了稳健投资者的不
二选择。本期凭证式国债的
一个“亮点”是只面向个人投
资者发售，并且只有3年期和
5年期两种票面利率。其中5
年期利率已达到 6.15%，收益
高于理财产品。 记者 倪子

春华秋实。25年走过，招行从 1亿元
资本金、1个营业网点、三十几名员工起步，
现在已经发展成为在上海和香港两地上市
的全国第六大、全球60大商业银行，资产总
额近2.8万亿元，资本净额超过2000亿元，
机构网点近900家，员工近5万人。

25 年来，招行的经营特色日益凸显：
在零售银行方面，招行打造了一卡通、一网
通、信用卡、金葵花理财、私人银行等受到
客户喜爱的产品与品牌，零售存款、贷款、
利润占比都明显领先同业；在批发银行方
面，招行大力发展中小企业业务，成立了小
贷中心，推出了千鹰展翼计划，中小企业贷
款余额占比达54%。

在中间业务方面，财富管理、POS消费
等零售中间业务以及资产托管、投资银
行、公司理财、现金管理、企业年金等新
兴批发中间业务，均居股份制银行首
位。在国际化综合化经营方面，招行形
成了包括永隆银行、香港分行、招银国
际、纽约分行、离岸金融在内的跨境平
台，以及包括租赁、投行、保险、基金在内
的综合化平台。

回顾招行 25年的发展历程，有三方面的宝
贵经验值得借鉴：第一，以客户为中心不断提升
经营管理水平；第二，以市场为导向前瞻性地制
定和实施科学发展战略；第三，以员工为根本精
心培育积极向上的优秀企业文化。

当中国进入互联网时代、客户渴望便捷安
全的全天候现代金融服务之时，招行按照“水
泥+鼠标+拇指”的模式，大力发展电子银行；当
银行产品与业务极大丰富、客户渴望差异化个
性化服务之时，招行在国内率先实施了客户细

分与分层服务，先后推出了金葵花客户、钻石客
户、私人银行客户等高端客户服务体系；当中国
居民财富迅速增长、客户渴望资产保值增值之
时，招行倾全力打造了完整的财富管理业务体
系，被媒体评价为财富管理时代的先锋。

招行始终坚持因势而变的理念，立足前瞻
的、国际的视野，敏锐把握社会经济发展和客户
需求的趋势性变化，及时制定和实施了既符合
银行业发展潮流又切合自身实际的战略，进而
不断赢得新的发展空间。

建行初期，招行敢为天下先，通过 4次扩股

增资和股份制改造建立了相对先进的公司治理
结构，突破区域性银行的限制初步形成了全国
性商业银行的格局，构建了全行统一的 IT平台，
在离岸、储蓄等领域进行了大胆的创新，为招行
后来的发展奠定了良好的基础。

进入新世纪以来，招行实行了三步走和两

次转型的战略，使招行步入了效益、质量、规模协
调发展的新的历史阶段；特别是A股、H股上市，
开创了资本市场多个“之最”，大大提升了招行在
国内外的影响力与品牌形象。通过发展国际化，
招行跨境香港、进驻纽约、并购永隆、登陆伦敦、迈
入台北、志向狮城，初步打造了跨境经营的平台。

以客户为中心和以市场为导向，归根结底
要靠充分调动员工的主动性和积极性才能实
现。建行伊始，招行就确立了“人才立行、专家
治行”的方针，在国内同业中率先推行“六能”机
制，实行全员聘用、干部公开招聘和竞争上岗制
度，打破了“铁饭碗、铁工资和铁交椅”，大大激
发了干部员工的进取精神。

招行注重人才培养，并大胆选拔重用优秀
年轻人才。与此同时，招行以各种形式促进
各级管理层与员工的零距离沟通，通过组建
员工俱乐部、推广弹性工作制等措施加强员
工关爱，营造进取和谐的氛围与文化。出色
的团队、优异的文化吸引人、凝聚人，许多优
秀人才纷纷加盟招行并找到了属于自己的职

业舞台。
员工是招行最宝贵的财富，企业文化是招

行的核心竞争力，只有始终坚持以人为本，将员
工的物质利益、职业生涯与精神诉求作为改进
管理、创建文化的出发点，才能最大限度地调动
员工的积极性、能动性，进而为招行的创新、改
革与发展提供最根本的保障。
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