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苏宁线上线下同步推进

大牌特惠巅峰上演

距离五一小长假还有10天，郑州各大家电卖场
的促销战已提前开打。针对日益提前的五一消费趋
势，4月20日~22日，苏宁线上线下同步推进，集结全省
五一家电器连锁卖场和苏宁易购率先发力，启动五一
第一波让利促销。 记者 樊无敌/文 赵楠/图

据五一相关销售数据显
示，各大零售渠道的节前销售
占比正在加速提升。对此，河
南苏宁电器总经理钱成建分析
说，随着五一旅游高峰的到来
以及越来越多的消费者出于购
物品质的考虑，他们更希望避

开五一购物高
峰，选择在节前
购置家电。尤其
是数码、电脑、通
信等旅游装备的
销售提升越来越

明显。
假期的提前也会促使各

大商家将五一促销提前。苏
宁钱总告诉记者，在整体经济
形势不够明朗的情况下，日益
壮大的节前消费市场势必成
为各大商家竞相争夺的焦
点。4月 20到 22日，苏宁将以
市区各店为阵地，叠加“消费
促进月”和五一黄金周两大关
键节点的让利力度。届时，各
大单品全面优惠，多重促销手
段齐头并进，机会不容错过。

目前苏宁
已经与众多一
线知名家电品
牌达成合作意
向，完成各大品
类畅销商品的
备货工作和促
销政策落实。

活动期间，
苏宁将携手惠

而浦、约克、飞利浦、先锋、伊莱克
斯、扎努西、法迪欧、松桥、三菱重
工等九大品牌开展专场团购，以
返券、多倍积分、家电套餐等多重
让利，让绿城消费者轻松购物团
团赚。苏宁还备足了海量豪礼开
闸放送，消费者至市区各门店购
传统大家电，单件满380元即送

挂烫机或电压力锅一套，累计满
3800元即送19英寸液晶电视一
台，累计满4800元送26英寸液晶
电视一台。震撼就在眼前，好机

“惠”就要好好把握。
五一期间，苏宁电器将持

续联合建设银行、中信银行、工
商银行、农业银行、光大银行 5
大银行开展“三零分期”活动。
活动期间，消费者购买单件商
品单笔满 1500 元，即可享受 6
期或 12 期分期付款“0 利息、0
首付、0手续费”的优惠。参加
此项活动究竟能优惠多少，举
例说明，一台 6000 元的彩电，
参与 12期分期付款活动，每月
只需花费 500元即可把电视搬
回家，节省了近300元的费用。

今天上午9点到晚上9点，
苏宁手机、数码、电脑团购惠劲
掀五一低价狂潮，12 小时的狂
欢盛会，12小时的酷玩体验，让
消费者提前畅享五一特惠。时
尚达人们购买手机、相机、摄像
机、电脑单件满 1000 元返 100
元全场通用券，单件满 3000元
返 300 元全场通用券。其中，
三星数码相机PL20，1400万像
素，5倍光学变焦，仅售 599元；
天语手机 W650 首销预售，3.5
英寸触摸屏，500 万像素摄像
头，仅售 799 元，买即送 499 元
淘宝红包+20G 云存
储。而且，刷信用卡，
享三零，分 12期购买
iPhone4S(16G)，每 月
仅需 399.9 元；
分 12期购买佳

能数码相机 600D，每月仅需
440 元 ；分 12 期 购 买 iPad2
（16G wifi），每月仅需249元。

此外，苏宁春季电脑保养
活动开始啦，凡消费者在 2011
年 9 月之前购买的笔记本，持
购机发票前往二七广场店三楼
3C服务中心享受性能检测、系
统维护、杀毒等免费保养活动，
即日起至 5 月 31 日前
限50名顾客享受此
项活动。

五一黄金周
历来都是各大商
家大幅让利的促
销旺季。然而，
从近几年五一黄
金周的消费趋势
来看，越来越多
的消费者选择在
节前购物，假日
提前消费已逐渐
成为一种趋势。

多因素催热节前市场
五一促销提前爆发

3C团购惠
劲掀低价狂潮

今日开业的永乐二七店
卖场面积将突破 10000平方
米，是名副其实的家电卖场中
的超级“巨无霸”，重新改造后
的永乐二七店在卖场软硬件
环境、商品结构和商品丰富
度、服务标准和服务资源的支
持、价格的充分竞争能力、人
员的整体专业化水平五个方
面将足以在河南家电市场处
于全面的领先地位。

所谓“超级巨无霸”，是
一种有别于传统家电卖场
的“超级电器购物中心”，它
在改变传统连锁模式的基
础上，融进海量品牌、商品
和高端服务，以集中的形式
满足各类需求的电器供应
站，它导入目前最流行的

“时尚购物”方式，消费者不
仅可以购物，还可以休闲娱
乐。河南永乐电器总经理
丁宁在谈论超级巨无霸时
这样说：“超级巨无霸带来
的不仅是卖场的变化，它是

家电购物方式的一种革新，
购物不再是操心的计算和
比较，而成为一种生活方
式、娱乐体验，这才是超级
巨无霸真正的意义所在。”

永乐二七超级巨无霸的
开业将给郑州市民带来前所
未有的优惠。开业期间，彩
电产品全场 7 折起，50 英寸
3D 彩电价格更是首次降价
幅度超过 25%；格力、美的、
海尔、志高、伊莱克斯、TCL、
三 洋 等 知 名 空 调 厂 商 的
2012 主打产品全部上阵二
七超级巨无霸，举行大型特
卖活动，使空调价格下降
25%左右；洗衣机价格平均
降幅达 30%，冰箱产品平均
降幅也在30%以上。丁宁介
绍说，厨卫产品也将出现全
年最大幅度的让利优惠，烟
灶、热水器等产品将以单品
直降为主，畅销小家电也将
大幅优惠让利。3C 产品优
惠力度更大。

永乐二七店今日重装开业大放价

购物狂欢节提前启动
2000万赠品全部送出 价格跌到谷底

从今天开始至 5
月 6 日，河南永乐将

联手中国银联推出电器刷卡补
贴活动，此次活动针对所有门

店的全品类商品。同时，经过数
十位家电卖场设计专家的精心设计，

经过数百位专业施工人员数十天的日夜奋
战，位于郑州二七广场超级巨无霸家电卖场——

永乐电器二七店将于今日全新亮相。
记者 樊无敌/文 赵楠/图

为了更多地让利消费
者，永乐二七巨无霸还推出
了丰富的送赠活动。即日
起，对于预交的顾客，其中，
预存 50 元定金送食用油一
桶，预存 100 元送韩式高汤
锅一个，预存 200 元定金送
电磁炉一个。

在今日，除二七超级巨
无霸盛大开业外，永乐五一
低价黄金周将同步引爆，从
今日起至 5 月 1 日，永乐将

携手上千家家电厂
家，备下数十亿元

的 促 销 资
源，举办

“永乐五一低价黄金周”，以
疯狂让利的降价活动，海量
的豪华礼品，感恩回馈广大
消费者。

截至 5 月 6 日，消费者
凭借银联卡在永乐电器任
意门店购买电器，只要金额
超过 1000 元（手机、数码、
电脑类产品 2000 元以上），
就可享受 100 元的电器消
费补贴券，即在最低成交
价基础上再为消费者节省
100 元。同时，针对银联卡
用户，还推出大量特惠机
型。在购物过程中，使用
银联卡消费的用户将有机
会获得银联提供的专属惊
喜或永乐提供的 50 英寸

3D 电视、32 英寸液
晶电视等奖品。

巨无霸家电卖场
开业启动五一购物狂欢节
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