
从“利益”向“服务”转变
随着原材料上涨、人工成本增加等因素，家居行业

迎来了一轮又一轮涨价潮。即将招商的东建材灯饰广
场收费如何？会不会依仗优势多，大肆提高租金呢？

对于此疑问，郭俊才表示，建邦长盛投资（香港）
有限公司创建于1997年，是一家多元化、跨地区、跨
行业的集团公司，总部设于重庆，旗下拥有6家全资
子公司，分布在重庆、上海、浙江、郑州等地。重庆建
邦长盛集团（郑州）商业管理有限公司的领导班子成
员均有着十余年深厚的家居管理经验。“我们是一家
成熟的老市场，管理经验比新市场要丰富得多。我们
不会单纯以‘收费为主’，而是从服务商户出发，为商
户提供便利，让商户愿意留在这儿，为商户提供挣钱
的机会。”专业、便利、品种多、服务全、规模大是东建
材灯饰广场的显著特色。招商结束后，他们将对灯饰
市场进行科学合理的销售、管理，充分协调、利用各种

资源，确保东建材灯饰批发基地快速、
健康的发展。

奔流不息的物流车辆、熙
熙融融的人群，站在郑汴路与
中州大道交会处，你能明显感
受到一股强烈的商业气息。

提起东建材灯饰广场，它
仿佛已成为中原灯饰行业的地
标。作为目前中原地区最大的
专业灯具批发零售市场，今年5
月，全新改造升级的东建材灯
饰批发基地即将展开大规模招
商。业内人士预测，新落成的
东建材灯饰广场有望领舞郑州
灯饰行业。

记者 倪子 张真 实习生 陈鑫

打造12万平方米灯饰批发基地
在郑州，目前有大大小小近 10 个灯饰市

场。东建材灯饰广场因灯饰齐全、地段绝佳、物
流便捷而备受关注，而其与东建材涵盖所有建
材产品的其他商铺紧密相邻，相得益彰，形成一
站式的购物环境也是消费者选择此地的一个重
要因素。

“郑州东建材灯饰广场是周边市场及省份
的进货渠道基地，辐射河南、陕西、河北、山西、
山东、安徽等中部地区。我们的优势，显而易
见。”2010 年，他们与郑州市市场发展局合作，
一举拿下东建材将近10万平方米的经营面积，
倾力打造中原灯饰批发基地。

如今，“买灯就到东建材，你家我家亮起来”
这句广告词早已深入人心。灯具经销商陈先生
在东建材灯具城打拼数十载，提起“东建材灯饰
广场”，他不由自主竖起了大拇指：“东建材灯饰
广场的灯具品种繁多、更新速度快，市场行业信
息把握的比较准，我每次进货都是去那里。”和
陈先生一样，很多灯具经销商都在这里进货。

如今，全新改造升级的东建材灯饰批发基
地D座即将展开招商。改造落成后，该基地营
业面积达12万平方米，有望成为郑州地区最大
的灯具批发基地。

“从去年开始，身边很多朋友就盯上
了这块蛋糕。”重庆建邦长盛集团（郑州）
商业管理有限公司副总经理郭俊才坦言，
东建材已经经营了十来年，拥有一大批固
定的批发群体，加上郑州市周边城市、地
区的购物群体，东建材灯饰广场有着强大
的人气儿和旺盛的市场生命力。

“做生意讲究天时地利人和，关键在
人气和商圈，因此，选址绝对是重中之重。”
他们每天都能接到大量有意者的咨询电
话，全都是着急问什么时候开始正式招商，
大家都不愿错过这块市场。通过与不少老

灯具销售经销商的交谈，市场稳定的发展
也得到了他们的肯定。从事户外照明批发
生意的张先生说，他正打算再开一家店面，
东建材灯饰广场绝对是他的首选。

据介绍，东建材灯饰广场属于一站式
购物大卖场。如今，已从传统的户外型销
售格局转变为囊括商场、户外、批发、零售
等集中统一的全新型专业灯饰销售基
地。马上投入招商工作的D座市场所销
售的灯具将涵盖中高档各种灯具，他们有
信心将其打造成中原地区规模最大的专
业灯饰销售基地。

经销商争相入驻掀起掘金热潮

主编 卢林 编辑 王磊 校对 亚丽 版式 张妍

B24

东建材灯饰广场即将上演招商大戏东建材灯饰广场即将上演招商大戏
1212万平方米的灯饰批发基地有望成为市场新贵万平方米的灯饰批发基地有望成为市场新贵
淘金东建材，各商家紧盯招商良机淘金东建材，各商家紧盯招商良机

谁将领舞郑州灯饰行业？谁将领舞郑州灯饰行业？


