
砍价 B07

砍价地点：裕华江南风行店
砍价车型：风行景逸
砍价时间：5月12日
报名热线：18638929535
车型介绍：景逸车身尺寸属于典型的MPV，比

较突出的是1620mm的高度，比普通轿车至少高出
100mm，因此其车内驾乘头部空间应该相当可观。

砍价地点：河南通广
砍价车型：宝骏630
砍价时间：5月12日
报名热线：18638929535
车型介绍：宝骏630是上汽通用五菱推出的

首款轿车，上市之初便受到普遍关注，尤其是今
年4月推出自动挡后，销量更是一路攀升。。

砍价地点：河南鼎星4S店
砍价车型：东风标致207、307、408
砍价时间：5月20日
报名热线：18638929782
优惠政策：15台以上额外再送1000元礼包。25

台以上额外再送2000元礼包。35台以上额外再送3000
元礼包。活动当日，到店即可参与幸运抽奖，所有参与团
购活动客户还有机会中标致汽车两年使用权。

砍价地点：裕华奥捷展厅
砍价车型：一汽-大众迈腾、速腾、宝来、捷达
砍价时间：5月26日
报名热线：13673663216
优惠政策：本次砍价专场，将会以优惠幅度最

大的新迈腾为主砍车型。喜欢此款车型的朋友千
万不要错过本次购车良机。

老K砍价团再次凯旋，成交率刷新纪录

来了92人，42人下了单
下期砍价车型：东风风行景逸、上汽通用五菱宝骏630
了解近期砍价信息也可登录郑州19楼（zz.19lou.com）

4月29日，本报老
K砍价团在位于中原西
路的一汽-大众河南润
众4S店又打了一次“漂
亮仗”。上午10时至11
时，到场近百位“老 K
团粉丝”，共砍得包括
新宝来、新迈腾、捷达
在内的42台一汽-大众
车型，成交率之高再次
创下老 K 砍价团“出
征”纪录。

记者 白贺 文/图

老 K出马，屡次刷
新砍价纪录

自砍价团成立以来，老K团长只
身上阵，一次次唇枪舌剑、伶牙俐齿
的砍价后，先后帮助数百消费者用
最实惠的价格选购到了理想的爱
车，拥有了一大批“粉丝”。

很多“粉丝”自己买到爱车后，
还不断介绍亲戚朋友加入老K砍价
团中。而汽车经销商们也非常喜爱
这位“义务销售员”，毕竟销售量才
是他们的硬道理。记得一位曾多次
与老K砍价团合作过的经销商说，老
K 砍价团带给他们的不仅仅是人气
指数，而是实实在在的成交量。

4月 29日，应广大“粉丝”要求，
老 K 砍价团再次发团，上午 10 时至
11时，在位于中原西路一汽-大众河
南润众4S店内，老K率领近百位“粉
丝”共砍得包括新宝来、新迈腾、捷
达在内的42台一汽-大众车型，成交
率之高再次创下老K砍价团“出征”
纪录。

相比以前，本次老K砍价团所创造的42
台成交量虽然没有突破数字纪录，但成交效
率却是最高的一次。

老K坦言，由于砍价当天中原路出现了
长时间、大范围拥堵，本来电话预约的客户
没能按时到店参与砍价，但从河南润众统计
的数据看，签到参加砍价人数为92人，最后
成交量为42台，“成交率逼近50%”。

河南润众 4S 店负责人则说，当天店内
销售人员全员上岗，就连很少亲自披挂上阵
的总经理、副总经理还卖出去了七八台车。

“虽然到店客户没有达到我们的预期，
但成交率之高还是让我们始料未及的。”该
负责人说，砍价当天，除了给出老K砍价团

可观的裸车现金优惠外，加装车饰大幅度降
价也成为活动的一大亮点。

“就拿新宝来说，客户交钱后不仅当天就
提到了现车，其中还有不少在店内加装了车饰，
原价两万多元的套餐，优惠后只有9800元。”

一位砍价团“粉丝”直言，活动当天的优
惠平时想都不敢想。“别说现金优惠了，平时
提车不但加钱，而且还要等上近一个月，这
次真没白来。”

看到近半数“粉丝”都成功砍得心仪的
爱车，团长老K表示，花最少的钱办最大的
事正是老K砍价团的宗旨，“人多力量大，希
望更多想买车的朋友踊跃报名，积极加入到
我们的砍价行列。”

优惠升级，交钱立马提走爱车
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老老KK砍价团再创佳绩砍价团再创佳绩


