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“母亲节”临近，电商
网站煽情营销
舍得给妈妈买礼物，河南排第12位
□记者 程国平

本报讯 母亲节临近，哪些省份及城市
最舍得给妈妈花钱？昨日，一淘网发布数据
显示，近一周内，“母亲节”、“母亲节 礼物”
等关键词的搜索量暴涨50倍以上，从一周前
日均不足 10 万的搜索量猛升至接近百万。
数据显示，广东、浙江、江苏三省人最舍得给
妈妈买礼物，咱们河南人也很孝顺，在排行
榜上排12位。

每年 5月的第二个周日，是西方的母亲
节。该节日近年来也逐渐在中国一些城市
流行。网上商家也在节前一周开始大肆促
销。

一淘网数据显示，“母亲节”促销围绕的
主题依然是“健康”、“美丽”，不少相关商品，
如中老年服饰，近七天内的搜索热度上涨了
218%；鲜花速递的搜索热度上升了140%；手
镯、珍珠项链等礼品、首饰搜索关注度上升
128%。面部护理化妆品、养颜胶囊类保健产
品、按摩浴足设备等关键词检索也上升较
快。应景的“母亲节 夏装”也是天猫等网
站销量排行最靠前的产品。

哪里的子女最孝顺？哪些地方的孩子
最舍得给母亲花钱？天猫对 5月 2日至 8日
在天猫上购买鲜花速递、美容保健、首饰等
各类母亲节产品的消费数据统计，做了趣味
排行。其中，广东省、浙江省、江苏省以购买
母亲节类产品总体购买金额最高，排“最舍
得给妈妈花钱”省份前三。

在购买单价这一块，来自海外的人士网
购母亲节礼品单价最高；而温州市以人均
450元的母亲节采购花销，超过香港、北京、
上海等城市。

□记者 徐刚领

本报讯 今后，无论你在省内还是省外，无
需东奔西走，更无需讨价还价，只需轻轻点击
几下鼠标，就能喝上货真价实的河南美酒。

昨日上午，杜康控股与酒仙网战略合作
新闻发布会暨签约仪式在郑州举行，从而迈
出了河南白酒企业进军电子商务的第一步。
记者了解到，豫酒的其他几朵“金花”也正在
紧锣密鼓地酝酿电子商务。

杜康迈出豫酒电子商务第一步
昨日上午，“酒祖携手酒仙，共续千年酒

缘——杜康控股、酒仙网战略合作新闻发布
会暨签约仪式”在郑州举行，洛阳杜康控股与
酒仙网共同签署了战略合作协议，涉及酒祖
杜康、国花杜康、杜康老窖以及专属渠道开发
等产品，力争杜康今年在网上实现销售收入
1000万元以上，3年内实现单年销售收入超2
亿元。

洛阳杜康控股有限公司是汝阳、伊川两

家杜康酒厂于2009年底战略重组而成。酒仙
网成立于 2009 年，是专业从事电子商务 B2C
的酒水连锁零售网站。

据悉，豫酒“六朵金花”中较为领先的白
酒品牌，最近都在与酒仙网等电商紧密接触，
商谈具体合作事宜，宝丰已经成立电子商务
部。业内人士介绍，宋河在淘宝的专卖店很
早就有，目的就是卖酒。今年，宋河已经在北
京注册成立了电子商务公司，由专业的团队
来操作，以图增加宋河的销售量。

“这次杜康与酒仙网合作，对于豫酒其他
企业来说刺激挺大，但也会加快他们的电子
商务进程，我相信最快在今年年底，至少会有
两三个豫酒进入网络渠道销售。”郑州九度营
销策划机构总经理马斐预测说，但惧于传统
经销商可能施加的压力，网上大批量销售的
豫酒会以专属以及促销产品为主。

网上卖酒短期内难以急剧上量
从去年到今年，短短一年时间，除酒类电

子商务网站蓬勃发展之外，许多综合性甚至

行业性电商网站如天猫（原名淘宝商城）、京
东商城、当当网、腾讯拍拍、1号店、库巴、苏宁
易购等相继推出酒类频道。

对于网上购买白酒的消费者来说，并不
仅仅是因为消费习惯，还在于相对更便利、价
格更低。昨日，郑州九度营销策划机构总经
理马斐说：“酒企介入网络，肯定是好事，不是
坏事。毕竟，网络是未来的发展趋势，网上销
售也是传统销售的补充。但是，指望网上销
售在短期内急剧上量是非常困难的。豫酒的
消费区域主要还是在本地，走出去很难。”马
斐提醒，酒企一定要专门生产供网上销售的
酒，与传统的酒适当分开。

致力于为郑州新区提供金融支持

建设银行郑州东区
分行昨日开业

本报讯 郑州新区又迎来一家新的金融
机构。昨天上午，中国建设银行郑州东区分
行正式开业。作为建设银行布局郑州新区
的一项重要谋划，建设银行郑州东区分行将
致力于为郑州新区的经济发展提供强大的
金融支持，助力郑州都市区建设。来自省市
相关政府部门及人民银行、银监局等职能部
门的领导出席了开业庆典仪式。

据了解，随着中原经济区上升为国家战
略，包括郑州新区在内的全省各地都迎来了
难得的历史机遇。建设银行河南省分行相
关人士表示，建设银行郑州东区分行是建设
银行系统全国特批的一家分行。面对中原
经济区建设的火热进行，建设银行果断决
策，在郑州新区高起点、高标准、高规模成立
一家综合性二级分行，这在全国省会城市金
融同业都是一次体制性创新和突破。建设
银行此次高规格布局郑州新区，集中体现了
建设银行大力支持中原经济区建设，全力服
务河南经济发展的魄力和决心。

建设银行郑州东区分行行长张一均介绍
说，建设银行郑州东区分行成立后将坚持“以
市场为导向、以客户为中心”的经营服务理念，
紧紧围绕“一流的设施、一流的服务、一流的管
理、一流的业绩”的总体发展目标，积极开展各
项业务，全力向郑州新区“五区一县”内的政府
机构、企事业单位、个人客户提供优质高效的
金融服务，为郑州新区的经济发展做出积极
的贡献。 记者 来从严 通讯员 张红彦

想喝豫酒？今后点下鼠标就能搞定
杜康率先上网卖酒，豫酒“六朵金花”做电子商务
业内人士认为，网上销售短期内难以急剧上量

洛阳牡丹文化节今年旅游总收入105.15亿元
武汉清明节“赏花游”游客人数超10万
郑州市花月季品种1000余种，经济效益一般

啥时候月季能变“摇钱树”？
5月7日和8日，本报

连续两天刊发了市民呼吁
种植市花月季的报道，目
前，郑州月季的品种已有
1000余种。

现在国内的赏花游是
越来越火爆，并逐渐成为春
季旅游的“主角”。那么，郑
州的月季花能否也包装成
新的旅游产品，吸引外地游
客来郑州赏花呢？

记者 范建春/文
马健/图

郑州月季：月季公园里的“独角戏”
李欣在河南印象旅行社工作，这个旅

行社是专业做地接的，据她介绍，目前来河
南旅游的游客大部分走的是郑汴洛线路，
不过，郑州的景点份额并不重，游客主要游
览的是洛阳和开封的景点，在郑州只是游
览一下少林寺。只是因为郑州是交通枢纽
的原因，游客来河南旅游一般需要在郑州
中转，所以，郑州在这条线路中才勉强与洛
阳、开封平分秋色。

李欣说，其实郑州好玩的地方很多，很
多旅游界的朋友也觉得郑州的旅游发展潜
力很大。比如说郑州的月季花。据了解，
郑州市在 1983 年由市人大通过决议，将月
季选为郑州市的市花。目前，郑州月季的
品种已有 1000 余种，深受郑州市民的喜
爱。不过遗憾的是，郑州的月季花会虽然
举办了多届，但一直只是月季公园的“独角
戏”，影响力也仅仅限于郑州本地，外地游
客屈指可数。而郑州其他能够看到月季的
地方也很少，这与洛阳满城皆牡丹的场景
形成了鲜明的对比。

李欣说，如果郑州能在月季的种植上形
成规模，把“绿城”打造成“月季花城”，赏花旅
游就能使来郑州的游客至少多住一晚，由此
延伸的游客吃饭、住宿、出行、停车等的收入
肯定是一笔庞大的数字。

赏花经济：越来越热的旅游业态
近几年，随着“观光旅游”向“休闲旅游”

的转变，“赏花旅游”更是成为“休闲旅游”中
最叫得响的旅游项目。这从武汉与婺源赏
花游的火爆中可见一斑。

近几年，武汉市开始尝到了赏花游带来
的甜头，游客人数连续刷新历史纪录。据武
汉市旅游局统计，仅今年的清明小长假3天，
到武汉观赏樱花的游客就超过10万人，尤其
是武广高铁开通后，有很多广东游客都专程
到武汉赏樱。

婺源号称“油菜花之乡”。每年的三、四
月，婺源县的油菜花陶醉着四面八方的看花
人，也强势拉动了该县餐饮、住宿、购物等第
三产业的发展。每到盛花季节，婺源数百家

宾馆和农家旅馆几乎全部爆满。
有业内人士认为，每年的 5月份正是郑

州旅游的平季，如果在这个时间能叫响赏花
游，对郑州旅游具有重要的意义。此外，每
年的 4月份是洛阳的牡丹文化节，今年的洛
阳牡丹文化节，旅游总收入达到了 105.15亿
元。如果郑州在 5月份打造好“赏花旅游”，
在时间上正好与洛阳牡丹文化节衔接，有利
于郑州、洛阳之间的旅游联动，这对河南旅
游意义也非常重大。

据了解，山东省的莱州市每年在 5月 25
日举办“莱州市月季花节”。花节期间，莱州
全市国际贸易、国内贸易、市内社会消费等
都有突破性进展。

“其实近年来，各地春天以‘踏青’为主
的旅游主题活动已经被‘赏花’代替，赏花经
济潜力巨大。”郑州市旅游局的一位人士这
样说，目前，像新密一些景区举办的杏花节，
辉县一些景区举办的连翘黄花节等，都是在
做赏花经济的文章。

“并不是某个地方有了美丽的鲜花，就
会吸引很多人去看。”河南大学历史文化学
院的刘坤太教授认为，对于旅游来说，赏花

游的背后是文化的支撑，比如武汉的樱花。
其实樱花很多地方都有，但是，因为武汉大
学百年名校的历史氛围，再配上樱花之美，
才成为全国春游的热点。所以，郑州要推
出赏花游，一定要与郑州独特的文化内涵
联系起来，让消费者在旅游活动中获得更多
新的感受和体验。就是说，不仅要有好风
景，还要有好意境，这样郑州的“赏花经济”
才有底气。

要做“新花城”，郑州需要搞活“花经济”


