
“‘十一五’期间，河南省保费收入从全国
第九上升到全国第五，年均增长30%。2011年
是‘十二五’开局之年，我省保费收入再次跃上
新台阶，上半年上升至全国第三，目前位居第
四。这种跨越式的发展，使保险业成为河南发
展最快的行业之一，在全国的位次不断上升，
也使河南保险市场逐步成为我国重要的区域
性保险市场。”在 2011年对河南保监局局长谭
论的采访中，这位河南保险行业的“掌门人”坦
言，尽管起步晚，但是“发展快”这个特点让河
南保险业抓住了难得的历史机遇，实现了全新

跨越。
2002 年~2011 年，是河南保险业影响扩

大、作用彰显的十年，也是实力提升、变化最大
的十年。在此期间，河南保险业成为国民经济
中发展最快的行业之一，在全国的位次不断上
升，与全国平均水平的差距不断缩小，逐步发
展为国内重要的区域保险市场。

正是河南保险行业的快速发展，使之与中
原经济迅猛崛起形成了相辅相成的良性循环，
拉动了保险资金在我省的投资。

据了解，“十一五”时期，保险资金在我省

投资意向规模已超过 200亿元，整个保险业从
业人员达到 29 万人，每年给地方上缴的税收
达 15 亿元。由此可见，我省保险业发展的成
就不单单表现在规模增长、实力增强，更重要
的是在市场体系、人才队伍、社会环境、思想观
念等方面，打下了良好的基础。如今，保险业
的发展状况已成为社会经济发展程度的标志
性指标，为中原经济区建设贡献了力量。

随着河南经济的快速发展，下一个十年，
中原保险行业有望领跑全国，全国第一保险大
省的愿望或将指日可待。

着力服务中原经济区建设

见证感言：

通过近十年的沉
淀，我认为保险不只
是一份简单的业务工
作，它更是一份传递
爱心和责任的事业。
人们可以利用保险的
“杠杆原理”以小搏
大，实现保险的保障，
当风险突然降临时，
个人与家庭不致因此
而承受巨大打击。它
是为自己、为家人不
确定的未来准备了一
笔确定的财富，从而
让生活更美好。保障
功能最能体现保险
“一人为众、众为一
人”的精神。除保障
功能外，保险也是为
未来进行储蓄与资产
保全的最好工具。在
现今经济形势下，通
过保险稳健的经营，
可以很好地为家庭建
设“安全网”。

“保险强省”的中原之变
2002年，河南保险行业只有5寿险公司、4家财险公司。2011年，全省保险市场主体已接近55家。这十

年，不仅仅是数量上有了增加，更在拓展新领域、探索新模式、创造新经验的实践，我省保险业在形成了业
内广泛关注的“河南现象”。

伴随河南经济的不断发展，这十年，河南保险行业面貌发生了巨大变化。从当初大部分老百姓不知道
什么是保险，到今天，保险已经渗透到经济社会的各个方面，逐步成为服务民生、改善民生和保障民生的重
要手段。 记者 倪子

方琳今年 38 岁，在某寿险公司已工作 10
年有余。中等偏瘦的个子，一身米黄色长裙得
体地穿在她身上，显得格外的精干利索，圆圆
的脸庞嵌着一双炯炯有神的大眼睛，放射出坚
毅的光芒。

“刚开始真的很难，因为没有人愿意理
你。”2002年，方琳不顾家人的反对，毅然辞去
收入稳定的教师工作，在某寿险公司干起了人
身保险。

干过保险的人都知道这工作的辛苦，自己

吃苦受累暂且不说，而且要看人家的脸色。由于
当初大家对保险的了解不多，再加上人脉关系并
不宽，方琳说，起初那几年，她可以说是一穷二白
了。但是，既然选择了这条路，就要坚定走下去。

有一次，她利用之前当教师的资源，为一
些家长开了一个小型产品推介会。会上，她认
认真真向大家介绍保险并述说种种优点。终
于，有一位家长出面为自己的儿子买保险，并
在现场办好投保手续。方琳说，当时她激动得
差点哭出来，自己辛苦了几个月的付出终于有

了回报。第一份保单的成功售出，标志着自己
的事业从此打开局面。

在方琳不懈的努力下，她的客户数量越来
越多。一些客户通过她制定的保险规划，在出
险时获得了满意的理赔款。不仅还了看病欠下
的钱，余下的钱还能保持今后家庭的稳定生活。

“保险是一种生活必需品。虽不能阻止风
险的发生，却能为我们分担风险。今后，我愿
意做好保险规划师，为更多的老百姓增加生活
保障。”方琳说道。

将规划师精神进行到底

作为中国人口最大的省份，河南势必成为
内外资保险公司“必争之地”。2002年到 2011
年，河南保险市场 10 年间的变迁已经完全改
变了当初的模样。

2002年，河南保险市场上只有中国人寿、
太保寿险、平安人寿、泰康人寿、新华人寿5家
寿险公司；财险也只有人保财险、太保财险、平
安财险和天安财险这4家财险公司。

2003年，永安财险和太平财险入驻河南，
河南市场有了6家财险公司。2004年，河南市
场再增两家财险公司，大地财险和中华联合，
市场进一步分割，人保财险的市场份额从当初

的91%降至74%。
2007 年，第一家外资寿险公司首创安泰

（现已更名为“中荷人寿”）进入河南，当年保费
收入 6295万元。当年进入河南市场的中资寿
险公司还有华夏人寿和人保寿险，及平安养老
险公司。这一年，国寿的市场份额也首次被稀
释到60%以下，降为51%。

2008 年：8 家寿险公司集体进入河南，开
启了河南保险市场的繁荣之年。2008年年底，
河南的财险公司增至19家，民安财险、中银财
险、安诚财险、永诚财险相继进入河南市场。

2009 年，阳光人寿、华泰人寿进入河南。

至此，河南寿险市场的格局已初步形成，23家
寿险公司激烈竞争河南市场。

2010年，中英人寿作为第四家进入河南的
外资寿险公司与百年人寿相继入场，两者前十
个月保费分别为 12.28 万元和 1952 万元。在
这一年，浙商财险、英大财险和信达财险 3 家
财险公司入驻河南，为竞争激烈的河南财险市
场又增添了“一把火”。

2011 年，河南省实现保费收入 732.89 亿
元，全国排名第8位。与此同时，2011年，全省
保险公司累计赔付支出183.47亿元，保险服务
能力显著提升。

见证嘉宾：

寿险公司
业务员 方琳

标志事件：

20082008年，全省保费年，全省保费
收入收入518.9518.9亿元，同比增亿元，同比增
长长60.4%60.4%，位居全国第六，，位居全国第六，
保持中西部“龙头”地位。保持中西部“龙头”地位。
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