
勇立潮头谱新篇
——好想你枣业上市一周年综述

2011年5月20日，好想你枣业股份有限公司成功在深圳证券交易所中小企业板
挂牌上市，成为“中国红枣第一股”，公司发展进入新的阶段。

一年来，公司以上市为契机，对采购、生产、销售及后勤管理等各个部门管理架
构、管理模式、业务流程进行梳理提升，进一步提升了管理水平。

公司管理层在董事会领导下，紧紧围绕企业发展目标，积极构建更加高效的营
销组织架构，通过专卖店、商超、电子商务、流通和出口“五驾马车”并行的销售策略，
不断开拓市场，提升市场占有率，确保公司经营业绩的平稳增长。

记者 王军方 通讯员 罗倩 文/图

由于公司产品的知名度较高，长期以来存
在较严重的仿冒现象。仿冒产品原料质量不经
鉴定检验，安全没有保障、没有必备的冷藏储运
条件、灭菌防霉条件，生产环境恶劣，产品质量
无法保障，这都极大危害了消费者的权益，对公
司品牌造成很大负面影响。2011年，打假工作
成功融入公安部“亮剑”“清网”的行动规划。通
过系列打假活动，大大净化了销售市场，有力保
护了消费者权益，捍卫了好想你品牌形象。

体系化建设逐显雏形，科学化管理进一步
完善。

公司准确把握发展的内在需求，适时提出
“建体系、促发展”的发展方针，扎实企业管理

基础，提升运营管理水平，制定完善了公司整
体架构和部门设置，明确了部门职责分工、明
晰了员工岗位职责的说明、初步建立了以成果
为导向的考核标准。通过体系制度的建立，使
每一个部门、每一个岗位的职责逐步清晰起
来。切实履行“创造财富，获得财富”的管理理
念，推动公司的管理工作逐步迈向科学化、规
范化、合理化、人性化和公平化。

上市一年来，收入利润实现平稳增长。其
中，2011 年公司实现营业收入 78476.98 万元，
同比增长19.44%；实现营业利润9872.76万元，
同比增长 9.26%；实现归属于上市公司股东的
净利润11251.26万元，同比增长19.53%。

——品牌优势 好想你公司自创了“好
想你”这一充满温馨情感、体现健康亲情产品理
念的品牌，目前在消费者心目中形成了良好的
形象，在红枣行业树立了良好的口碑，“好想你”
品牌已深入人心，先后荣获了“河南省食品工业
第一品牌”、“河南省著名商标”称号，2008年被
国家农业部评为“中国名牌农产品”，2010年被
国家工商总局商标局认定为中国驰名商标。
2011年，公司“枣博士”商标也被认定为中国驰
名商标，使得公司成为全国食品行业为数不多
的拥有双驰名商标的企业。

——销售网络优势 截至 2011 年 12
月 31 日，公司在全国开设了 2133 家连锁专卖
店，专卖店遍及全国大部分主要城市，近年来
专卖店的数量增长迅速。公司通过特许经销
合同对专卖店实现多方面的支持和严格的管
理，专卖店要求统一布点、统一装修、统一工
装、统一宣传、统一价位。通过连锁加盟的模
式可以实现销售渠道的低成本快速扩张；另
外，专卖店渠道销售回款及时，费用可控，应
对市场的快速反应能力强，便于坚决贯彻执

行公司意图和战略。公司通过专卖店培育了
忠实的消费群体，是公司高速成长的主要因
素之一。

——研发创新优势 好想你公司的红
枣深加工工程技术研究中心是国家级企业技术
中心，公司以此为依托并联合中国农业大学、河
南农业大学等中国红枣产业联盟成员单位，不
断进行“原料的创新、配方的创新、生产工艺的
创新、包装形式的创新、包装规格的创新”，不断
适应和引导消费者需求。

公司作为主要起草单位参与制定了免洗红
枣国家标准，掌握了气流粉碎（超微粉碎）、大枣
多糖提取、真空低温连续干燥和花粉破壁等加
工工艺技术，开发了“红枣低温连续快速制干技
术”储藏技术。公司的“好想你枣片”填补了我
国红枣深加工的一项空白；“好想你红枣粉”在
国内红枣领域率先采用气流超微粉碎技术，解
决了红枣因含糖量高不易粉碎的难题；“干制红
枣”采用真空快速连续干燥技术生产，最大限度
地保持了鲜枣的营养成分；“好7木本粮食品”填
补了国内市场空白，独特的技术配方造就良好

的口感。

——产品线优势 好想你公司遵循“安
全、卫生、营养、口感”的产品开发路线，经过多
年新产品研发与创新，已逐步建立起红枣行业
目前比较齐全的产品线：既有原枣加工产品，又
有红枣深加工产品；既有物美价廉适合自食自
用的食品，又有品质高档适合走亲访友的馈赠
佳品；既有随着人们生活水平提高需求日益增
加的休闲食品，又有走上人们一日三餐饭桌上
的食品；既有保留红枣原有营养保健功能的红
枣功能性物质提取产品，又有添加功能性因子
开发出的营养保健食品等。

——供、产、销全国性布局的优势 公
司起步于河南省新郑市，已由原材料、生产和
销售区域主要集中在中部的区域性公司发展
成为目前的全国性公司：公司在全国主要产
枣区采购原材料红枣，在全国主要产枣区布
局生产基地，公司的销售渠道延伸到全国 300
多个城市。

——产品质量优势 好想你公司以“红
枣健康全人类”作为企业使命，提出“良心工程、

道德产业，倡导科学膳食，引领健康理念”的要
求。始终以安全健康理念作为原料采购、产品
研发、生产、销售整个经营过程的指导理念。尤
其在生产环节，公司通过了 ISO9001：2008国际
质量管理体系认证，并导入HACCP（危害分析与
关键控制点）食品安全体系认证，建立了更为高
效完善的 ISO22000食品卫生安全管理体系，按
医药行业GMP要求建了十万级净化车间，制定
了GMP制度。

——红枣文化优势 好想你公司依托新
郑红枣 8000年历史渊源，筹建了全国乃至全球
的第一个红枣博览中心，揭示了红枣健康文化、
喜庆文化、感恩文化、三农文化、低碳文化和木
本粮的内涵与精神；借助新郑 18万亩枣林的优
势和枣乡风情，公司连续举办了 9 届红枣文化
节，成为河南城乡游、生态游的一个特色游；在
产品推广上，借助《黄帝内经》《本草纲目》中关
于红枣药食两用的文化，使红枣文化融入好想
你，厚重了好想你品牌；结合中国人的传统文化
习俗，开发出系列文化主题产品，例如根据结婚
用枣，开发了“早生果”。

在今后的发展征程中，公司将以市场为
导向，以技术创新为动力，以品牌经营为核
心，以科学管理为手段，坚持产品系列化、高
品质、健康营养化的战略方针，继续保持和巩

固公司在红枣深加工行业的龙头地位，不断
扩大公司产品的市场占有率和品牌知名度，
使公司发展成为国际一流的现代化大型农业
加工企业。

欲立潮头先言勇，勇立潮头谱新篇

好想你公司在狠抓产品质量的基础上，
加大对品牌和红枣文化的宣传力度，不断提
升企业文化的感召力和品牌的知名度及美
誉度。

好想你公司成功举办了 2011 中华枣乡风
情游暨第九届好想你红枣文化节，成功承办了
第二届国际枣属植物研讨会暨第二届中国枣

产业大会。好想你红枣种子搭载“神舟八号”
飞天并成功返回。

好想你公司继“好想你”商标荣获“中国驰
名商标”之后，2011年“枣博士”商标也获得“中
国驰名商标”认定。在市委宣传部举办的

“2011 我心中的郑州市十大城市品牌评选活
动”中，“好想你”高票当选。

品牌建设取得突出成效，公司收获双驰名商标

好想你公司研发投入不断提高，研发能力
不断增强，年内共完成新产品研发项目7项，完
成各类产品性能改进、外观、包装设计273项，为
公司持续发展打下了基础。

公司专注于红枣储存、加工方面的技术积
累与运用，加上储存及生产过程中对质量的严

格控制，使得公司产品以其过硬的品质，丰富
的营养、纯正的口感、鲜明的外观获得了越来
越多消费者的认可。

2011年，好想你公司红枣技术中心被国家
发改委、科技部等部门共同认定为国家级“企
业技术中心”。

获国家级企业技术中心认定，公司技术实力再添新翼
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2012年是好想你公司发展关键的一年，2011年国务院专门出台了《关于支持

河南加快建设中原经济区的指导意见》，将中原经济区建设提升到国家战略发展层
面，特别提出将中原经济区发展为国家重要的粮食生产和现代农业基地，这与公司
所从事行业密切相关，为公司加快发展提供了千载难逢的大好机遇。

随着好想你公司上市以来的稳健运行，募投项目将相继投产或开工建设，公司规模效
益将更加突出，整体实力将会更强，发展后劲将会更足，公司也必将迎来新的黄金发展期。

好想你公司董事长石聚彬说，2012年度，公司将重点做好以下工作。

创新管理模式，丰富销售渠道，加强市场管理，提高服务
能力，做好销售工作

2012 年销售工作方面好想你公司计划
构建更加高效的营销组织架构，改进销售管
理模式，加强市场服务与市场管理，增大激
励力度，推广与业绩挂钩的创新销售模式。

在全国，从直营店做起，逐步实现统一

开店管理、统一财务管理、统一价格管理、
统一人员管理、统一薪酬制度管理。根据
公司系列产品的不同特性，继续推行专卖
店、商超、电子商务、流通渠道、出口“五驾
马车”的销售渠道建设。

好想你公司 2012 年生产工作以产品的
升级转型为重心，严把产品质量关，按照

“安全、卫生、营养、口感”的八字方针，加强
内部质量控制，改善工艺操作，优化产品结
构，提高公司确定的A类产品研发和生产比
率，确保深加工类产品所占的比率。每一种
产品都要制作产品文化手册，将产品的营养

内涵诠释清晰；推进生产工作的机械化、自
动化进程，降低人工成本；增加红枣以外其
他药食同源的健康食品的生产品类，丰富公
司产品品类；加大红枣饮料生产设施建设力
度，让红枣饮料成为公司又一支柱性产品；
做好木本粮概念的推广和新产品的开发，持
续做好木本粮概念餐桌化的推广。

严控产品品质，丰富产品品类，做好生产工作

好想你公司加强采购基地的建设，保
障原料供应，严把原料质量关。今年要在
新疆若羌新增 1000 亩以上的自建高品质
红枣种植基地，继续严格按照有机原料的
要求做好基地管理。进一步加强与当地林
场或兵团合作，做好对合作方的枣树种植
技术服务。建立枣农档案资源，引导市场

收购价格，既要降低公司采购成本，又要兼
顾枣农利益，推动整个红枣行业的健康持
续发展。对采购人员完善以毛利为主的考
核机制，产品质量、成本与采购人员绩效薪
酬挂钩，以实际产值和效益来考核员工的
工作成绩。对于辅料进一步执行招标竞价
机制，严格审查辅料质量，确保产品安全。

自建基地与合作建设相结合，从源头抓起，严把原料质量
关，做好采购工作

以基础理论研究为支撑，以市场需求为导向，围绕健康理
念，做好研发工作

好想你公司以市场为导向，从市场的角
度研发，走出实验室走进市场，合理利用公
司现有资源，集中精力研发出一些生产工艺
简单、生产成本合理、品种多样化、市场竞争

力强的产品。不仅要研发产品，还要做好新
产品的理论支撑，与国内知名的科研单位或
者高校合作，做好红枣营养基础理论研究。
完善设备，引进人才，打造一流的研发团队。

好想你公司有红枣行业一流的研发
和生产技术，严格控制的产品质量，丰富
的产品品类，但酒香也怕巷子深，要做好
品牌推广、产品宣传，把好的产品宣传出
去，才能让更多人认识和选择。公司今年

计划继续加大投入，扩大品牌推广力度，
让更多消费者认识好想你这一温馨、浪
漫、充满深情的品牌，认识好想你高品质、
天然、时尚、健康产品，让好想你产品进入
更多的家庭。

深挖品牌内涵，加大投入，多层次、多角度做好品牌建设工作

今年，好想你公司阿克苏募投项目要全
部建成投入使用，新郑募投项目5月份前开工

建设。年内计划根据发展需要新征建设用
地，新建饮料生产线，改善产品结构。

20112011年年99月好想你公司举办第二届国际枣属植物研讨会暨第二届中国枣业大会。月好想你公司举办第二届国际枣属植物研讨会暨第二届中国枣业大会。20122012年年22月，石聚彬董事长出席新郑市校车捐赠仪式。月，石聚彬董事长出席新郑市校车捐赠仪式。

20112011年年99月，好想你公司举办好想你首届最美红枣达人复赛评选活动。月，好想你公司举办好想你首届最美红枣达人复赛评选活动。

20122012年年55月，好想你枣业管理团队在公司首次公开发行股票上市庆典酒会上亮相月，好想你枣业管理团队在公司首次公开发行股票上市庆典酒会上亮相

20122012年年44月，好想你公司领导出席第五届中国营养产业高层论坛颁奖仪式。月，好想你公司领导出席第五届中国营养产业高层论坛颁奖仪式。
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好想你公司一方面秉承“红枣健康全人类”
的企业使命，以“良心工程，道德产业”的信念严
格按照产品质量标准和产品认证体系的要求，严
格管理，严控质量。另一方面，挖掘一切潜力，节

能降耗，尽可能降低成本。
好想你公司过硬的产品质量使得公司获

得了郑州市政府设立的最高质量荣誉奖“2011
年度郑州市市长质量奖”。

2011 年由于上年原料质量下降及成本
提升，销售工作面临很大压力。公司强化管
理，继续深化专卖店管理，细分市场，强化
渠道建设，加大商超、电子商务、流通和出
口渠道发展，“五驾马车”的布局优势初步

成型。年内完成部分加盟店转直营店的收
购工作，年底公司直营店总数达到 95 家。
销售渠道结构更加稳定，抗风险能力得到很
大提高。一系列工作保证了公司销售收入
稳步提高。

完善销售渠道、创新商业模式，销售工作再创佳绩

公司在新疆地区新增近 2000 亩自建红枣
原料基地，公司自建原料基地总面积已接近
8000 亩。自建原料基地的建设，大大优化和
延伸了公司的产业链条，为公司高品质红枣原
料的供应提供了坚强的保障。另外，公司与红

枣主产区相关团场、国有林场、种植大户继续
加强合作与联系，提出质量要求，进行技术指
导与监督，公司原料的数量、品质得到进一步
保障，也有力推动了整个红枣行业的可持续发
展。

原枣基地化建设开启新的篇章

保护消费者权益和公司知识产权，加强打假工作


