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服务为什么最多？

业内人士评价，中原百姓广场一直
高度重视服务工作。对待数量可观的商
户，他们以人为本，以诚相待；对待中原
广大消费者，他们诚实守信，细致入微。

从投建伊始，中原百姓广场便秉承
“亲商、重商、养商、富商”的经营服务理
念，为广大商户做了大量的工作。今年
五一前夕，该广场为商户推出了“零租
赁”合作模式，更是促进了两者的和谐
关系。

5月27日晚，记者参加了中原百姓
广场与旗下商户的座谈会，气氛热烈，
高潮迭起。在场的商户纷纷表示，中原
百姓广场地理位置优越，硬件设施齐
全，发展前景广阔。但更重要的是，管
理公司服务到位，时刻重视与商户间的
交流沟通，时刻重视凝聚商场人气，时
刻重视培养专业团队。

从对待消费者角度来说，中原百姓
广场自去年正式营业以来，就通过形式
多样的活动让利于消费者。一周年庆
祝活动即将于6月9日至10日开始，只
要在该广场内购买价值 300元的物品，
就有资格抽取价值150万元的奔驰车。

其次，为了照顾到装修一族与准装
修一族的需求，中原百姓广场联合 10
余家省内知名的装饰公司，将在广场内
举办家装设计博览会，开办公益性的家
装课堂。届时，消费者将领略到不同的
装修风格、设计师的风采和装饰企业的
实力。

300元抽取价值150万奔驰车 大型家装设计博览会等你赏

买断价让利中原消费者
中原百姓广场6月9日至10日举办周年庆系列促销活动

奖励中原消费者13辆奔驰、
20辆丰田以及1800份大礼；组织
10家知名装饰公司，举办大型家
装设计博览会，掀起装修优惠风
暴；联合536名商户，推出低于市
场价60%的买断价；开设公益性的
家装课堂，让广大中原消费者与
省内知名设计师面对面。

近日，记者从中原百姓广场管
理方了解到，该广场将于6月9日
至10日，举办一系列促销活动，以
感恩回馈中原广大消费者一年来
对该广场的支持与厚爱。目前，该
广场工作人员正紧锣密鼓地做着
准备工作：联络客源，召开会议，购
买饰品，布置会场……

实习记者 曹志波 记者 师红涛

据中原百姓广场相关负责人介绍，若论价
格，同一城市、同一品牌、同一批次、同一型号的
家居建材产品，中原百姓广场价格最低。

首先，从市场定位来说，中原百姓广场制定
了“优质产品、批发价格”标准，打出了“总部批
发 汇通天下”的旗号。

今年五一前夕，中原百姓广场对外召开新
闻发布会，宣布从今年5月1日开始推行省内乃
至全国首创的“零租赁”模式。业内人士都知

道，任何家居建材品牌要想稳驻大型商场，每月
必须交纳数量可观的租金，比例大致要占到经
营成本的15%。中原百姓广场商户经营成本一
旦大幅降低，就更有能力开展劲爆的促销活动，
从而极大地让利于中原广大消费者。

为了感谢中原广大消费者一年来对中原百
姓广场的支持与厚爱，该广场又于近日策划了
隆重的周年庆活动。其中一项重要的夺人眼球
的内容，直接关系到中原广大消费者的切身利

益：广场联合旗下的 586名商户，推出低于正常
价60%的买断价！

什么叫做买断价？意思就是在中原百姓广
场的组织协调下，由旗下商户向上游厂家特别
申请一周年店庆优惠价。然后，广场为了避免
部分不自觉的商户随意抬高优惠价，一次性把
这批产品买断，全部卖给刚需的中原消费者。
之所以会低于正常价的60%，一是周年庆活动，
二是上文所写到的“零租赁”模式。

价格为什么最低？
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