
今日，第7届中国眼镜零售业高峰论坛在郑开幕，来自全球各地的眼镜界
精英已齐聚宝视达，共享这场高端、专业的学术盛宴。本次论坛由中国眼镜科
技杂志社主办、河南宝视达眼镜有限公司承办。昨日，全球眼镜零售行业精英
已从四面八方汇聚郑州，参加此次盛宴。

记者 熊维维

不过，英国留学也有快捷型方案。对于学
习一般、经济状况一般的高中毕业生，可以选择
免预科直读大一文凭课程，节省了预科一年的
时间和费用。大一文凭课程完成后，达到学校
要求即可衔接到本科大二课程，总共需要三年

时间便完成本科学习。不过申请这种方案，可
选择的学校不太多。

对于只想申请牛津剑桥等高端名校的学生
来说，选择 A-Level(英国高中)方案最为合适。
英国高中被公认为“精英摇篮”，是通向英国

TOP5大学的最佳途径。牛津剑桥一般只接受
A-Level背景的学生申请。

不过康甜特别提醒，此种方案适用于18岁
以下的高一、高二学生。学生通过2年A-Level
课程学习，升入名校本科完成3年本科学习。
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后高考时代：英国名校入学门槛其实不太高

2012年高考结束，学子们都在忐忑不安
地等待着高考成绩，如果成绩好，可以上一本、
211大学；成绩不好可以读专科、三本院校。
其实在这里想提醒学子们，出国读书也是一
条不错的道路，前途会更敞亮，不用担心高考
失常，英国留学不在乎高考成绩。

英国拥有悠久的历史，无论是教育方式还
是语言环境在留学国家中都是佼佼者。高考
不理想的学生如何申请英国高等学府呢?其实，
途径有很多。

申请英国大学一般凭借高中成绩单和合格

的语言成绩即可。面对国内千军万马过独木桥
的高考形势，英国名校的入学门槛其实没多高。

由于中英两国学制上的差异，中国的高二
或高三学生，在前往英国攻读学士学位之前，
都必须先读一年预科才能申请本科课程。高

考成绩一般7月份出来，因此，想根据高考成绩
来决定是否出国的学生，如果语言成绩不错，
抓紧时间可能赶得上9月份开学。而如果情况
复杂，难以赶上9月份，也可以选择次年1月开
学的预科，次年9月进入大学本科学习。

英国名校众多、途径灵活

成绩一般可选免预科直读大一文凭课程

距离2006年第一届眼镜零售业高峰论坛
已经 7年了，首届眼镜高峰论坛会议上，宝视
达董事长张鸿林被业界评为最“另类”的人。

2006 年第一届高峰论坛会议，宝视达
作为后起之秀，董事长张鸿林受邀参加。
第一次被零售行业们代表熟悉，在同行的
眼中他似乎是一个具有独特魅力的人物。

权威报纸评论：宝视达从平顶山一家小眼
镜作坊开始，发展到当时拥有 56 家眼镜店
的企业；1000 元以上的渐进多焦点镜片
在当时消费水平不高的河南市场销售屡创
佳绩，他的成功与他独特的思维方式是密
切相关的，代表们更是戏谑地称他为“洗
脑专家”。

经过 25年的发展，宝视达现在已经成为
拥有 236家连锁店面，覆盖北京、上海、武汉、
哈尔滨等 9 大省市、员工人数超过 2000 人的
大型眼镜零售连锁集团。在中国的 45000家
眼镜零售企业中，仅有15家荣获“中国驰名商
标”，宝视达就是“中国驰名商标”大家族中的
一员。

2012年宝视达创立25周年，从1987年创
立至今，宝视达飞速发展。

1987 年，只是河南平顶山 1 家小小的店
铺；2012 年，宝视达在全国拥有 236 家店面，
目前处于发展的鼎盛时期。

1987 年，董事长一个人艰辛地撑起一份
事业；2012 年，成为宝视达大家庭 2000 多名
成员共同的梦想，其中，留美视光博士2人、视
光技师 100 余人、高级验光员 800 余人，队伍
仍不断发展壮大。

1987年，在平顶山默默无闻；2012年，宝
视达连锁店遍布北京、上海、武汉、哈尔滨等9

大省市。
1987年，产品单一；2012年，宝视达产品拥

有最前沿科技、各种功能的产品；能够满足不
同年龄阶段、不同职业人群各种场合的需求。

1987年，合作伙伴单一；2012年，宝视达
与法国依视路、日本尼康、德国蔡司、美国苏
拿、香港苏明达等国际一流的品牌生产厂商
强强联手，与迪奥、古奇、阿玛尼、都彭、BOSS、
万宝龙、阿迪达斯、斯瓦罗斯奇等国际一线品
牌建立战略合作关系，为宝视达快速健康发
展奠定坚实基础。

1987年，唯有临街店面，经营模式单一；

2012年，宝视达经营渠道多样化，从临街店面、
学区店、商场店、网络商城、淘宝网店到其他特
殊渠道，已经完全打破了原有的经营业态。

1987 年，依靠批发渠道采购产品；2012
年，宝视达投资的中部国际视光产业园项目
开工仪式在宝丰县产业集聚区隆重举行，预
示着宝视达在不久的将来将会有自己研发制
造的产品问世。

宝视达公司很荣幸能承办此次盛会，在
此对来自全球各地的朋友们表示最热烈的欢
迎，同时预祝第7届中国眼镜零售业高峰论坛
取得圆满成功。

眼镜行业精英
陆续抵达郑州

宝视达对于承办第七届
中国眼镜零售业高峰论坛相
当重视，成立了专门的会务
小组，提前半年开始各方面
的布置，总指挥部、会务组、
宣传组、节目组、接待组、司
机组、紧急事件处理组准备
完毕待命。早上 7 点半，会
议接待组和司机组到达郑州
火车站西出站口和郑州新郑
国际机场，8点钟接待准备工
作布置完毕。

与会代表陆续到来，宝
视达接待组在机场和火车站
热情迎接，宝视达品牌管理
总监葛运衡表示，欢迎同行
业精英来宝视达参观指导，
宝视达为每位与会代表安排
了私人接待专员，将以贴心
周到的服务使每位与会代表
在会议期间如回到家一样。

记
录

25年间宝视达飞速发展

第一届眼镜零售业高峰论坛中的宝视达董事长印
象

河南宝视达眼镜（连锁）有限公司承办

第7届中国眼镜零售业高峰论坛今日开幕
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