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全新天籁
全新天籁在外观、内饰及科技装备上都有

所改变，首次导入了“CARWINGS 智行+”智
能全方位行车服务系统。该系统与上海通用
的Onstar车载信息系统和雷克萨斯的G-book
智能副驾系统如出一辙。它全面的行车服务
理念和创新的人性化智能技术，提供综合的
人、车、生活解决方案。

轩逸
与天籁以及祺达那种令人耳目一新的设计

相比较，轩逸的外形显得相对较为“主流”，不过
不可否认的是，它身上的每一道线条、每一个棱

角都处理得恰到好处。在车灯、进气格栅、中控

台等局部部位，轩逸借鉴了天籁和风雅的设计

元素，并作了年轻化的加工处理，看起来得体、

颇具质感且神采奕奕，很符合车型的定位。

骊威
你可以将骊威看成是一款两厢车，不过它更

像是一款家庭MPV车型，而且在新骊威推出后

还有了跨界版骊威。可以说这是一款标准的为

家庭日常使用而设计的车型。车内在乘坐5名乘

客后，后备厢还有不错的容积，车内小储物格随

处可见。在动力上，骊威采用了日产主推的

HR16发动机，7.5L左右的油耗乐于被人接受。

老K砍价团
砍价时间：6月24日下午5~6时
砍价地点：东风日产郑州中原店
砍价车型：东风日产天籁、轩逸、骊威
报名热线：0371-67897753

上周，老K砍
价团发团东风日
产4S店的消息一
出，《第一汽车》热
线就响个不停。
据统计，共有近
50 位消费者对操
控性好、价格实
惠、油耗低的东风
日产车型表现出
浓厚的兴趣。按
照原定计划，6 月
24 日，老 K 砍价
团将发团中原路
与华山路交叉口
的东风日产郑州
中原店，砍价车型
则定为东风日产
天籁、轩逸、骊威
这3款车型。

记者 白贺

车速递

老K一出手，便知有没有
提起郑州晚报的老K团长，名声及威望都不言

而喻。自砍价团成立以来，老K团长身经百战，一次
次唇枪舌剑、伶牙俐齿的砍价后，先后帮助数百消费
者用最实惠的价格选购到了理想的爱车，拥有了一
大批“粉丝”。

很多“团员”自己买到爱车后，还不断介绍亲戚
朋友加入老K砍价团中。而汽车经销商们也非常喜
爱这位“义务销售员”，毕竟销售量才是他们的硬道
理。记得一位曾多次与老K砍价团合作过的经销商
说，老K砍价团带给他们的不仅仅是人气指数，而是

实实在在的成交量。

再次发团，目标仍是一汽大众
依照广大消费者的意愿，老K砍价团 6月 24日

将再次发团。老K称，本次砍价目标车型将是东风
日产天籁、轩逸、骊威，地点则定在了位于中原路与
华山路交叉口的东风日产郑州中原店。

老K说，本次发团，东风日产郑州中原店方面已
表示将给出大幅优惠，其中包括最高3000元的油卡
一张。希望大家抓紧时间报名，届时将组成庞大的
砍价团队到店与经销商现场“博弈”。
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2012丰之元奥迪名人
大讲堂成功举办

6月 17日，“智者先行-2012丰之元奥
迪名人大讲堂”河南郑州站在永和铂爵国
际酒店举行，观复博物馆馆长马未都先生
为广大奥迪VIP客户带来了一场独具匠心
的精品讲演，共话奥迪与中国国学文化史
韵，感受考古学智慧的启示。活动期间，丰
之元奥迪精心设置了互动环节，让郑州的
奥迪 VIP 客户与马未都先生进行深刻交
流。同时活动结束后到场的各位奥迪VIP
客户还获赠了由马未都先生百家讲堂解读
的书籍一本。奥迪品牌从 1909 年诞生至
今已有超过一百年历史，作为一个历史悠
久、享誉世界的高档豪华汽车品牌，在百年
光辉岁月中，奥迪秉承了“突破科技、启迪
未来”的理念，还将最先进的技术、产品、服
务和文化理念带到了中国。 黄奎

东风日产

奇瑞2012夏季关爱活
动快乐出发

从河南通美汽车 4S 店了解到，本届
“夏日炎炎 消暑纳凉”关爱活动推出了
“夏季常规项目免费检测”、“ 20种备件最
低八折优惠”、“奇瑞快·乐体验之旅”，除
此之外还特别推出2011年购买奇瑞“好帮
手”导航的客户进行“地图免费升级”。这
个夏季，奇瑞服务四重关爱好礼，邀您一
同清凉一夏。一直以来，奇瑞坚持以客户
为中心，用心打造四季关爱活动，为用户
送去适时的车辆维护和客户关爱。2012
年“奇瑞服务 用心为你”作为奇瑞售后服
务的核心价值理念，也是奇瑞对客户作出
的郑重服务承诺。随着奇瑞多年来坚持

“更便捷、更专业、更周到”服务理念的进
一步深入，奇瑞将继续领航自主品牌服务
水准，为用户创造更加满意的服务活动。

屈彦飞


