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逛逛街散散步，购车乘凉两不误

“仲夏赏车夜”周末与您不见不散
时间：7月20日、21日（18:00~22:00）
地点：升龙商业A区广场
咨询热线：0371-67897753

市场需求 时下，商家再次呈现出的异彩纷
呈、百花齐放促销攻势激发着老百姓的消费神
经。放眼汽车市场，各大厂商磨拳霍霍，纷纷推
出的促销活动更是今年的一大亮点。

商家需求 上半年车市疲软，在库存压力大
的背景下，商家需要采取何种手段既能达到促销
的真正目的，又能与消费者实现“共赢”？参加强
势媒体举办的别出心裁的车展不失为最佳选择。

消费者需求 本报率先提出“赏车夜”的新
概念，为消费者和商家搭建起一条全新的购车
通道，让“赏车夜”结合市民的纳凉消夏习惯，注
入精品汽车鉴赏的时尚元素，于休闲中诠释汽
车品牌，引领郑州夏季全新的汽车消费方式。

参加本次车展的众多车型，为市民提供了更
多的选择。据了解，已经确定参加车次活动的汽
车品牌分别有雪佛兰、一汽-大众、广汽本田、荣
威、斯巴鲁、东风风神、长城汽车、奇瑞、宝骏等主
流品牌系列车型。此外，还有不少经销商陆续积
极地加入到参展队伍中来。

作为报名参展的品牌，东风风神相关负责人
表示，这次即将在家属区附近的商业街区举办的

消夏纳凉车展很有特色，这与东风风神实行区域
化营销策略后，对细分市场的深度挖掘的思路非
常一致。他们将派出全系列车型参展，并且将在
现场举行丰富多彩的活动。

除此之外，为参加本届车展，中植集团召
集旗下各大品牌的负责人制订参展方案，同
时与组委会及时沟通，力争达到最好的参展
效果。

据介绍，本报联手参展车商，将在本届车展
上推出了一系列回报消费者的优惠方案。铺天
盖地的送礼打折，让人应接不暇，疯狂降价将成
为众车商最直接有效的促销方式。对消费者来
说，直接的对比、权威的数字、全景式的车型参
照，轻松就能判断出各款车型真实的性价比。

据组委会负责人介绍，每年的 7月份，是一
年中汽车市场相对平淡的时节。越是淡季，经销
商们自然越会用最大的优惠来吸引消费者的目
光。在这个时候，经销商们都在想尽办法聚集人
气，所以说近期准备购车的消费者朋友，本次车
展是一个绝佳的良机。

除此之外，按揭贷款购车成了消费者一个不
错的选择，在此次车展上，不少汽车经销商为此

适时推出了各自的按揭
贷款方案来吸引更多的
消费者购车。

“我们的品牌有自
己的金融机构，客户通
过我们的金融机构贷款
购买车型可以按揭，首
付30%，可享受零利率、
零月供。”一名汽车经销
商说。同样，还有汽车
经销商告诉记者，其与
银行有相应的合作，故
按揭的办理费用也相对
较低。

“最低价”让你购车无压力

七月骄阳似
火，买车大可不
必大汗淋淋地奔
波在一个个4S店
之间。本周五、
周六下午六点到
十点，只要来到
升龙商业A区广
场就行了。由本
报《第一汽车》与
腾讯大豫网汽车
频道联合主办的

“ 仲 夏 赏 车 夜 ”
将 在 这 里 举
行。届时，主流
品牌、全新车型
将 在 此 地 排 兵
布阵，期待您的
到来。

记者 谢宽
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赏车夜赏车夜


