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正商地产2012年6城19盘同步亮相
郑州主要有：正商新蓝钻、正商明钻、正商铂钻、正商恒钻、正商华钻、正商城、正商国际广场、正商和谐大厦、正

商蓝海港湾、正商幸福港湾、正商红河谷、正商红溪谷及建正东方中心，信阳：正商红河谷，新乡：正商城，青岛：正商
红河谷、正商红枫谷、正商蓝海港湾和海南正商红椰湾等。

作为本土领军的房地产开发商，正商地
产在深耕郑州的基础上，成功布局青岛、海南
等地，迈出布局全国的坚实步伐。2012 年，
正商地产 6城 19盘同步亮相，多数项目正在
热销，其他精品楼盘将陆续开盘，为回馈社
会，还重磅推出2000万元购房基金。

“君子仁正，明正为道，商道即人道。”这，
是正商地产追求卓越、促进企业快速发展的
精神信仰，也是一个企业赋予其社会价值的

真实内涵。
自1995年创立，正商已经发展成为集房地

产开发、工程建设、物业管理一体化的企业集团。
正商地产目前在河南省的郑州市、洛阳

市、信阳市、新乡市以及北京市、青岛市、海南
省等设有分公司并有项目运作。连续多年销
售额、销售面积、纳税额等指标均位居河南省
前列并多次名列第一，是中国房地产名企五
十强企业、综合实力百强企业和河南省房地

产业商会会长单位。截至2011年底，累计开
发建筑面积 650 万平方米以上，6 万余户家
庭、逾20万名业主选择了正商。

秉承为优秀人群创造品质生活的使命，
正商地产始终以做中国成长性最优的房地产
企业为愿景，坚持诚实守信、勤奋敬业、结果导
向、精益筑家、客户价值的核心价值观，积极承
担社会责任。自成立以来平均年复合增长率
在30%以上，在国内同行中处于先进水平。

房地产业发展初期，市场需求较大，而房
地产企业较少，企业主要通过经营土地等要
素来获利，如通过以低价获取土地，开发成房
产后销售，从中获取高额利润等。

但随着房地产土地交易市场的发展与逐
步成熟，企业间竞争逐步有序与规范化，成本
控制越来越成为房地产企业竞争优势的主要
来源之一。这就要求企业通过信息管理系统
等途径加强企业的内部管理，如成本管理、质
量管理和工程进度管理、销售管理等，通过提
高各个环节的管理效率，来提高为客户服务
的质量与速度，从而真正实现房地产企业赢

利模式的转型。
为了提高公司的管理水平，正商地产

一方面制定完善各项规章制度，使各项工
作有规可循、有度可依；另一方面是启用
信息化办公平台，规范工作流程，提高工作
效率。

除了在管理制度上的规范科学，人才也
是一个公司发展的基础，没有一定数量的优
秀人才，一个公司很难获得发展的持久动
力。而获得人才，无外乎培养和引进两种方
式。在这方面，正商地产坚持内外结合，对内
培养，对外引进，两条腿走路。

“尊重人才、发掘人才，人才是企业发展
之源，职业化是优秀人才的标准”是正商的人
才理念，正商不仅为客户提供优质的产品和
服务，也为员工创造最佳的发展平台。

据了解，正商通过建立员工个人战略发
展规划、职位体系制度、激励约束机制等管理
机制，提供富有吸引力和竞争力的薪酬体系，
为员工提供公平、公正、公开的竞争和发展平
台，满足员工发展和高层次需求。

同时，致力于创建团结、合作的工作环
境，建立学习型的组织，打造了一支充满活
力、有竞争力和强执行力的职业化团队。

正商是个有使命感的企业，今年 4月 22
日，正商地产品牌感恩季新闻发布会在正商
地产总部举行，这也表明正商对回馈社会的
重视和用心。

据了解，创造客户价值、承担社会责任、
回馈社会是他们一贯的追求，因此正商一直
坚持打造高品质的社区生活。联合全国著名
的规划设计单位、总承包施工单位、建材生产
企业为战略合作伙伴，奠定建造优质物业的
基础。

以城市聚焦战略立足中原，面向全国，做
城市运营商。专注社区环境改善，全面提升

人居生活品质，始终把以人为本作为房地产
开发的出发点和落脚点，用诚实守信、合法经
营、精益筑家、合作共赢、客户价值等核心理
念赢得了客户、合作伙伴、政府及社会各界的
广泛信任和支持。

经过十几年的稳定发展，正商在拿地立
项、开发建设及后期物业管理等环节积累了
丰富经验，形成了成熟可靠的全过程运作能
力，并发展出具有正商特色的快速高效运作
模式。依托突出的运营能力和流程管理能
力，形成了公司“高效运转、快速建设、快速交
付使用”的建设模式。

为了打造优秀企业文化、完善内部治理
结构，不断优化管理方法和流程及管控体系，
多年来正商地产还坚持引进全国房地产先进
专业咨询公司、物业服务咨询公司、财务审计
咨询公司等，达成长期战略合作关系，致力于
成为高成长、社会信誉良好、品牌形象俱佳的
房地产优秀企业。

在实现企业快步前进的同时，正商也持
续关注公益事业，在赈灾扶贫、教育事业、公
共交通、公共社区建设、基础设施建设等方面
累计捐款捐物达1.3亿元，让社会共享企业的
发展成果。

“中宇卫浴”邀请话题女
王张馨予助阵33年回馈活动

张馨予
“宇”您有约

中宇卫浴所属的中宇建材集团有限公司，
是中国最具实力的整体厨卫家居研发、生产、销
售一体化大型股份制企业，中国卫浴水暖产品
多项国家标准主要起草单位之一。集团始建于
1979年，历经33年坚实而稳健的发展，已成为
占地面积2000多亩、总资产超20亿元人民币的
集团公司，并成功推动中宇卫浴（德国）股份有
限公司，成为首家在欧洲上市的中国卫浴企业。

目前，集团拥有强大的整体卫浴生产系统，
致力于为全球消费者创造舒适、健康、环保、时
尚的整体卫浴家居生活，产品涵盖卫生陶瓷、浴
室家具、龙头五金、淋浴花洒、浴缸、淋浴房、不
锈钢水槽、浴室挂件及铜阀门、铜材产品等。获
得多项国内外权威认证，如中国名牌、中国驰名
商 标 、ISO 国 际 体 系 认 证 ，美 国 NSF、英 国
WRAS、欧洲CE、加拿大CASS等，产品畅销欧
美、东南亚等近30个国家。

2011 年 9 月 9 日，中宇卫浴在绿色无铅与
节水两个领域的优秀设计，与宝马、飞利浦、华
侨城等品牌在瑞士卢加诺共获全球首个绿色设
计国际贡献年度大奖。2011年9月9日中宇卫
浴再次荣获“亚洲品牌500强”，2011年11月25
日，中宇卫浴夺得红点桂冠，与众多国际知名品
牌一起荣膺德国红点（Red dot）设计大奖。

中宇卫浴 首家在欧洲上
市的中国卫浴企业

当红美女影星张馨予！
国内一线卫浴品牌“中宇”！
当她们微笑牵手，会出现怎样的火爆场面？
7月18日，记者从“中宇卫浴”了解到，当红

美女影星张馨予，将于 8 月 19 日参加“中宇卫
浴”33年最优惠的感恩回馈活动。

据了解，活动当天，中宇卫浴将推出两款特
供价产品。型号为 JY04826的全铜淋浴柱（带
下出水），特供价仅为 699元。型号为 JY68113
的浴室柜（顶级板材，6 层烤漆），特供价仅为
1188元。同类产品价格可买 2个中宇产品，相
当于买一个卫生间赚一个卫生间。凡是拿到张
馨予尊享卡，就有资格购买这两款特供产品。
中宇卫浴工作人员温馨提醒消费者，要想一睹
张馨予风采，并拿到张馨予签售卡，就要提前赶
到活动现场，力争排在队伍前列。

在当天的抽奖环节，张馨予将为消费者抽
取幸运大奖。活动总共分5项大奖，奖品诱人，
且名额较多：分别有 42英寸液晶电视、品牌滚
筒洗衣机、品牌微波炉、品牌电风扇和陶瓷保鲜
碗 3件套等。消费满 2000元者，可获得抽奖券
1张。每增加消费1000元，就增加1张抽奖券。

除了明星效应外，中宇卫浴还拿出了更多
的优惠举措。在 7月 19日至 8月 19日，消费者
到红星美凯龙、居然之家、中原百姓广场、凤凰
城、宽广洁具市场、苏宁电器中宇专卖店购买价
值10元的中宇卫浴尊享卡，将享受到意想不到
的丰厚回报：拥有购买 399元超低特价座便器
的基本资格；享受中宇现场返现及全区域抽奖
活动；获得精美礼品一份。消费在2000元以下
并全额付款，中宇卫浴将返现金 5%；消费在
2000 元以上并全额付款，中宇卫浴返现金
10%，并可购买399元超低特价座便器，还能参
加抽奖活动。 记者 曹志波

【战略】 深耕中原 布局全国

【模式】 管理创新 强化内功

【理念】 与社会共享价值成长
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