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卖场精品

永乐电器13周年庆巅峰巨惠

最后三天 还等什么
永乐13周年庆典活动自7月17日开幕以来在河南引发购物狂潮。

永乐方面表示，17日当天销售额就增长3倍，刷新庆典销售纪录；周末
三天的销售额同比增长近一倍。永乐电器采销总监刘露说，本周，永乐
13周年庆典进入第二季，将在直降、买赠、疯狂夜市等活动基础上，再度
推出节能家电专场、空调专场等团购活动。 记者 樊无敌

7 月 18 日，永乐与中国电信达成合
作协议，将在永乐旗下门店销售89元套
餐卡，同时推出近百部配套智能手机，最
大让利幅度超千元。据了解，永乐是中
国电信合作伙伴中获得专享号码的企
业，而且永乐版 89 元套餐 3G 卡是中国
电信号码中唯一批准的特殊型号，这是
电信第一次针对零售终端卖场进行卡号
统一编码。

据悉，消费者此次购买永乐版3G号
卡为永乐专用号段，消费者在购买后可
自动升级为永乐会员，享受会员的各

项优惠政策及活动，同时，消费者在套
餐规定业务范围内 12 个月可以不再缴
费，还可获得 100元的自由话费。

另外，为让消费者在购买时有更多
自主选择机会，永乐推出近百部热销智
能机搭配89元套餐的三种组合方式：消
费者预存1168元，就可以把千元的智能
手机以1元的价格购得，月返89元话费，
一年内无需再缴话费；第三种是购买超
值套包，其中含一部智能手机、一张 3G
号卡、一年 89元套餐话费 1168元，消费
者获利近千元。

永乐电器 13周年庆典活动，得到了
众多家电厂商的鼎力支持。庆典活动非
常成功，销售额突破新纪录，全品类产
品全线飘红，同比销售增加近一倍。刘
露说：“活动的成功，一方面得益于厂家
的鼎力支持。庆典期间，大量厂家资源
迅速向永乐倾斜；另一方面，得益于永乐
自身的大力投入，使庆典活动落到实处，
让消费者受益。另外，永乐遍布全省的
45家门店网络，让消费者买电器更加方
便、快捷，也是永乐周年庆热销的另一主

要因素。”
即日起至 7月 29日，永乐 13周年庆

典进入收官阶段。永乐将在前期优惠活
动基础上再进行大幅让利，彩电、冰箱、
洗衣机、空调、手机、数码、电脑、小家电
等产品最低七折销售。

另外，活动期间凡在永乐各大卖场
购物的消费者，可将购物发票拍成照片，
上传微博并@河南永乐生活电器的新浪、
腾讯官方微博，或发邮件至hnyl999@126.
com，将有机会赢取717元免单大礼。

永乐首推电信89元套餐卡

发邮件赢717元免单大礼➡➡

➡➡

本周适逢河南苏宁电器七周年盛典暨苏宁电器上市8周年庆典，
河南苏宁在郑州范围内17家门店全面开展“双喜临门 大庆三天”的
联动促销。河南苏宁电器总经理钱成建介绍说，此次联动促销活动有
两大亮点：一是打破常规促销，本周天天有活动，日日送好礼；二是不
计成本，低价惠民，全场普遍让利在10%~30%。 记者 樊无敌

苏宁本周大庆三天

转发微博 抢景区门票

本周，苏宁推出“单件满 700 元送
700 元”的震撼促销活动，消费者购物
满 700 元即赠送 202 元的礼金券和 498
元的旅游套票一套，鸡公山、雪花洞、
王屋山、黄河三峡、芒砀山、灵山、金鹭
鸵鸟园、关山国家地质公园等景区全
部囊括其中；针对套购的消费者，苏宁
放送海量精彩豪礼，比如，累计满 2777
元即送 19 英寸液晶或时尚冰箱一台，
累计满 8777 元送合资 32 英寸液晶电
视一台。

从今天到7月29日，苏宁联合先锋、
飞利浦、惠而浦、约克、新科、扎努西、伊
莱克斯、法迪欧、松桥在市区各门店开设
九大品牌团购惠专场，消费者至各门店
预充值10元，活动期间抵100元，最高预
充值50元，活动期间抵500元。今天还剩
最后一天，没有预充值的消费者请抓紧时
间。此外，消费者购九大品牌产品，均可
享受单件满 2000 元返 200 元通用券、最
高累计满 8000 元返 1000 元通用券的超
级返券活动。

苏宁独家与建设银行合作的三零
分期活动，本周将持续进行。由于三零
分期活动可以使众多消费者早日畅享
高端奢侈家电，缓解消费压力，因此备
受消费者青睐。消费者持建设银行信
用卡购买单件商品 1500 元以上，即可
享受 6期“0利息、0首付、0手续费”的三
零分期活动。

除了以上优惠活动外，@郑州苏宁

电器官方微博积极与消费者进行互动，
消费者在 7 月 27 日 19 时前以#双喜临
门 大庆3天#的格式转发“河南苏宁电器
7周年庆典暨苏宁电器上市8周年巅峰巨
惠，7月 23日~29日来苏宁，购物单件满
700送700详询郑州市区各店”的微博，成
为@郑州苏宁电器官方微博的粉丝，并@
5位好友就有机会赢取青天河门票2张，
共有3个名额等消费者来抢。

单件满700元送700元

三零分期缓解消费压力


