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尼彩帮我走出困境
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退休后，我就发挥自己的电工技术，在
家开了个家电修理铺，刚开始还红火了几年，
可后来逐渐淡了下来，我正寻思着改行时，儿
子承包下一块地，帮我办起“永发养殖公司”。

公司虽说不大，但种类不少，有鸡苗孵
化和养殖场，有油桃、杏等特色水果种植基
地，还有瓜果蔬菜种植基地，都是些小本生
意，自己干还可以，若是请人帮工可就养不
起了，我和老伴辛辛苦苦干了几年，手里刚
有了点存款，结果去年底养了批肉鸡，因为
管理销路不畅赔了不少本钱。

为此，那几天我心里十分郁闷，女儿把
我接到了郑州，她开导我：“生意场上无常胜
将军，这次赔了下回赚”。在我点头表示赞
同时，女儿突然把话锋一转，说：“爸，做生意
应该转变老观念，仅仅依靠过去的老客户、
老关系，已经不是当前的好办法了。在现代
生意场上应该利用高科技，您看，您还用这

老掉牙的手机，只能打个电话，但这个时代
已经过去，现在是信息时代、网络时代。”

我生气地说：“我这么一大把年纪了，哪
还会有精力去学这些新玩意。”女儿拿起她
的手机，温和地讲：“爸，您当年可是电气方
面的工程师呀，如今小孩子都能上网看新
闻、查学习资料，您就没有勇气学习一下。”
女儿的激将法鼓起了我的决心，我说：“你去
忙吧，我看看再说。”

外甥女放学一回来，我就让她教我手机
怎么上网浏览新闻，怎么上网聊天，怎么发
布消息。其实，这些技能都非常基础、非常
简单，她一点拨，我一会儿就学会了。下午，
女儿给我带回了一部尼彩i8手机，帮我申请
了上网，申请了QQ号，建立了空间、微博和
博客，我学会了在网上查找同行，更新日志，
发布图片和信息。

今年春天，杏树、桃树一开花，我就用尼

彩拍照片，发到我的空间和博客上；果子成
熟前半个月，我又发了照片和向外销售的信
息，一周后，我有了这次水果销售经验，今年
夏季的蔬菜生产，我改变了以前自己单打独
斗的模式，从网上就近联系了一家企业，以

“公司+农户”的方式加入运营，种植公司指
定的产品，仅这一季菜瓜的产量收入就大大
超过了去年。

这半年多来，尼彩不仅丰富了我的精神
文化生活，而且结识了许多好朋友、好同行，
帮助我走出了困境，看到了曙光。为了感谢
女儿的好主意，我想这批种鸡孵化成功后，
给他们全家一人买一部尼彩，也让尼彩改变
他们的工作、学习和生活环境。

点评：交情需要时间考验。作者选择尼
彩后，通过使用对尼彩产生信赖，说明尼彩
是经得起考验的。
作者：新郑市新烟街解放路居委会 刘天增

由于工作需要整天坐在电脑前，因此我
对手机上网等功能并不感兴趣，当然对手机
的要求也就不高了，能通话就好。但自从用
了尼彩手机，她就将我原来对手机的认识彻
底颠覆了，而且很快就让我“移情别恋”。

一天，我的手机丢了，没有手机的我变
得心神不宁、坐立难安。不是因为好友号码
丢失，也不是因为心疼手机，而是最担心父
母这时打电话找不到我。年迈的父母不在
我身边，因为距离远不能时时陪伴他们，手
机就架起了一座超越时空的桥。自从那天
夜里妈妈有紧急情况联系上我，我便习惯了
24小时开机，而且手机从不远离我的视线，
不知不觉中，手机成了我心安的支点。

爱人单位附近有手机专卖店，我便在网
上将手机“背叛”的行径告诉了爱人，让她赶
快帮我买一部手机。爱人开玩笑说：“没手
机正好，你可以享受两天自由的日子！”我立

刻拒绝，说你没空那我自己去买吧。妻子马
上回复：“我知道你心里的牵挂，我这就去补
卡、买手机。”

我提醒妻子，手机能通话就行。妻子
说，放心吧，包你满意。中午我吃过饭回办
公室，在单位楼下看到妻子满脸大汗地站在
那等我，手里拿着一部手机。我很吃惊，问
她这么热的天怎么又跑来了，她说考虑到我
经常为手机没电而烦忧，又听朋友介绍尼彩
出的有超长待机款，用着很不错，就没在她
单位附近买，而是去了东大街尼彩手机工厂
店郑州总店，买后顺便送来了。

妻子向我展示尼彩手机：手机电视，
看股票，双卡双待，无线蓝牙，收音机，摄
像机……她还兴致勃勃地说：“你喜欢看
书，这款手机看电子书很舒适。上些天你说
刚用习惯智能手机，这款可以让你接着感受
智能的魅力。当然，最主要的还是超长待

机，这样你就不用担心手机总没电，咱爸妈
联系不上你了……”

知我者莫妻也！我很感动。我拿着手
机，迟疑地问：“这么多功能，这么多优势，价
值不菲吧？”妻子说很便宜的，才399元。我
听了瞪大了眼睛：“这么便宜，山寨的吧？”妻
子笑了，果断地说：“你 OUT 了，这是比山
寨还便宜的正品行货！你就放心地用吧！”

不用不知道，这款尼彩手机虽然价格便
宜，但性价比一点儿也不低。她不但在价格
上颠覆了我对手机的认识，而且在功能上也
让我惊叹。不必总担心手机没电；尼彩商店
物品丰富，随时能购买到自己需要的商品；
电子书阅读起来很舒适，随时可将空闲的时
间利用起来；儿子爱上了里面的游戏，可爱
的笑声时时传出……

作者：郑州市经三路98号故事家编辑
部 王功成

尼彩 我一定要拥有你
我的手机是一部老式翻盖手机，屏幕上

的字又小，音量又低，接收信号还不好，想换
个手机。可是，我刚刚盖好房子，欠人家一
部分债，力不从心。

上一星期天，我妹妹上我家来做客，人
还没进屋，优美的歌声，却从门缝里挤了过
来。“三妹，你随身还待着广播？”妹妹说：

“姐，不是广播，我新买了一部手机，音质特
别好。”妹妹说着从随身的手提袋里拿出一
部崭新的手机。“啥牌子的？”“尼采i8，是我
用旧手机换的呢。”“姐，你那部翻盖手机
呢？”我不情愿地拿出我那不争气的手机。

“最近这些天，总是信号不好，接听老是断
音。”我烦恼地说。

“姐，你干脆拿它去换一部尼采手机吧！”
其实，我何曾不想拥有一部自己心仪的新手机
呢!妹妹临走时的嘱咐也坚定了我的信念，尼
采，将来总有一天，我会有机会拥有你的！
作者：管城区南曹乡 郎庄村第一组 郑宗勤

尼彩—中国范儿
我是一名大学生，从黑白屏幕，到彩屏，到

现在我用的触控屏，玩过的手机不下十余部，但
总是感觉没有找到一款特别适合我的手机。

我的最后一部手机由于信号接收不好，
老是接不到电话，被迫退出了我的生活，当时
挺郁闷的。突然有一天在大街上走着，看到
一家尼彩手机工厂店，当时心里还想怎么可
能，厂家怎么可能直销，肯定是厂家的营销手
段，抱着看热闹的心态进去了，琳琅满目的手
机令我眼花缭乱。听工作人员介绍了几款
感觉还不错。这时有一部手机突然走进我
的双眼，我让工作人员拿出来一看，原来是尼
彩i8，它独特的中国范儿把我征服了。

回到学校宿舍，我迫不及待的向舍友们
展示我的新手机，兄弟们都看得眼睛都直了，
大家纷纷表示改天自己也去弄一台玩玩。

现在这部尼彩i8我已经用了一年，从来没
有出现过问题，而尼彩也已成了我手中的宝。

作者：金水区北林路16号 李飞

尼彩让我买到满意手机
老爸的手机用了还不到一年就经常自

动关机。想给父亲换个手机，可是面对市场
上各式各样的手机真让人眼花缭乱。

在一次和朋友吃饭的时候听说尼彩手
机不错，功能多、价格实惠、质量有保证、服
务好。我当时就笑着说：“你是他们的推销
员呀！”“我倒真想成为他们的推销员。”朋
友说，我是做业务员的，产品的质量好坏，
售后的服务直接影响着我的业绩，我是用
过才说。

当我拿着一部新买的尼彩给老爸的时
候，老爸看到后很高兴。第二天，我大伯也
让我给他看看尼彩，大伯无儿无女眼睛也
不好使，想买个质优价廉的手机，可是，手
机不是字体小，就是字体大的就特别难看，
当销售员给大伯介绍一款老人机时，我大
伯说，尼彩手机款式真多，我终于可以买到
满意的手机。

作者：王许涛

“手机改变生活·尼彩被征文比赛”启动后，先后收到2000多篇征文，这些征文的作者有军人、警察、政府公务员、学生、
商人等社会各行各界人士，他们上有80多岁的耄耋老人，下有11岁的小学生。在此，手机改变生活征文组委会衷心感谢你
对征文活动的支持！

最后，编辑提醒读者，征文全文刊发后，作者将获得价值399元的尼彩手机一部（或是同价值的尼彩手机购机卷）；同时，
对于没有达到发表要求的征文，编辑将选择部分文字进行刊发，作者将获得100元尼彩购机代金券一张。

特别提醒：征文一经刊发，作者需要在文章刊发后15内领奖。
领奖电话：0371—55933262 联系人：程小姐

活动背景
“在今天，钱包可以丢，但丢了手

机，你的生活就有可能真的被改变了。”
一位大学教授这样风趣地说。而这一
点，大概许多人都感同身受。手机这个
小巧、移动、随身的通信工具，已经对社
会的传播方式和人们的生活产生了巨
大的影响。

从1987年广东正式开通蜂窝式移动
通信业务至今，1995年之前，摩托罗拉借
助在中国寻呼机市场的影响力在中国市
场独领风骚，而在1996年至2000年手机
市场一直是摩托罗拉、爱立信、诺基亚三
个国外品牌在竞争。但是从 2001 年开
始，以波导、夏新、TCL为代表的国产手
机开始发力。据市场销售监测，截至
2003 年 5 月底，国产手机的市场销量已
经占据 50%。然而，国内手机厂商面临
的形势却很严峻，产品质量、产业规模和
生产技术实力已经很现实地成为摆在国
产手机面前最大的难题。以至于经过11
年的发展，到今天国产品牌手机市场占
有率也只是51.3%。

但是从去年4月至今，国产尼彩手机
开始发力，在短短一年多的时间内风靡
全国，建立的工厂店近3000家，尼彩手机
也以其高性价比赢得了消费者的信赖。
为此，尼彩公司特举办征文比赛，让大家
分享在使用尼彩手机过程中遇到的酸甜
苦辣。

活动内容
一、活动名称：

“手机改变生活·尼彩杯”征文比赛
二、主办单位：
手机改变生活征文组委会、尼彩科

技集团河南分公司
三、活动宗旨：
让消费者关注国产手机，给大家一

个互相倾诉使用手机过程的平台。
四、征文要求：
1.文章体裁不限，必须为自我原创作

品，不得抄袭、套改。
2.文章要求注明真实姓名、详细地址、

身份证号码、联系电话，以便及时领奖。
3.字数要求 800~1500 字，并附电子

文档。
4.要求稿件以电子文档的格式发到

组委会，并在稿件后面留下联系电话。
五、活动方式：
活动组织——活动分四组：
少年组（13~19 岁）、青年组（20~35

岁）、中年组（36~59岁）、老年组60岁以上。
六：征文刊登时间：
每两周刊发一次，选择在周五的《郑

州晚报》刊发。
七、奖品设置：
所有入选作品，将在《郑州晚报》、

《大河报》刊发。届时，所有被刊发作品
者，将获得价值 399元尼彩手机一部；所
有参与者将获得 100元尼彩购机代金券
一张；同时，每季度还将评出一、二、三
等奖。

一等奖 1 名 颁发相应获奖证书及
999元尼彩手机一部

二等奖 2 名 颁发相应获奖证书及
599元尼彩手机一部

三等奖 3 名 颁发相应获奖证书及
399元尼彩手机一部

八、其他未尽事宜，另行通知。
地址：郑州市东大街 94号尼彩手机

工厂店郑州总店
投稿信箱：fanwudi2005@126.com


